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، نشكر الله يم سلطانووعظ وجو حسان، حمدا يليق بجلالالفضل والإالحمد لله ذي المن و 
لا الله وحده لا ، وأشهد أن لا إلاه إوالعلم عقل والديننعم علينا بنعمة الالعلي القدير الذي أ

 ن محمد عليو الصلاة والسلام عبده ورسول.شريك لو تعظيما لشأنو وأشهد أ
 
الأستاذ المشرف الكبير إلى  متنانوالإن بالجميل نتقدم بالشكر الجزيل العرفانطلاقا من إ

قدمو من توجيهات  شراف على ىذه المذكرة وعلى كل ما" على قبولو الإعبايدية يوسفالدكتور "
لك منا أسمى عبارات الشكر والتقدير، وأسال المولى عز وجل أن يوفقك فراء سديدة، آقيمة و 

 ىلو.فيك خدمتا للعلم وأ لكل خير وأن يبارك
 

تفضلهم بقبول مناقشة عضاء لجنة المناقشة على كما نتقدم بجزيل الشكر إلى الأساتذة أ
جميع موظفي شكر موصول الى  ،اتذة الكليةالشكر إلى أسثرائو بمقترحاتهم، كل ىذا العمل وإ

 .الوكالات البنكية التي أجريت فيها الدراسة
 إلى كل من ساىم في إنجاز ىذه المذكرة من قريب أو بعيد.
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 مقدمة عامة
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‌عامة‌مقدمة

 والقواعد الأحكام عمى بدوره يقوم الذيو  الإسلامي قتصادالإ مبادئ عمى الإسلامي التمويل يبنى     
 الكبرى التحولات خضم وفي الشريفة، النبوية والسنة الكريم القرآن من المستنبطة الإسلامية لمشريعة العامة
 مبادئ وفق تعمل بنوك وجود في والرغبة الحاجة يرتظ العالمية المصرفية الصناعةشيدتيا  التي

 عالميا ىتماماإ يشيد العشرين القرن منتصف منذ الإسلامي التمويل أصبح ثحي الإسلامية، الشريعة
 من عالنو  ىذا شيد إذ بو الأمن والأمان لممتعاممين تحقق التي المقومات من العديد يمتمك كونو ايدا،متز 

 المالي لمنظام جديدة منتجات بتكاروا دماتالخ نوعية بتحسينواسعا لاسيما فيما يتعمق  تطورا التمويل
 فائدة أية دفع من تعفي والتي الاسلامية، التمويل صيغ من مجموعة أساس عمى تبنى الاسلامي
 ستطاعتإ وعميو ،العملاء من أوسع قاعدة إلى لموصول التنموية المشاريع في المشاركين أو يالمقرضي
 الفائدة، نظام مع التعامل بكيفية تعمق فيما خاصة جديدا مصرفيا فكرا لمعالم زتبر  أن الإسلامية البنوك

 فكرة انتشار ومع لكذ غرار وعمى لمتمويل، حديثة صيغ عن ثالبح في التقميدية البنوك تنافس فأصبحت
 عالقطا أمام المجال الجزائر فتحت ناجحة قتصاديةإ مشاريع إلى وتحوليا العالم في الإسلامية الصيرفة

 في تأخذ تمويمية سياسات إعداد طريق عن تمويميا آليات تعمل إسلامية بنوك ،ءلإنشا والأجنبي اصالخ
 طريق عن وخصائصيا ،التنموية المشاريع في المشاركينو  مقرضيياعملائيا و  حتياجاتإ عتبارالإ عين

 من الأموال يرتوف عمى وقادرة جية من اكبر يةرعا ذات تكون ليا مناسبة تمويمية وأساليب صيغ ستحداثإ
 بمختمف الإسلامية البنوك في المستخدمة التمويل صيغ نجد المستحدثة الصيغ بين ومن أخرى، جية

ر التمويل وبديلا والتي تعد مصدرا ىاما من مصاد ،بالمرابحة التمويل وأساليب صيغ بينيا ومن أنواعيا
عن المعاملات الربوية التي تجرييا البنوك التقميدية، كذلك الصورة المناسبة لطبيعة عمميا في تمويل 
الأنشطة الإقتصادية المختمفة، حيث أثبتت أىميتيا كأداة لتمبية إحتياجات العميل التمويمية، ويجب أن 

تطوير في  لما ليا من دورة للآمر بالشراء(، و نفرق بين صورتي المرابحة العادية والمصرفية )المرابح
 الصيرفة الإسلامية.
‌أولا:‌الإشكالية

ما‌مدى‌مساهمة‌عقود‌التمويل‌" وعمى ضوء ما سبق تم صياغة مشكمة البحث بالشكل التالي:     
 "البنكية‌محل‌الدراسة؟‌الوكالات‌البنكيةبالمرابحة‌في‌تطوير‌الصيرفة‌الإسلامية؟‌و‌ما‌واقع‌ذلك‌في‌

‌تساؤلات‌الدراسةثانيا:‌

 وبيدف توضيح أبعاد المشكمة البحثية نطرح الأسئمة التالية:
 مخاطرةال ضمان حد منلعقود التمويل في  α=0.00عند  ىل توجد مساىمة ذات دلالة معنوية -

 ؟محل الدراسة الوكالات البنكيةفي كمدخل لتطوير الصيرفة الإسلامية 
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 توفير ىامش ربحي معتبر في التمويل لعقود α=0.00عند معنوية دلالة ذات مساىمة توجد ىل -
 ؟محل الدراسة الوكالات البنكيةفي كمدخل لتطوير الصيرفة الإسلامية 

كضمان لمبائع والمشتري  التمويل لعقود α=0.00عند  معنوية دلالة ذات مساىمة توجد ىل -
 ؟محل الدراسة الوكالات البنكيةفي كمدخل لتطوير الصيرفة الإسلامية 

‌ثالثا:‌فرضيات‌الدراسة

توجد‌مساهمة‌ذات‌دلالة‌معنوية‌" التالية: تساؤلات المطروحة تم وضع الفرضية الرئيسيةبناء عمى ال     
 "محل‌الدراسة‌الوكالات‌البنكيةلعقود‌التمويل‌بالمرابحة‌في‌تطوير‌الصيرفة‌الإسلامية‌في‌

 نطرح الفرضيات الفرعية التالية:ومنو 
لعقود التمويل في ضمان حد من المخاطرة  α=0.00توجد مساىمة ذات دلالة معنوية عند  -

 محل الدراسة؟ الوكالات البنكيةكمدخل لتطوير الصيرفة الإسلامية في 
توفير ىامش ربحي معتبر  في التمويل لعقود α=0.00عند معنوية دلالة ذات مساىمة توجد -

 ؟محل الدراسة كالات البنكيةالو كمدخل لتطوير الصيرفة الإسلامية في 
كضمان لمبائع والمشتري كمدخل  التمويل لعقود α=0.00عند  معنوية دلالة ذات مساىمة توجد -

 ؟محل الدراسة الوكالات البنكيةلتطوير الصيرفة الإسلامية في 
‌الدراسةوأهداف‌أهمية‌رابعا:‌

 ،السابقة ساتاالدر  إلى ستضفيو ما خلال من الدراسة ىذهوأىداف  أىميةما سبق تتجمى  ضوء عمى     
 في: تبرزو 

 المساىمة في إثراء المعارف النظرية والتطبيقية حول الموضوع. -
 الحديثة مىيالمفا كأحد حول التمويل الإسلامي وعقود التمويل بالمرابحة بعض المفاىيم توضيح -

‌.بيا الإلمام ينبغي التي والميمة
 ودور ميةىأ توضيح في ونتائج من الإستفادة من المالية الوكالات البنكية يمكن البحث ذاى إن -

 .تطوير الصيرفة الإسلامية  في التمويل بالمرابحة
 الشرعية الأحكام إيضاح إلى بحاجة وىي والنماء، البناء طور في الإسلامية المصرفية إن -

لدى  والانتشار القبول ليا ليتحقق واعد التي تنظميا وكذلك القوانين والق جوانبيا بجميع المتعمقة
 كل من البنوك والعملاء.

المصارف الإسلامية وىي صيغة التمويل  تواجو التي المشكلات أكبر من تعد مشكمة يناقش أنو -
 المناسبة.

 الصيرفة تطوير في دور من ليا ما و الشرعي الجانب من بالمرابحة التمويل صيغة عمى التعرف -
 .الدراسة محل الوكالات البنكية في الإسلامية
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‌وع:‌أسباب‌إختيار‌الموضخامسا

 من أقيمت التي)الموضوعية(  العمميةالذاتية و  المقاصد و الغايات من الدراسة ىذه تخمو أن يمكن لا     
 تتمخص أسباب إختيار الموضوع في:، و أجميا
 جية والاقتصادي من الشرعي بالجانب مٌممَا الإسلامي الاقتصاد مجال في البحث  يكون أن أردنا -

 .أخرى جية من
 الميل والرغبة الشخصية في البحث والإطلاع عمى الموضوع وىو من شأنو إثراء معرفنا الذاتية. -
ضافة إلى التعرف عمى مختمف صيغ التمويل المعتمدة من تلائم الموضوع مع التخصص بالإ -

ا في طرف البنوك الإسلامية، والتطرق إلى صيغة التمويل بالمرابحة ومعرفة كيفية ومدى مساىمتي
 تطوير الصيرفة الإسلامية.

 .الإسلامي التمويل عمييا يقوم التي والأسس الخصاص أىم عمى التعرف -
‌منهج‌وأدوات‌الدراسة:‌سادسا

 الوصفي المنيج عمى عتمادالإ تم البحث، ىذا إشكالية عن وللإجابة أعلاه المذكورة الأىداف لبموغ     
التمويل الإسلامي وعقود التمويل  كل من مفيوم تحديد خلال من الموضوع، ىذا معالجة في التحميمي
براز ،بالمرابحة  خلال الإسلامية من تطوير الصيرفة فيتمعبو عقود التمويل بالمرابحة  الذي الدور وا 

 يتمثل منيج وأدوات الدراسة فيما يمي:، حيث المداخل التي تقوم عمييا
 المنيج: -1

بالمنيج الوصفي لخدمة الموضوع من خلال الخمفية النظرية لمموضوع من أجل  تمت الإستعانة
إبراز أىم المفاىيم المتعمقة بمتغيرات الدراسة، كما تمت الإستعانة بالمنيج نفسو عند التعرف عمى 

 محل الدراسة، وكذلك آليات وشروط عمميا.  الوكالات البنكية
 أدوات الدراسة: -2

وذلك من خلال أسموب الحصر الشامل يانات، وجمع الب الإستبيان كأداة لمدراسةتم الإعتماد عمى 
والسبب في الإعتماد عمى الحصر الشامل يعود لصغر حجم المجتمع الإحصائي المدروس، 

( في إجراء العمميات SPSSوكذلك تم إستخدام برنامج الحزم الإحصائية لمعموم الإجتماعية )
 الإحصائية وتحميل البيانات.

‌

‌

‌
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‌:‌هيكل‌البحثسابعا

بعنوان الإطار النظري وتم تقسيمو إلى ثلاث مباحث تم  تم تقسيم الدراسة إلى فصمين الأول نظري     
التطرق في المبحث الأول إلى المتغير الأول التمويل الإسلامي وفي المبحث الثاني تناولنا المتغير الثاني 
عقود التمويل بالمرابحة أما الثالث فقد خصص لعرض الدراسات السابقة والمقارنة بينيا وبين الدراسة 

و إلى ثلاثة مباحث الأول تم فيو ، وتم تقسيمبعنوان الدراسة التطبيقية الثاني تطبيقيصل الفو  الحالية،
محل الدراسة كما تم في المبحث الثاني إلى عرض وتحميل نتائج الدراسة وفي  الوكالات البنكيةالتعريف ب

 ثة مطالب.ون كل مبحث من ثلاالمبحث الأخير عرض نتائج إختبار فرضيات الدراسة ومناقشتيا، ويتك
 ‌حدود‌الدراسة:‌ثامنا

كما تم إجراء ، 2012/2020يتمثل الإطار الزمني لمبحث في السنة الجامعية  :الإطار الزمني -
 .2020أكتوبر 11 الى 2020 فيفري 11 بينالدراسة التطبيقية في الفترة الممتدة من 

 تمت الدراسة الميدانية لمموضوع بعينة من البنوك بولاية تبسة. الحدود المكانية: -
‌:‌الصعوباتتاسعا

صعوبة الحصول عمى المعمومات المتعمقة بالجانب التطبيقي لمدراسة، وقمة المعمومات والبيانات  -
 الرسمية من طرف البنوك بحجة سريتيا.

 مثل ىذه الدراسات. وصعوبة تطبيقو في (SPSSالمعرفة المتواضعة ببرنامج ) -
 تشعب مسائل الموضوع بين الفقو والإقتصاد، وىو ما يتطمب الإلمام بالجانبين معا. -
ندرة المصادر والمراجع التي تناولت موضوع التمويل بالمرابحة وكذلك مداخل تطوير الصيرفة  -

لأستاذ الإسلامية في عقود التمويل بالمرابحة، وىذا ما جعل الباحثان يجتيدان بتوجيو من ا
 المشرف في إختيار العناصر والمسائل التي تشكل صمب الموضوع.

صعوبة التنقل إلى الجامعة لتوقف النقل، وكذلك إغلاق مكتبة الكمية والجامعة، بسبب جائحة  -
 كورونا.

 تغيير موضوع البحث عطل نسبة تقدم العمل. -
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 تمهيد

 وىي. كديانة الإسلبم نشأة مع لتبدأ تتبعيا ويمكن عديدة قرون إلى الإسلبمي التمويل أصول تعود    
 تعاليم وىي) والسنة الكريم القرآن يممييا كما الإسلبمية الشريعة مبادئ عمى القائمة التمويل أشكال أحد

 . الشريعة وعمماء( والسلبم الصلبة عميو محمد الرسول وممارسات
 محظور الفوائد ودفع فرض أن حيث التقميدي التمويل عن جوىرياً  اختلبفاً  الإسلبمي التمويل ويختمف     
 فإن الأخلبقي والشراء الأخلبقي كالاستثمار مفاىيم عمى قيامو إلى وبالنظر. الإسلبم لتعاليم وفقاً  تماماً 

 في والتجارة الأعمال إجراء كيفية تحدد التي والقوانين القواعد من بمجموعة محكوم الإسلبمي التمويل
  . المعنيين لكافة العدالة تحقيق عمى تقوم اقتصادية منظومة
 في والمرابحة الإسلبمية، بالمصارف التمويل قنوات وأحد المشروعة البيوع أنواع من المرابحة بيع عد     
 ربح، زيادة مع الأول الثمن بمثل بيع ىي الفقياء اصطلبح وفي الزيادة وىو الربح من مصدر ىي المغة
 السمعة بو اشتري الذي الثمن لممشتري البائع يذكر أن وصفتيا. معموم وربح المال برأس بيع ىي أو

، وفي ىذا الفصل سيتم التطرق إلى كل من التمويل الإسلبمي، الدرىم أو لمدينار ما ربحاً  عميو ويشترط
عرض عدد الدراسات السابقة التي تناولت متغيرات الدراسة وعقود التمويل بالمرابحة بالتفصيل، وأيضا 

 والمقارنة بينيا، وذلك من خلبل المباحث الثلبث التالية:
 الإسلبمي التمويل: الأول المبحث
 بالمرابحة التمويل عقود: الثاني المبحث
 السابقة الدراسات: الثالث المبحث
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 المبحث الأول9 التمويل الإسلامي

التمويل الإسلبمي ىو نوع من التمويل يتميز بتوزيع المخاطر، وتجنب بيع الديون والمجازفات،      
لغاء التعاملبت الربوية، وتشجيع العقود المرتبطة بالإقتصاد الحقيقي، إذ يعتمد عمى معدلات المشاركة  وا 

ة التمويمية لأساليب التمويل المتنوعة المرتبطة بالحركية الإقتصادية الحقيقية، وىذا ما يبين الفعالي
الإسلبمي والتي منيا إرتباط ربح الممول في جميع صيغ التمويل الإسلبمي بالممكية، فاستحقاقو للؤرباح 
بسبب موضوعي وشرعي ىو الممك، وىذا عكس الصيغ والأساليب التمويمية الربوية التي تقوم عمى 

 :الإستغلبل. وقد قسم ىذا المبحث إلى المطالب الآتية
  التمويل الإسلبمي. مفيومالمطمب الأول: 

 المطمب الثاني: مبادئ وأسس التمويل الإسلبمي.
 المطمب الثالث: صيغ التمويل الإسلبمي.

 التمويل الإسلامي مفهومالمطمب الأول9 

تعاريف عدة من خلبل ىذا المطمب سيتم التطرق إلى ماىية التمويل الإسلبمي من خلبل عرض      
لمتمويل الإسلبمي من عدة زوايا، كما سيتم تناول خصائصو وذلك ولما لو من خصوصية مقارنة بالنظم 
الإقتصادية والتمويمية الأخرى، ولكون التمويل الإسلبمي يسعى لتمبية الحاجات المادية والمعنوية ويوازن 

فرد أو المؤسسة أو بينيا سنحاول التطرق إلى أىميتو وكذلك عدد من أىدافو سواء عمى مستوى ال
  الإقتصاد ككل.

 أولا9 تعريف التمويل الإسلامي

يمكن أن يعرف التمويل الإسلبمي من عدة زوايا حسب الغرض من العرض أو الكتابة، فقد يركز      
عمى مبادئ التمويل الإسلبمي، أو اليدف من نشاط التمويل الإسلبمي وموضوعو، ويمكن تعريف التمويل 

 :الإسلبمي كالآتي
التمويل الإسلبمي بالمفيوم المعاصر: يمكن القول عنو أنو "عبارة عن علبقة بين المؤسسات  -

المالية بمفيوميا الشامل والمؤسسات أو الأفراد، لتوفير المـال لمن ينتفع بو سواء لمحاجات 
الشخصية أو بغرض الإستثمار، عن طريق توفير أدوات مالية متوافقة مع الشريعة الإسلبمية، 

 .1ل عقود المرابحة أو المشاركة أو الإجارة أو الإستصناع أو السمم أو القرضمث

                                                           
دار بيروت، العرب الإسلبمي، ، 2الطاىر المعموري، ط  -تحقيق: محمد أبو الأجفان ،شرح حدود ابن عرفةعبد ا﵀ محمد الأنصاري الرصاع،  1

 .3م، ص:  1993



 صل الأول9 الإطار النظريلفا

7 
 

وقد عرفو منذر قحف عمى أنو: "تقديم ثروة عينية أو نقدية، بقصد الإسترباح من مالكيا إلى  -
 .1شخص يديرىا ويتصرف فييا لقاء عـائد تبيحو الأحكام الشرعية"

أما محمد بمتاجي فقد عرفو عمى أنو: "تقديم تمويل عيني أو معنوي إلى المنشآت المختمفة  -
بالصيغ التي تتفق مع أحكـام ومبادئ الشريعة الإسلبمية، وفق معايير وضوابط شرعية وفنية 

 .2لتساىم بدور فعال في تحقيق التنمية الإقتصادية والإجتماعية"
أن التمويل الإسلبمي ىو: "ذلك التمويل بنوعيو العيني والمعنوي  ومن ىذا المنطمق يمكن القول     

حيث يقدمو شخص لطرف آخر قصد تحقيق ربح معين من خلبل الطرف الثاني الذي يحقق عائد 
 مشروط بالأحكام الشرعية".

 9 خصائص التمويل الإسلاميثانيا

ي أن المال في الأساس ىو مال تنبع خصائص التمويل الإسلبمي من نظرة الإسلبم إلى المال، وى     
ا﵀ وأن الإنسان ما ىو إلا مستخمف عمى ىذا المال عمى ىذه الأرض ويجب عميو أن يسير بيذا المال 
وفقا لأوامر ا﵀ ومقاصده من خمق ىذا المال، ويمكن إستخلبص أىم خصائص التمويل الإسلبمي فيما 

 :3يمي
 إستبعاد التعامل بالربا أخذا وعطاء: .1
تستند ىذه الخاصية إلى القاعدة الإسلبمية الخاصة بحرمة الربا وحرمة التعامل بو وذلك في قولو عز      

( وتعتبر ىذه الخاصية من أىم الخصائص التي تساىم 275وجل: ﴿وأحل ا﵀ البيع وحرم الربا﴾ )البقرة 
لبطالة وتضمن حق الفقير في تحقيق العدالة الإجتماعية فيي تمنع الظمم وتحد من تركز الثروة وتحد من ا

بداعاتو.  في تنمية موارده ومواىبو وا 
 توجيو المال نحو الاستثمار الحقيقي: .2
من أىم الخصائص التي تميز التمويل الإسلبمي الإستثماري ىو توجيو المال نحو الإستثمار      

عناصر الإنتاج ببعضيا البعض وبالتالي فإن أي ربح ينتج عن ىذا  الحقيقي الذي ييدف إلى إمتزاج
الإستثمار يكون ربح حقيقي يظير في زيادة عناصر الإنتاج، مما يبن قدرة مصادر التمويل الإستثماري 

 الإسلبمية عمى تنمية طاقات المجتمع وموارده وقدراتو.
 توجيو المال نحو الإنفاق المشروع: .3

                                                           
 .8 :، ص2016، منشورات مركز أبحاث فقو المعاملبت الإسلبمية، بتكار في صيغ التمويل الإسلاميالإعمي محمد أحمد أبو العز،  1
نسانية، جامعة الحقوق والعموم الإ، مجمة قتصاد الإسلاميالتمويل الإسلامي المطبقة في الإ أساسيات صيغسبع فاطمة الزىراء، قويدري محمد،  2

 .221 :، ص32قتصادي الجمفة، العدد الإ
 الأكاديمية العربية لمعلبقات المالية ،-دراسة لأهم مصادر التمويل-ويل الإسلامي لممشروعات الصغيرة التم فرحان،محمد عبد الحميد محمد  3

 .34، 33ص:  الإسلبمية، صرفية، قسم المصارف والمصرفية، كمية العموم المالية والمص



 صل الأول9 الإطار النظريلفا

8 
 

 وجية نظر الشرع فلب ينفق عمى المشاريع المخالفة مويل في مشاريع مباحة منيجب أن يكون الت     
 مجتمع.مفسدة الفرد وال لمقاصد الشارع الحكيم والتي تؤدي إلى

 التركيز عمى توجيو سموك الفرد نحو الأخلبق الفاضمة: .4
سنة فيو يربي من خصائص التمويل الإسلبمي تربية روح الفرد عمى الأخلبق الفاضمة والصفات الح     

فيو صفات الأمانة والثقة بالنفس والإخلبص والإتقان في العمل مما يوفر فرص أكبر لنجاح المشروعات 
 وبالتالي نجاح عممية التنمية.

بداعاتو: .5  التركيز عمى طاقات الفرد ومياراتو وا 
إن من أىم خصائص التمويل الإسلبمي تنمية طاقات الفرد والتركيز عمى حاجاتو ومياراتو الريادية      

والإبداعية بحيث يكون التمويل الإسلبمي قاعدة الإنطلبق ليذه الطاقات والإبداعات التي يعول عمييا في 
 تقدم المجتمع.

 أهمية التمويل الإسلامي9 ثالثا

الإسلبمي بصفتو نابعا من المبادئ السمحاء للئسلبم عمى تمبية الحاجات المادية لا يقتصر التمويل      
فقط بل أنو يوازن وبشكل دقيق بين الحاجات المادية والحاجات المعنوية، فيو بقدر ما يكون قادرا عمى 

لنفس تمبية الحاجات المادية فإنو وبمصادره المختمفة يربي في الفرد المسمم صفات الأمانة والثقة با
 والإخلبص والإتقان في العمل ويربي فيو صفة الرقابة الذاتية والخوف من ا﵀ عز وجل أولا وأخيرا.

كما أن التمويل الإسلبمي أسموب مثالي في الموازنة بين حاجات الفرد وحاجات المجتمع فيو يركز      
ه بانتمائو لدينو ووطنو عمى الفرد من منظور مصمحة المجتمع حيث أنو ينمي في الفرد المسمم شعور 

ومجتمعو وبالتالي فإن التمويل الإسلبمي بمصادره المختمفة يوجو سموك الفرد وأىدافو نحو تحقيق النفع لو 
 .1ولمجتمعو باعتباره جزء لا يتجزأ من المجتمع

 التمويل الإسلامي 9 أهدافرابعا

الإستخدام الأمثل لمموارد بموجب تيدف مؤسسات التمويل الإسلبمية إلى تجميع الأموال وتحقيق      
 :2قواعد وأحكام الشريعة الإسلبمية، حيث تتمثل ىذه الأىداف فيما يمي

 تحقيق منيج ا﵀ في جميع المعاملبت المالية: .أ 
حيث تسعى مؤسسات التمويل الإسلبمية إلى إيجاد بدائل لمتمويل غير المتوافق مع الشريعة مثل      

سقاط الفائدة القرض بفائدة سواء عمى مستو  ى الأفراد أو المؤسسات، عمى أساس المشاركة والمتاجرة وا 
الربوية من كل عممياتيا أخذا وعطاء، إضافة إلى أن الإقتصاد الإسلبمي يبين مدى خطورة أن يتحكم 

                                                           
 .32: ، صمرجع سابق 1
، ممتقى دولي حول: متطمبات التنمية التمويل الإسلامي كبديل لتمويل التنمية في ظل الأزمة المالية العالميةفاطمة الزىراء عراب، فتيحة علبلي،  2

 .12 ،11، ص ص:  2010 أفريل 30-29في أعقاب إفرازات الأزمة المالية العالمية، جامعة بشار، يومي، 
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البعض بأقوات الآخرين ونشر الفساد الإقتصادي بينيم من خلبل الربا والمضاربات الوىمية وغيرىا بتوجيو 
 تثمار وتركيزه في دائرة إنتاج السمع والخدمات التي تشبع الحاجات السوية للئنسان المسمم.الاس
 تمبية طمبات فئة من المجتمع ترفض التعامل مع البنوك الكلبسيكية: .ب 
الدين والثقافة الإسلبمية ىما السببان الرئيسيان لانتشار القطاع البنكي الإسلبمي، فكثير من يعتبر      

حتفاظ بأمواليم عمى أن يودعوىا في بنوك ربوية ومنيم من يودع أموالو في البنوك الإالمسممين يفضمون 
سمم يرغب في إنشاء مشاريع الربوية لكنو يرفض الفوائد المترتبة عمييا، وفي المقابل العديد من الشباب الم

ستثمارية وخمق فرص عمل ولكن عدم توفر موارد مالية مشروعة تحول دون ذلك، ليذا تسعى البنوك إ
 الإسلبمية.البنكية وفق ما يتماشى والشريعة  الإسلبمية لتمبية جميع حاجات ىذه الفئة من المعاملبت

 تحقيق التنمية الإقتصادية: .ج 
تقع عممية تمويل التنمية الإقتصادية وقيادتيا عمى كاىل الجياز المصرفي ومن ثم تتوقف قدرة      

الجياز المصرفي عمى المساىمة في عممية التنمية عمى مدى قوتو في جذب وتجميع الموارد المالية من 
تفق عميو، وعميو تسعى الأفراد والمؤسسات ذات الفائض واستخداميا الإستخدام الأمثل وفق سمم أولويات م

 :1البنوك الإسلبمية إلى تحقيق مجموعة من الأىداف الإقتصادية والتي يمكن إختصارىا فيما يمي
 تحقيق آمال وطموحات المساىمين والمستثمرين بقدر مناسب من الأرباح؛ -
 جذب رؤوس الأموال والعمل عمى توظيفو بشكل فعال وفق الشريعة الإسلبمية؛ -
 ى إنشاء مشاريع إستثمارية تنموية في قطاعات إنتاجية مختمفة؛تشجيع الأفراد عم -
 تحقيق الإنتشار الجغرافي والعمل عمى زيادة المتعاممين مع البنوك الإسلبمية؛ -
 القيام بمشاريع إستثمارية حقيقية تحقق قيمة مضافة مما يضمن النمو الإقتصادي؛ -
 ة.تأسيس وبناء إقتصادات إنتاج حقيقية تقود عممية التنمي -
 تحقيق التكافل الاجتماعي: .د 

يعتبر تحقيق الربح بالنسبة لمبنوك الإسلبمية حافزا وليس ىدفا في حد ذاتو، لأن الدافع الأساسي ىو 
النيوض بالمجتمع ليجمع بين الأنشطة الإجتماعية، الإقتصادية والمالية في نفس الوقت، فالبنوك 

 :2خلبل الإسلبمية تيتم بتحقيق التنمية لممجتمعات وذلك من
عممية  عدم إستغلبل البشر لبعضيم البعض أو أن ينتيز أحدىم حاجة الآخر ليدخل معو في -

 الربا؛
 والتدليس؛ جتناب الغشوا  رعاية متطمبات ومصالح المجتمع من خلبل الصدق في المعاملبت  -
وخدمة جمع  س المال بتقديم قروض حسنةرأض لمساعدة المحتاجين دون زيادة عمى اقتر الإجعل  -

 وتوزيع الزكاة؛
                                                           

 .66ه، ص ص:  1427، سوريا، دار الفكر، 3، ط المعاملات المالية المعاصرةوىبة الزحيمي،  1
 .136، بيروت، دار الكتب العممية، ص: 2، ط 3، تحقيق: محمود إبراىيم زايد، ج السيل الجزارمحمد بن عمي الشوكاني،  2
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 المحافظة عمى القيم والأخلبق الإسلبمية لضمان حياة طيبة كريمة للؤمة المسممة؛ -
 الفرد؛ حتياجات المجتمع ومصمحة الجماعة قبل النظر إلى العائد الذي يعود عمىإتحكيم مبدأ  -
 عن عتماد عمى العمل وعدم حبسو عن التداول لأنو يؤدي إلى حبس المنفعةبالإتنمية المال  -

 الناس؛
د اللؤفر  العمل توفير أنواع من التمويل التي تقدم لمشركات الكبرى وىذا ما يساىم في توفير فرص -

 .1د لإنشاء مشاريع صغيرة تفيد المجتمعار للؤفس مال صغير أر  أو توفير
 قواعد ومبادئ التمويل الإسلاميالمطمب الثاني9 

قبل الحديث عن قواعد التمويل الإسلبمي، لابد من الإشارة إلى أن ىذا التمويل قد يكون لأغراض      
، وفي كل حالاتو أو يكون لأغراض إستيلبكية أو تقديم رأس مال تشغيميعين إنتاجية لتقديم رأس مال 

 دى.فإنو يكون وفقا لقواعد ومبادئ متفق عمييا، وفيما يمي سيتم التطرق لكل عمى ح
 أولا9 قواعد التمويل الإسلامي

 :2تتمثل فيو ليكون تمويلب إسلبميا يحكم التمويل الإسلبمي قاعدتين أساسيتين      

 قاعدة الغُنم بالغُرم .أ 
ويقصد بيا "أن الحق في الحصول عمى النفع أو الكسب )العائد أو الربح( يكون بقدر تحمل المشقة      

أو التكاليف )المصروفات أو الخسائر أو المخاطر(" ، ومعنى ىذا أنو عمى المستثمر أن يتحمل الخسائر 
 عن وقت تماما كما يتحمل الأرباح غير مؤكدة الوقوع وغير معمومة المقدار.

 اعدة الخراج بالضمانق .ب 
ويقصد بيا "أن من ضَمِنَ أصل شيء جاز لو أن يحصل عمى ما تولد عنو من عائد، وىذا إنما      

يعني أنَّ من إشترى شيئاً لو غمة، ثم إطمع منو عمى عيب فرده إلى بائعو بخيار العيب كانت غمتو السابقة 
عميو، والضمان المقصود ىو ضمان ممكٍ وليس لممشتري، لأنو كان مالكا لو وضامنا لو، فمو ىمك ليمك 

الضمان المحض، أي أن ضمان أصل المال يعطي الحق لمضامن في الحصول عمى الأرباح المتولدة 
 عنو بما أنو تقع عميو تحمل تبعة الخسارة إن وقعت.

وكمثال عمى ذلك، فإن العميل الذي يحصل عمى قرض من المصرف الإسلبمي يصبح ضامنا لو      
عتباره المالك الجديد ليذا المال، ويتوجب عميو رد مثمو وفي المقابل يستحق الأرباح التي يمكن أن تتولد با

 عن إستثمار ىذا القرض، دون أن يكون لممصرف الحق في مطالبتو بجزء من ىذه الأربــاح.
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 ثانيا9 مبادئ التمويل الإسلامي

 :1ىي يقوم التمويل الإسلبمي عمى ثلبثة مبادئ عامة     
 التممك  .1
عمى قاعدة الخراج بالضمان التي  يمنح لممالك الحق في الزيادة المتولدة عن الشيء الممموك، إستنادا     

تعطي لمتاجر الحق في الزيادة عمى البضاعة التي يممكيا باعتبارىا ضامن ليا عند تمفيا، إضافة إلى 
قاعدة الغرم بالغنم التي تفيد عكس سابقتيا، فإذا كان الضمان يستحق الخراج، فكذلك الغنم يستوجب 

 ى من يستفيد منو شرعا.الغرم، فالخسارة التي تحصل من الشيء تكون عم
 الواقعية .2
وتقتضي إرتباط عائد التمويل بنتائجو الحقيقية، إذ لا يحق لصاحب المال إلا ما تحقق من إستثماره،      

ذا كانت خسارة نقص مالو بقدرىا ولا يمكن أن يحدد العائد سمفا كسعر  فإذا كان ربحا فمو حصة منو، وا 
 فائدة عمى المال.

 يقيتمويل الإنتاج الحق .3
قتصاد النقدي ونظيره الإوذلك بالمشاركة في إنتاج السمع والخدمات وتداوليا وىو ما يقوي الرابط بين      

ستقرار إالحقيقي حيث لايسمح بتداول الديون بعيدا عن الإنتاج الفعمي الممموس، وىو ما يساعد عمى 
 المؤشرات المالية والنقدية الكمية.
 لإسلاميالمطمب الثالث9 صيغ التمويل ا

تختمف صيغ التمويل الإسلبمي عن صيغ التمويل في النظام التقميدي وذلك إنطلبقا من أن أشكال      
التمويل التي تنعدم فييا الفائدة المصرفية ىي فقط الجائزة والمسموحة بيا في الشريعة الإسلبمية، وعميو 

 فإن لمتمويل الإسلبمي مجموعة من الصيغ سيتم تناوليا فيما يمي:
 أولا9 المضاربة

 مفيوم المضاربة .1
 تعد صيغة المضاربة من أساليب الإستثمار الميمة في النظام المالي الإسلبمي المعاصر، إذ إن ىذه     

 الصيغة تتميز بكفاءة وفاعمية عالية وتعمل عمى تجميع المدخرات  ووضعيا في أيدي أصحاب الكفاءة
 إلى غيره ليتصرف فيو ويكون الربح بينيما عمى ما شرطا،والميارة بيدف تنميتيا، "وىي دفع شخص مالا 

 ".2فيكون الربح لرب المال؛ لأنو نماء مالو وما تولد عنو ولممضارب باعتبار عممو وجيده

                                                           
، مجمة العموم الإجتماعية والإنسانية، جامعة تبسو، العدد العاشر،   مستقبل التمويل الإسلامي في ظل الأزمات المالية العالميةمقاويب منصف،  1
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 وقد تطور عقد المضاربة في المصارف الإسلبمية ليتخطى المضاربة المفردة المباشرة إلى المضاربة     
 جميعيم أرباب المال والمصرف ىو العامل، ومن ثم يقوم (المدخرين) إذ يعد المودعين المشتركة،

 إلى من يعمل بو وفي ىذه الحالة يصبح المصرف ىو صاحب المال ومن ينميو المصرف بإعطاء المال
 .1في أسموب المضاربة ىي المدخرون والمصرف والمضاربون مضاربا، وتكون الأطراف المشتركة

 مجالات تطبيق المضاربة .2
قوم المصارف الإسلبمية بتقديم رأس المال اللبزم لشخص أو أكثر من المستثمرين أصحاب ت     

المشاريع، القادرين عمى العمل سواء كانوا من أصحاب الخبرات العممية كالأطباء والميندسين أو كانوا من 
ما أن تتولى المصارف الإسلبمية أعما ل المضاربة بنفسيا الفنيين في التجارة والحرف اليدوية المختمفة، وا 

 .2مباشرة
 ثانيا9 المشاركة

 مفيوم المشاركة .1
 تستخدم المصارف الإسلبمية أسموب التمويل بالمشاركة بصفتو أسموبا فعالا ومتميزا. وتقوم ىذه     

 الصيغة في التمويل عمى أساس إتفاق بين المصرف الإسلبمي وطالب التمويل )صاحب المشروع( ويقدم
 جزءا من رأس المال وبيذا فان صيغة المشاركة تشبو إلى حد ما صيغة المضاربة، ولكنفيو كلب الطرفين 

 ما يميز صيغة المشاركة ىو إشتراك الطرفين )المصرف وصاحب المشروع( في تمويل المشروع ويتم
 توزيع نصيب المال من الربح عمى الطرفين وبحسب نسب التمويل، وفي حالة الخسارة يتحمميا الطرفان

نصيبين فصاعدا بحيث لا يتميز نصيب أحدىما ختلبط ب نسب التمويل أيضا. أو بعبارة أخر ىي إوبحس
 .3عن غيره
 مجالات تطبيق المشاركة .2
 ار الجماعي، وتستخدميا المصارف الإسلبميةالإستثمتعتبر المشاركة الأسموب المناسب لعمميات       

 من تكاليف المشروعات  يعادل اءجز من خلبليا  جديدة أو قائمة، تقدم لممساىمة في رأس مال مشروعات
ى نسبة مشاركتيا في التمويل، وتوفر المصارف الإسلبمية بيذا الأسموب السيولة الكافية لمعملبء عمى المد

وجيات   طالطويل، كما أنيا تمثل طرفا فعالا في المشروع إذ تساىم في تحديد طرق الإنتاج وفي ضب
 .4ةاقب الأداء وتشارك في نتائج النشاط من ربح أو خسار أنيا تتابع وتر  المنشأة، كما
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 ثالثا9 المرابحة
 مفيوم المرابحة .1
في المصارف الإسلبمية، وبيع المرابحة ىو بيع سمعة ما  تعد المرابحة من أىم القنوات الإستثمارية     

بما قامت بو عمى بائعيا مضافا إليو ربح متفق عميو بينيما، أما المرابحة المصرفية فيي صيغة تمويل 
طورتيا المصارف الإسلبمية مبنية عمى صيغة العقد المذكور أعلبه إلا أنيا تتضمن أيضا الأمر بالشراء 

 .ذ يأمر العميل المصرف بشراء سمعة ما لنفسو ويعده بشرائيا منو بثمن مؤجل مع الربحوالوعد بالشراء، إ
 المرابحة البسيطة -
وتعني بيع المالك لسمعة يممكيا أصلب بمثل الثمن الأول وزيادة يحددىا البنك، مثل البيوع التي يقوم      

عندىم حتى يأتي من يرغب بشراء السمعة  بيا جميع التجار في العادة، فيم يشترون السمع ويضعونيا
فيبيعونيا بربح في العادة، وقد يكون البيع مساومة دون ذكر ثمنيا الأول )التكمفة( أو أمانة أي ذكر ثمنيا 

 الأول. وقد يكون الثمن حالا أو مؤجلب أو مقسطاً.
 المرابحة المركبة )المرابحة للآمر بالشراء( -
يطمب شخص من شخص آخر أن يشتري لو سمعة معينو ويعده بأن  ىي إحدى بيوع الأمانة، حيث     

يشترييا منو بربح معين. وىذا النوع من البيع تقوم بو البنوك الإسلبمية ويشكل نسبة كبيرة من 
 .1إستثماراتيا

 مجالات تطبيق المرابحة .2
تعد المرابحة من أكثر صيغ التمويل التي تعتمد عمييا المصارف الإسلبمية، وىي تصمح لمقيام      

بتمويل جزئي لأنشطة العملبء الصناعية أو التجارية أو غيرىا، وتمكنيم من الحصول عمى السمع المنتجة 
، وكذلك البيوع الدولية في والمواد الخام أو الآلات  والمعدات  من داخل القطر أو من خارجو )الاستيراد(

البضائع حيث يوكل المصرف شخصا بشراء البضائع ثم يستمميا المصرف ثم بيعيا لمتاجر بربح متفق 
 .2عميو
 الإستصناع رابعا9
 مفيوم الإستصناع .1
البائع بتقديمو  يمتزمستصناع بأنو: "عقد يشتري بو في الحال شيئا مما يصنع صنعا الإيعرف      

عًا، والبائع مستصنِ ويسمى المشتري "، من عنده، بأوصاف مخصوصة، وبثمن محددبمواد  مصنوعا
 .3ثمنايسمى عا فيو، والعوض مستصنَ صانعا، والشيء محل العقد 

                                                           
، 2011، مكتبة اليازوري، عمان، الطبعة الأولى، المصارف الإسلامية أداءها المالي وأثارها في سوق الأوراق الماليةحيدر يونس الموسوي،  1
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 ستصناعالإمجالات تطبيق  .2
ستصناع الى دعم جيود التنمية الصناعية في الإة التمويل صيغتيدف المصارف الإسلبمية من      
ادة قدراتيا التنافسية، إضافة إلى إمكانية إنتاج السمع الرأسمالية كالمعدات  والآلات  الإسلبمية وزي الدول
 .1وغيرىا من السمع الرأسمالية الضخمة تصالاتالإ وأجيزة

 خامسا9 بيع السَّمَم
 مفيوم بيع السّمَم .1
مَم ىو عقد يتم بموجبو دفع ثمن سمعة معينة في الحال عمى أن يتم إستلبم       السمعة لاحقا، أي بيع السَّ

بموعد معين، ومن ثم فإن الثمن يدفع عاجلب والسمعة آجلب، أو ىو بيع موصوف في الذمة ببدل يتم دفعو 
 .2فورا

مَم .2  مجالات تطبيق بيع السَّ
مَم كذلك في تمويل النشاط التجاري والصناعي، من خلبل تمويل المراحل السابقة       يستخدم بيع السَّ

عادة تسويقيا بأسعار مجزية، كما يمكن  لإنتاج وتصدير السمع والمنتجات الرائجة وذلك بشرائيا سَمما وا 
عن طريق إمدادىم تطبيق بيع السمم من خلبل قيام المصرف بتمويل الحرفيين وصغار المنتجين 

عادة تسويقو  .3بمستمزمات الإنتاج كرأس المال السمم مقابل الحصول عمى بعض منتجاتيم وا 
 سادسا9 المزارعة

 مفيوم المزارعة .1
ىي إعطاء الأرض لمن يزرعيا، عمى أن يكون لو نصيب مما يخرج منيا كالنصف أو الثمث أو      

 .4الأكثر من ذلك أو الأدنى، حسب ما يتفقان عميو
 مجالات تطبيق المزارعة .2
حيث يقوم المصرف الإسلبمي بتقديم التمويل اللبزم لممزارعين كأفرادٍ أو في ىيئة إتحادات، حيث      

يقوم بتوفير مدخلبت  الإنتاج الزراعي من الآلات  والمكائن والبذور والأسمدة وغيرىا، والمساىمة في 
المصرف في التكمفة الكمية لمزراعة أو المشاركة. بينما إعداد وتجييز الأرض، وىذا يمثل غالبا مساىمة 

 .5يشارك الطرف الثاني المزارع بالأرض ممكو أو مؤجره
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 سابعا9 المساقاة
 مفيوم المساقاة .1
 إن المساقاة تعني الإتفاق بين طرفين يقوم أحدىما بميمة سقي مزروعات الطرف الآخر في الإتفاق     

وبالذات الأشجار في البساتين، وقسمة الحاصل بينيما وحسب الإتفاق بينيما، أي أن من يتولى ميمة 
 .1السقي يحصل عمى حصة محددة ومتفق عمييا من ناتج الأشجار مسبقا وعند العقد

 مجالات تطبيق المساقاة .2
 والتي تحتلُّ أىمية كبيرة يمكن أن تمعب المصارف الإسلبمية دورا أساسيا في القيام بميمة المساقاة     
نتاجيا في معظم الدول النامية، ومنيافي   عمميات  الإنتاج الزراعي، وبالذات  في ظل أىمية الزراعة وا 
 الإسلبمية، وفي ظل محدودية الموارد المائية في العديد من ىذه الدول، وبالتالي الحاجة الماسة الدول
 .2السقي ووسائمو مستمزمات لتوفير
 الإجارةثامنا9 
 مفيوم الإجارة .1
أدى التطور التكنولوجي السريع في الدول المتقدمة إلى تطوير نطاق النظام التمويمي لممصارف      

التقميدية وتوسيعو لتتمكن من منح التسييلبت  الإئتمانية لرجال الأعمال الراغبين في الحصول عمى 
ارة أو التأجير لمواكبة ىذه التطورات  ومن ثم الآلات والمعدات الحديثة ومن ىنا نشأت الحاجة إلى الإج

 أصبحت الإجارة من الصيغ التي تم تكييفيا شرعيا لتوائم عمميات التمويل في المصارف الإسلبمية.
تعرف الإجارة بالاصطلبح الفقيي بأنيا "بيع المنفعة المعمومة بعوض معموم" وللئجارة أربعة أركان ىي 

قود عميو وتصنف الإجارة إلى ثلبثة أنواع وىي الإجارة المنتيية بالتمميك العاقدان والصيية والأجر والمع
 .3والتأجير التمويمي والتأجير التشغيمي

 مجالات تطبيق الإجارة .2
، فيي تقتني الممتمكات تستخدم المصارف الإسلبمية صيغة الإجارة كأسموب من أساليب إستثماراتيا     

والأصول من أجل إجارة عينيا، حيث تضعيا تحت تصرف عملبئيا لإستيفاء منافعيا بمقابل، وتستخدم 
 .4التشغيميةالمصارف عدة أنواع من ىذا الأسموب، منيا: الإجارة التمويمية، والإجارة 
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 المبحث الثاني9 عقود التمويل بالمرابحة

دراً ىاماً من مصادر التمويل الذي تقدمو البنوك الإسلبمية، كذلك الصورة يعتبر عقد المرابحة مص     
المناسبة لطبيعة عمميا في تمويل الأنشطة الإقتصادية المختمفة، كما أنو أثبت أىميتو كأداة منافسة لصيغ 
 التمويل الأخرى بسبب الإستعمال الكبير الذي عرفو وىذا دليل عمي فعاليتو ونجاعتو، لما يميو من
إحتياجات العميل، حيث أن ىذا العقد يعتبر من أىم وسائل التمويل التي تعتمدىا البنوك الإسلبمية لسيولة 

 المطالب التالية:سنحاول تسميط الضوء عمى  المبحثتنفيذىا وقمة مخاطرىا وضمان ربحيتيا، وفي ىذا 
 عقد المرابحة. مفيومالمطمب الأول:      
 الثاني: مراحل وضوابط إبرام عقد المرابحة. المطمب     
 المطمب الثالث: أنواع عقد المرابحة.     

 
 د المرابحةعق مفهومالمطمب الأول9 

سيتم في ىذا المطمب التطرق إلى عرض مفيوم عقد المرابحة بأنواعو، إضافة إلى تناول أىم      
الأركان الواجب توفرىا ليتم إبرام ىذا العقد بشكل صحيح وبما يتوافق مع الشريعة الإسلبمية، حيث يمتاز 

 وضيحيا لاحقا. التمويل بالمرابحة عن غيره من صيغ التمويل الأخرى بعديد من المزايا والتي سيتم ت
 أولا9 مفهوم عقد المرابحة

 المرابحة في المغة .1
يادةُ والنَّماء في التجارة، ورَبِحَ في تِجَارَتِوِ يَربَح       المرابحة في المغة مفاعمةٌ من الرِّبح، وىو الفَضلُ والزِّ

معةَ مرابحةً، إذا سمَّيتُ لكلِّ قدرٍ من ا لثَّمنِ رِبحاً. ىذا والمفاعمة ىنا ليست رِبْحاً وتَرَبُّحاً. يقال: بِعتُ السِّ
عمى بابيا، لأن الذي يربح ىو البائعُ فقط فكانت من المفاعمة التي تُستَخدَمُ في الواحد، أو أن المرابحة ىنا 

 .1بمعنى إرْباح، لأنَّ أحد المتبايِعَيْن أربحَ الآخرَ 
 المرابحة في إصطلبح الفقياء .2
ىي أحد أنواع بيعِ الأمانة، حيث يقسِّم الفقياء البيع من جية طريقة تحديد الثَّمن إلى بيع  المرابحة     

معة بالثَّمن الذي يتفق المتبايعان عميو دون النَّظر، أو  مساومة، وبيع أمانة. فبيعُ المساومة: ىو بيع السِّ
لِ الذي إشتراىا البائع بو  .2الإعتماد عمى ثمنِيا الَأوَّ

                                                           
 درجة لنيل مقدمة رسالة، -تطبيقية تأصيمية دراسة- عقود التمويل المستجدة في المصارف الإسلامية حامد بن حسن بن محمد عمي ميرة، 1

 .58، ص: ىـ1432 - 1431، المقارن الفقو قسم، لمقضاء العالي المعيد، الإسلبمية سعود بن محمد الإمام جامعة، المقارن الفقو في الدكتوراه
 .33ه، ص:  1432، دمشق، دار المعارج، 2، ط البنوك الإسلامية وبيع المرابحة للآمر بالشراءعبد العزيز عيون،  2
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معة بناءً عمى الثَّمن الذي اشتراىا بو البائع، وعميو فيو مؤتَمَنٌ في أما ب      يعُ الأمانة: فيو بيعُ السِّ
 . 1الإخبار بحقيقة تكمفة شرائو لمسِّمعة، وىو سبب تسميتو ببيعِ الأمانة

ن أبرز أنواعِ بيعِ الأمانة ثلبثة       : 2ىذا وا 
معةِ  - بمثلِ ما اشتراىا البائعُ بو دون زيادة )ربح( أو نقص الأول: بيعُ التَّولية، وىو بيعُ السِّ

 )خسارة(.
معةِ بمثلِ ما إشتراىا البائعُ بو مع  - الثاني: بيعُ الحطيطة أو الوضيعة أو المواضعة، وىو بيعُ السِّ

 خصمٍ )خسارة( بمقدارٍ محدَّدٍ معموم.
معةِ بمثلِ ما إشتراىا البائعُ  -  بو مع ربحٍ معموم. الثالث: بيعُ المرابحة، وىو بيعُ السِّ

 ثانيا9 أنواع عقد المرابحة

النوع الأول: أن يبيع البائع السمعة برأس مال معموم لمطرفين، ويسمى ربحا معموما مع حصول  -
 الرضا بينيما، فيقول مثلب إشتريتو بمائة وأبيعو لك بمائة وأربعين.

الثاني: أن يكون الربح محدد بالنسبة لرأس المال بأن يقول لكل عشرة دراىم درىم، أو في  النوع -
 كل مائة عشرون ونحو ذلك.

النوع الثالث: مركب من نوعين معا، فيبيعو برأس المال وربح معموم، ويضيف ربحا آخر بالنسبة  -
درىم لكل عشرة، وكأنو قال إلى رأس المال فيقول مثلب إشتريتو بمائة وأبيعو لك بمائتين وبربح 

 . 3بعت بمائتين وعشرين
 9 أركان عقد المرابحةثالثا

 .(التراضي )الإيجاب والقبول .1
يعد العقد من التصرفات القانونية وفقا لمقواعد العامة بحيث يمزم لانعقاده توفر الإيجاب والقبول      

بمعنى أن تتفق إرادة البائع مع إرادة المشتري، إلى جانب توافر أركان العقد الأخرى، وذلك لأن المبدأ 
رضا في شكل معين كما في العام في العقود ىي الرضائية إلا أن ىناك حالات تستوجب أن يكون ال

تو التي يقوم وصيغة العقد ىي: صور  العقود الشكمية باعتبار أن ىذا الشكل الخاص ركن في تكوين العقد.
 .4بيا من إيجاب وقبول إن كان العقد إلتزاما بين الطرفين، أو إيجاب فقط إن كان إلتزاما من جانب واحد

 
                                                           

 .35ىـ، ص:  1415ىـ، ص:  1402، مكتبة الشرق، 1ط  ،تطوير الأعمال المصرفية بما يتفق والشريعة الإسلاميةسامي حسن أحمد حمود،  1
 .، مكتبة وىبة، القاىرة3، ط المرابحة للآمر بالشراء كما تجريه البنوك الإسلاميةيوسف القرضاوي، بيع  2
، 8العممي بمراكش ، منشورات المجمس -دراسة فقهية–بيع المرابحة للآمر بالشراء كما تجريه المصارف المغربية عبد الصادق إبن خمكان،  3

 .47مـ، مراكش، ص: 2011المطبعة والوراقة الوطنية، الطبعة الأولى 
، رسالة ماجستير، جامعة النجاح الوطنية، كمية الحقوق، نابمس، خصوصية التنظيم القانوني لعقد المرابحة للآمر بالشراءنداء خالد عمي صبري،  4

 .45، ص:  2015فمسطين، 
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 العاقدان .2
سية في تكوين العقد ويرتب عمييما المشرع الآثار وتبني الأحكام، إن العاقدين من العوامل الأسا     

ويشترط في العاقدان الأىمية لصحة العقد. والعاقدان ىما شخصان معبران عن طرفي العقد والطرفين 
المذان تقع عمييا إلتزامات العقد، وقد يكونان شخصين منفردين أو متعددين، وقد يكونان أصميين أو نائبين 

 :1ا. ويشترط في العاقد شرطان ىماعن غيرىم
 أن يكون العاقد عاقلب أي مميزا، فلب ينعقد بيع المجنون والصبي غير العاقل. -
أن يكون العاقد متعددا فلب ينعقد البيع بواسطة وكيل من الجانبين إلا في الأب ووصية القاضي  -

 والرسول من الجانبين.
 محل العقد )المعقود عميو( .3
من المعموم أن العقد لا ينشأ إلا إذا توافر فيو ركن المحل، وطبقا لمقواعد العامة يجب أن يكون      

المحل موجودا أو قابلب لموجود، وأن يكون ممكنا غير مستحيل، كما يكون المحل معينا إما بذاتو أو جنسو 
العين محل البيع، وأن البائع ممزم  والمحل في عقد البيع ىو المبيع أي بمقداره أو نوعو حتى ينعقد العقد.

بنقل ممكية الشيئ أو حق مالي والمشتري ممزم بدفع الثمن لأن الثمن ىو القيمة النقدية التي يدفيا 
 .2المشتري مقابل شراءه المبيع

فقياء الشريعة الإسلبمية في المعقود عميو شروط معينة لا يصمح بدونيا أن يكون محل  ولقد إشترط     
 :3لمعقد، وىذه الشرط ىي

 لمعاقدان؛ سواء بالنوع أو الكم أو الصورة معينا محل العقد أن يكون -
 أن يكون قابلب لمتعامل فيو شرعا؛ -
 أن يكون مقدورا عمى تسميمو. -

 المرابحةالتمويل برابعا9 مزايا 

 :4يمتاز التمويل بالمرابحة عن غيره من صيغ التمويل الأخرى، بالعديد من المزايا نذكر منيا ما يمي     
حيث يمكن إستغلبلو في تمويل الإحتياجات الإستيلبكية  ويمتاز التمويل بالمرابحة بسعة نطاق -

 التي لا تغطييا عقود المشاركات؛
ت في ذمة المتمول في المرابحة، وتنقطع صمتو يتحول حق الممول في موضوع العقد إلى دين ثاب -

 بو، بينما لا تنقطع صمة الممول في موضوع العقد في عقود المشاركات حتى نياية العقد؛

                                                           
 .52، ص:  2012، دار الفكر الجامعي، الإسكندرية، مصر، د المرابحة في الفقه الإسلاميعقمحمود حسني الزيني،  1
، الجزء الرابع، العقود الواردة عمى الممكية، منشورات الحمبي الحقوقية، بيروت، الوسيط في شرح القانون المدني الجديدعبد الرزاق السنيوري،  2

 .43، ص: 1998لبنان، 
 .24، ص:  2016الطبعة الأولى، دار بمقيس، الجزائر، عقد البيع في القانون الجزائري، حوحو يمينة،  3
 .279ىـ، ص:  1433، دار إبن الجوزي، الطبعة الأولى، إستحداث العقود في الفقه الإسلاميالسعدني قنديل عمي مسعد،  4
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لا يتوقف نجاح صيغة البيع بالمرابحة عمى مدى جدية دراسات الجدوى الإقتصادية لممشروع  -
نما يتوقف نجاحو عمى مدى جدية الدراس ة الإئتمانية المتعمقة بالملبءمة المطموب تمويمو، وا 

المالية لمعميل ومدى قدرتو عمى السداد، بخلبف صيغ المشاركات التي يتوقف نجاحيا عمى مدى 
 جدية دراسات الجدوى الإقتصادية لممشروع )محل التمويل(؛

يمتاز بانخفاض المخاطرة وارتفاع درجة الأمان فيو بالمقارنة مع صيغ التمويل الأخرى عالية  -
 مخاطر؛ال

سرعة دوران رأس المال في حال توظيف صيغة المرابحة في تمويل الإئتمان قصير الأجل إذا ما  -
 قورن بأنواع التمويل الأخرى طويمة الأجل، الإجارة، الإستصناع، المشاركات؛

أنو إستثمار ذو تدفق نقدي ثابت ومستمر ومعموم سمفا، مما يسيل عمى إمكانية تخطيط وتنظيم  -
 ولة لكل من طرفي العقد، بخلبف عقود المشاركات التي تمتاز عوائدىا بعدم الإستقرار؛إدارة السي

قدم التمويل بالمرابحة البديل الشرعي لعمميات التمويل الربوي قصير الأجل الذي تزاولو المصارف  -
   الربوية، وىو ما لا تستطيع تقديمو صيغ التمويل الأخرى بنفس الكفاءة.

 الثاني9 مراحل وضوابط إبرام عقد المرابحة المطمب

يتطمب إتمام عقد بيع المرابحة توفر ضوابط وشروط معينة بالتوازي كل مرحمة من مراحل إبرام العقد      
وتنفيذه، منيا ما يحكم العميل )الآمر بالشراء( وأخرى يستمزم بيا المصرف )المأمور بالشراء(، فكيف 

 .وسنتناول في ىذا المطمب المراحل والضوابط اللبزمة لإبرام عقد المرابحة يمكننا إبرام عقد المرابحة،
 .أولا9 مراحل إبرام عقد المرابحة

 سيتم التطرق أولا إلى مراحل إبرام العقد الثلبث عمى النحو الموالي:     
 طمب الشراء .1

بيع المرابحة في مجال التجارة الداخمية والخارجية، حسب رغبة  تقوم المصارف الإسلبمية باسنتخدام
العملبء، ومحل ىذه العمميات دائما سمع معروضة ومعروفة لكل من طالب التمويل والبنك. فإذا رغب 
العميل في شراء سمعة مرابحةً من المصرف، فعميو أن يتقدم بطل التمويل لممصرف الإسلبمي موضحا 

خاصة بالسمع المطموب شرائيا عمى وجو التفصيل بأن تكون محددة الأوصاف تحديدا فيو جميع البيانات ال
 .1نافيا لمجيالة المُفضية لمنزاع وىذا الطمب يعتبر إيجابيا من العميل يحتاج إلى قبول المصرف دقيقا
 وتظير في طمب الشراء البيانات التالية:     
المستندات المقدمة، مصدر الشراء أو عنوانو، نوع وطبيعة وأوصاف البضاعة، الكمية المطموبة،  -

شروط ومكان التسميم، نوع العممة، العربون، طريقة الدفع، الضمانات والكفالات، بيانات شخصية، 
 ولا يقوم المصرف بتنفيذ الخطوة التالية إلا بعد دراسة الطمب المقدم من جميع جوانبو مثال:

                                                           
 .140، 139ص: ، 2004 بيروت، لبنان، ،2004 الطبعة الأولىبي الحقوقية، مالحت امنشور  ،المصارف الإسلاميةفادي محمد الرفاعي،  1
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 سلبمة وصحة البيانات المقدمة من العميل؛ 
 دراسة سوق السمعة حتى يضمن إمكانية تسويقيا في حالة نكول العميل عن الشراء؛ 
 التأكد من أن العممية تتفق مع أحكام الشريعة الإسلبمية؛ 
 دراسة المركز المالي لمعميل لمتأكد من قدرتو عمى سداد الثمن؛ 
 تحديد تكمفة العممية بالتفصيل؛ 
  طريقة التسديد؛تحديد نسبة الربح وذلك حسب نوعية الخدمة و 
  تحديد الكفالات لضمان حق المصرف في تحصيل الثمن وذلك عمى اساس حالة العميل وقيمة

 الصفقة.
وعند دراسة البنك طمب الشراء إما أن يوافق عمى الطمب أو يرفضو، والدراسة تتم من خلبل مركز 

ل، فمن خلبل مركز الإستعلبم الإستعلبم في سمطة النقد الذي يكون مفوضا ليرى التاريخ الإئتماني لمعمي
يتم معرفة الوضع المالي لمعميل، في ما أذا كانت إلتزامتو عالية، أو أنو يكفل عددا كبيرا من الأشخاص، 
أو رجوع شكايات بإسمو، ويتم معرفة فيما إذا كان يأخر في سددا الأقساط أو أنو ممتزم بالسداد، فبناءا 

عمى طمب الشراء، أو أن لا يوافق إن رأى أن ىناك نقصانا عمى ىذه الحالات يمكن أ يوافق المصرف 
في الضمانات، وفي حال موافقة المصرف عمى طمب الشراء يرى البنك إذ كان لمعميل حساب في 
المصرف فيبدأ ىذا الأخير في الإجراءات مباشرة، أما إذا لم يكن لو راتب في المصرف الإسلبمي فيجب 

يحصل عمييا من  راءات التحويل لمراتب من خلبل براءة الذمة التي قدعمى العميل أن يقوم بمباشرة إج
 .1تح حساب في المصرف الإسلبمي إلى أن يتم إنتظار إجراء تحويل الراتبالمصرف السابق، وف

 الوعد بالتعاقد .2
( ويكون ممزما لمواعد ديانة إلا لعذر، وىو الوعد ىو )الذي يصدر من الآمر أو المأمور عمى وجو الإنفراد

ممزم قضاءا إذا كان معمق عمى سبب ودخل الموعود في كمفة نتيجة الواعد. ويتدد أثر الإلزام في ىذه 
ما بالتعويض عن الضرر الواقع فعلب لسبب عدم الوفاء بالوعد بلب عذر.  الحالة إما بتنفيذ الوعد وا 

 آراء عند فقياء الشريعة: 3د بالتعاقد في بيع المرابحة وىناك وطرح الفقو نقاش حول إلزامية الوع
 الوفاء بو مستحب، وىو رأي الجميور؛ -
 الوفاء بو واجب، إلا لعذر، وىو رأي إبن شبرمة وآخرون؛ -
 الوفاء بو واجب، وىو رأي المالكية. -
د وربما لا ينعقد(، باعتباره إن الوعد بالتعاقد ىي في الحقيقة إتفاقات تميد لمعقد النيائي )الذي قد ينعق     

التمييدية أو التحضيرية، تختمف عن عقود المفاوضات وكذلك عن العقود الجزائية أو المرحمية من العقود 

                                                           
، الطبعة الثانية، الدار السودانية لمكتب، الخرطوم، السودان، المرابحة وأصوليا وأحكامها وتطبيقاتها في المصارف الإسلاميةأحمد عمي عبد ا﵀،  1

  .52، ص: 2016
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في كونيا تتضمن ما يروم الأطراف الإلتزام بو في عقدىم، حيث تحدد ما يتراضى عميو من العناصر 
 التعاقد.الأساسية أو الجوىرية التي ىي من ركائز الوعد ب

وبعد دراسة المصرف لطمب الشراء وقبولو يبرم عقد وعد بالشراء مع العميل وبموجبو يمتزم ىذا الأخير 
 شراء ما طمبو من المصرف ويمتزم المصرف بالبيع.

 ويشتمل عقد الوعد بالشراء عمى البيانات التالية:
 د وىو البيع مرابحة.المقدمة التي تشتمل عمى البيانات الخاصة بطرفي العقد وموضوع العق -
 الإحالة إلى طمب الشراء، فيما يتعمق بتحديد نوع البضائع ومواصفاتيا. -
إقرار العميل بتفيذ وعده بالشراء عند إخطار المصرف لو بأن البضاعة جاىزة أو فور ورود  -

 مستنداتيا باسم المصرف.
 بيان الثمن ونسبة الربح. -
 عمييا واللبزمة لإبرام عقد المرابحة. تعيد العميل باستيفاء كافة الضمانات المتفق -
 قيام العميل بدفع العربون وضمان الجدية. -
 بيان عدد الأقساط. -
النص عمى أنو إذا إمتنع مصدر الشراء، الذي عينو العميل عن تنفيذ الصفقة أو أخرىا عن موعد  -

أن يدفع التسميم المتفق عميو لا يكون المصرف مسؤولا عنّ أي ضرر يمحق بالعميل الذي عميو 
 لممصرف كافة المصاريف التي تحمميا عن جراء عدم التنفيذ.

النص عمى أنو في حالة تنفيذ المصرف لإلتزاماتيا المصرح عنيا وامتناع العميل عن إبرام العقد  -
فإنو لا يحق لمعميل إسترداد العربون ويحق لممصرف أن السمعة بالسعر الذي يراه مناسبا عمى 

عميل( وقبض الثمن إسيفاءا لحقو إذ لم يف ثمن البع بحقو يكون العربون حساب الطرف الثاني )ال
لا كان لمبنك الحق في   .1الرجوع عمى العميل لاستيفاء حقومكملب ليذا الثمن وا 

 المرحمة النيائية .3
 سنتحدث في ىذه المرحمة عن تممك البنك سسمعة وبيعيا مرابحا لملآمر بالشراء:

 تممك البنك لمسمعة -
بعد إتمام الإجراءات المذكورة سابقا يقوم المصرف بشراء السمعة المطموبة حتى يتمكن من بيعيا مرابحة 
لمعميل ولا يجوز لممصرف أن يبرم عقد بيع ليذه السمعة المأمور بشرائيا إلا بعد تممكو ليا لذلك نجد أنو 

 ي ىذاه المرحمة بما يمي:ينطبق عمى ىذه المرحمة جميع أركان وشروط عقد البيع ويقوم المصرف ف
 الإتصال بالموردين بائعي السمعة المطموبة 

                                                           
، الطبعة الأولى، دار المسيرة لمنشر والتوزيع العمميةالمصارف الإسلامية الأسس النظرية والتطبيقات حان، مسمحمود حسين وادي، حسين محمد  1

 .168 :، ص2007 والطباعة، الأردن،
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  التعاقد عمى شراء السمعة كإصدار توريد ثم ورود فاتورة من المورد أو من خلبل فتح الإعتمادات
 المستندية وورود مستندات الشحن الذي يستمميا الشاحن بصفتو وكيلب عنة المصرف

 عميل ذلك لأنو المالك ليا في ىذه المرحمة.ضمان المصرف لمسمع حتى يبيعيا لم 
 بيع المرابحة مع العميل عقد إبرام -

يشترط لإبرام ىذا العقد دخول السمعة في ممك المصرف حتى يتسنى لو بيعيا مرابحة لمعميل، كما أن ىذا 
 العقد يجب أن يبرم منفصلب عنة الوعد بالشراء بعد تممك المصرف لممبيع إضافة إلى عدم جواز عقد
المرابحة مبرما تمقائيا بمجرد تممك المصرف لمسمعة وفي حال إمتناع العميل عن إتمام ىذا العقد لا يحق 
لممصرف مطالبتو بالتعويض عن الضرر دون إلزامو بتوقيع العقد وسداد الثمن، كما يجوز لمبنك والعميل 

ير نسبة الأرباح والمدة وغيرىا كما تعديل بنود عقد المرابحة عما تم الإتفاق عميو في مرحمة الوعد، من تغي
أنو لا مانع شرعا من قيام المصرف بتوكيل البائع الأصمي لممبيع لإجراء بيع المرابحة، وتوقيع العقد نيابة 

 .1عن المصرف مع العميل
 ثانيا9 ضوابط إبرام عقد المرابحة

بعد أن تحدثنا عن مراحل إبرام عقد بيع المرابحة في المطمب الأول، سنتناول في ىذا المطمب      
 :2الضوابط والشروط التي تحكم ىذه العممية في الضابطين التاليين

 ضوابط متعمقة بالعقد .1
 يشترط لصحة بيع المرابحة أن يكون العقد الأول صحيحا بأن حيث  أن يكون العقد الأول صحيحا

كون غير باطل لأي سبب من الأسباب، كأن يكون البائع ليس أىلب لمبيع، فإن كان العقد الأول ي
ليس صحيحا فإن ىذا يؤدي إلى ألا يكون في إمكان المشتري التصرف بما اشتراه فمو اشترى 

معينة من شخص غير المالك وبالتالي لا يستطيع  المصرف الإسلبمي بضاعة أو سمعة
 ا وبيعيا فإذا باعيا مرابحة فيكون قد باع ما لايممك.المصرف التصرف فيي

  أن لا يكون بيع المرابحة ذريعة لمربا بأن يقصد المشتري الحصول عمى المال ويتخذ السمعة
وسيمة لذلك، كما في بيع العينة وبيع التورق وىو شراء السمعة بثمن أعمى لأجل التأجيل وبيعيا 

 إلى البائع أو لغيره بثمن أقل.
 3ضوابط متعمقة بالمبيع .2
 دخول السمعة في ذمة المصرف 

                                                           
 :، ص2013 عمان، الأردن، نشر والتوزيع والطباعة،مل، الطبعة الأولى، دار المسيرة يات المصرفية الإسلاميةممأسس العحسين محمد سمحان،  1

254. 
 .319 :، ص2007 الأردن، ، الطبعة السادسة، دار النفائس لمنشر والتوزيع،الإسلامي هالمعاملات المالية المعاصرة في الفقمحمد عثمان،  2
 السودان،الخرطوم،  ، الطبعة الثانية، الدار السودانية،بحة وأصوليا وأحكاميا وتطبيقاتيا في المصارف الإسلاميةاالمر أحمد عمي عبد ا﵀،  3

 .52، 51: ، ص2016
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يشترط أن تدخل السمعة المأمور بشرائيا في ممكية المصرف وضمانو قبل إنعقاد العقد الثاني مع العميل، 
وىذا الشرط يجعل من الضروري أن يكون لممصرف مخازن، يدخل السمع في حوزتو ويعاينيا المشتري 

قية عن ىذا العقد، بالإضافة لكونيا تأكيد حقيقة أن المصرف الإسلبمي تاجر لديو، لتنتفي الشبيات التطبي
 عملبق يساىم في دعم الإقتصاد الوطني.

 أن يبين المصرف لمعميل عيوب السمعة 
يشترط لصحة بيع المرابحة بيان العيب الذي حدث بالمبيع بعد شرائو وكذلك كل ما ىو في معنى      

سلبمة من العيوب في محل العقد من شروط صحة البيع الضمنية أي التي العيب. وىذا شرط عام لأن ال
ي الحق خيانة تخول لممشتر لا تحتاج إلى النص عمييا. فإذا أخفى البائع عيبا طرأ عمى المبيع عد ذلك 

 في فسخ ىذا العقد.
 ضوابط متعمقة بثمن السمعة والربح المضاف .3
 راء بشكل واضح أن يكون ثمن السمعة معموما لمعميل الآمر بالش 
 بالثمن الأول الآمر بالشراء( لأن المرابحة بيعيجب أن يكون الثمن الأول معموما لممشتري الثاني )     

مع زيادة ربح معموم، والعمم بالثمن الأول شرط لصحة البيع، فإذا لم يكن معموما فالعقد فاسد، وىو ومحل 
. وفرع الحنيفة والشافعية عمى ىذا الشرط شرط آخر وىو: أن يكون الثمن من المثميات، كالممكيات إتفاق

والموازنات، فإن كان قيما كالعروض لم يجوز بيعو مرابحة، لأن القيمي مجيول الثمن يختمف تثمينو بين 
ن عمم الربح المشروط لإبتناء  الربح نفسو عمى الثمن مقوم وآخر ويأدي جيل الثمن في عقد المرابحة، وا 

الأول المجيول. واستثنوا حالة يصح فييا كون الثمن الأول قيميا، وذلك إذا كان ىذا القيمي ممموكا 
 لممشتري، وسيدفعو ثمنا إلى البائع في العقد مع ربح معموم متميز عنو.

 أن لا يكون الثمن في العقد الأول مقابلب لجنسو من أموال الربا 
بأن اشترى المكيل أو الموزون بجنسو مثلب بمثل لم يجوز لو أن يبعو مرابحة. لأن فإن كان ذلك      

المرابحة بيع بثمن أول والزيادة في أموال الربا تكون ربا لا ربحا، أما عند إختلبف الجنس فلب بأس 
يع بالثمن بالمرابحة حتى لو إشترى دينارا بعشر دراىم وباعو بربح درىم أو ثوب بعينو جاز لأن المرابحة ب

 الأول وزيادة ولو باع بأحدى عشرة درىما وثوبا أو بعشرة دراىم وثوب كان جائزا.
وقد نص الكاساني في البدائع عمى ىذا الشرط ولا شك أن ىذا الشرط معتبر عند جميع الفقياء لأن      

 القول بو ينبثق من القول بحرمة الربا، وىو متفق عميو عند الجميع.
  الإسلبمي لمعميل إذ كان قد إشترى المبيع بثمن مؤجلأن يبين المصرف 
ينبغي عمى المصرف الإسلبمي إذا كان قد إشترى البضاعة من البائع الذي باعيا لو بثمن مؤجل أن      

يبين ذلك لمعميل وذلك لأن الثمن الأول الذي سماه بيذه الصفة، وذلك لأن الثمن المؤجل يكون غالبا 
يذا وبيذا يكون العميل عمى بينة من أمره فيحتاط لنفسو ما فيو الكفاية ويستطيع أعمى من الثمن الحال وب

أن يصل إلى قرار يكون ىو المسؤول عنو بعد أن توافرت لو المعمومات التي تتماشى مع الأمانة 
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المفروضة في ىذا البيع كمذك يجب عمى المصرف الإسلبمي أن يبين المدة الزمنية لبقاء المبيع لديو لأن 
الناس يرغبون في المبيع الذي لم يتقادم عيده في أيدييم لأن ذلك قد يشعرىم بأن ىذا المبيع كاسد في 

 السوق وبصورة خاصة إذا ما كانت السمعة تجارية.
  أن لا يكون الثمن في بيع المرابحة قابلب لمزيادة في حالة عجز العميل عن السداد )كشرط جزائي

 أو غرامات تأخيرية(.
 لربح المضاف معموما لمطرفينأن شكون ا 
ربح قدرا معينا أو جزءا من يشترط أن يكون الربح معموما لأنو جزء من ثمن البيع سواء كان ىذا ال     
 1الثمن

 المطمب الثالث9 عقد المرابحة بربح متغير وللآمر بالشراء

سنتعرض في ىذا المطمب إلى عقدي المرابحة بربح متغير وكذلك للآمر بالشراء، وتبيان الآليات      
والخطوات التي يعمل بيا كل عقد، كما سيتم توضيح الحكم الشرعي ليذا النوع من التمويل، وأخيرا نتطرق 

 من خلبل عقد التمويل بالمرابحة.إلى مداخل تطوير الصيرفة الإسلبمية 
 عقد المرابحة بربح متغير أولا9

إن من أبرز التحديات التي تواجو المصرفية الإسلبمية المعاصرة ىو آلية تحديد الثمن أو الربح في      
نو في ظل التقمبات الكبيرة في مؤشرات الأرباح والأسعار، وتذبذبات أعقود التمويل طويمة الأجل، حيث 
وبالأخص في –التَّمويل طويلِ الأجل بعائدٍ ثابت  ربحتقديرُ بو المتعذِّر شمعدلات التضخم فقد أصبحَ من 

ثابت يخشى أن يرتفع في  بمقدارحيث إنَّ المصرف لا يرضى بتحديد الرِّبح  ،-عقود التمويل الكبيرة
ل لا يرضى بدفع ربحٍ أكثر من السُّوق المستقبل  .2فيكون خاسراً بذلك، وفي المقابل فإنَّ المتمَوِّ

المرابحة أن يكون رأس المال والربح محددين، كأن يقول: أبيعك ىذه السمعة بمائة، وربح والأصل في      
 %، أي بمائة وعشرة.10عشرة أو وربح 

نما يربط       ومحل الدراسة ىنا فيما إذا كان رأس المال محددا عند العقد، وأما الربح فلب يحدد إبتداء وا 
المرابحات في البنوك الإسلبمية، بحيث يتفق الطرفان بمؤشر منضبط، مثل مؤشر ىامش الربح في عقود 

 .عمى أن يكون ربح البائع بحسب ما يكون عميو )السعر السوقي( ليامش الربح في عقود المرابحات
 بربحىذا ويتم تطبيق المرابحة الإسلبمية وقت السداد، أو متوسط سعر اليامش عن فترة السداد السابقة، 
 متغيِّر في الواقع العممي في المصارف عبر آلياتٍ عِدَّة، أبرزىا ما يأتي: 

                                                           
 ، الطبعة الثانية، دار النفائس لمنشر والتوزيع، الأردن،الشامل في معاملات وعمميات المصارف الإسلاميةمحمود عبد الكريم أحمد إرشيد،  1

 .80، 79، ص: 2007
(، دار الميمان 288(، عدد الصفحات )11بروڤة: )م،  2013ىـ /  1434، الطبعة الأولى المرابحة بربح متغيرعبد ا﵀ الشبيمي،  بنيوسف  2

 .19لمنشر والتوزيع الرياض، ص: 
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الآلية الأولى: سداد أصل المديونية بأكممو في نياية المدة، وسداد الأرباح فقط في أقساطٍ دورية  -
 ويُراد بذلك أن يتفق العاقدان عمى سداد المتموِّل لأصلِ الدَّينِ بأكممو في: طوال مدة المديونية

ل في مواعيد دورية محددة )سنوية، أو نصف  نياية المدة التي يتفقان عمييا، بينما يدفع المتموِّ
سنوية، أو ربع سنوية( طوال مدَّة المديونية مقدار الرِّبح فحسب والذي يتحدَّد بناءً عمى مقدار 

 المؤشِّر المتفق عميو. 
ويُراد بذلك أن : دورية طوال مدة المديونيةالآلية الثانية: توزيع سداد الأصل والرِّبح عمى أقساط  -

يتفق العاقدان عمى سداد المتموِّل لأصلِ الدَّينِ في أقساط دورية محدَّدة )سنوية، أو نصف سنوية، 
ويُضافُ إليو دَفْعُ الرِّبح عمى الجزء القائم غير  أو ربع سنوية( موزَّعة عمى كامل مدَّة المديونية،

 . 1ب والذي يتحدَّد بناءً عمى مقدار المؤشِّر المتفق عميوالمسدَّد من أصل الدين فحس
 ثانيا9 عقد المرابحة للآمر بالشراء

 نشأة عقد المرابحة للآمر بالشراء .1
بيع المرابحة للآمر بالشراء إصطلبح حديث ظير منذ فترة وجيزة وأول من إستخدمو بيذا الشكل ىو      

سامي محمود في رسالتو لمدكتوراه بعنوان "تطوير الأعمال المصرفية بما يتفق مع  الدكتور الدكتور
، حيث تم التوصل إلى ىذا العنوان 30/06/19976، وقد نوقشت رسالتو في الشريعة الإسلبمية"

الإصطلبحي بتوجيو من الأستاذ الشيخ العلبمة محمد فرج السنيوري رحمو ا﵀ تعالى حيث كان أستاذ 
، وقد شاع إستعمال ىذا 8قو الإسلبمي المقارن لمدراسات العميا بكمية الحقوق بجامعة القاىرة مادة الف

الإصطلبح لدى البنوك الإسلبمية والشركات التي تتعامل وفق أحكام الشريعة الإسلبمية وصارت ىذه 
رابحة للآمر ا الإصطلبح )بيع الموالحقيقة أن ىذ المعاممة من أكثر ما تتعامل بو البنوك الإسلبمية

ن إختمفت التسمية  بالشراء( إصطلبح حديث بلب شك ولكن حقيقتو كانت معروفة عند الفقياء المتقدمين وا 
 .2فقد ذكره محمد بن الحسن الشيباني صاحب أبي حنيفة وذكره الإمام مالك في الموطأ

 تعريف عقد الرابحة للآمر بالشراء .2
 :3منياعرفو العمماء المعاصرون بعدة تعاريف      
تعريف د. سامي حمودة: "أن يتقدم العميل إلى المصرف طالبا منو شراء السمعة المطموبة  -

بالوصف الذي يحدده العميل وعمى أساس الوعد منو بشراء تمك السمعة فعلب مرابحة بالنسبة التي 
 يتفقان عمييا ويدفع الثمن مقسطا حسب إمكانياتو".

اغب في شراء سمعة إلى المصرف لأنو لا يممك المال تعريف د. يونس المصري: "أن يتقدم الر  -
الكافي لسداد ثمنيا نقدا، ولأن البائع لا يبيعيا لو إلى أجل إما لعدم مزاولتو لمبيوع المؤجمة أو لعدم 

                                                           
 .71 ص: ،مرجع سابق، -دراسة فقيية–عبد الصادق إبن خمكان، بيع المرابحة للآمر بالشراء كما تجريو المصارف المغربية  1
 .128ص:  ،5ج 5، مجمة الفقو الإسلبمي، العدد المرابحة للآمر بالشراءبكر أبو زيد،  2
 .5، جامعة قارينوس، كمية الأداب قسم الدراسات الإسلبمية، ص: بيع المرابحة للآمر بالشراءأسامة محمد محمد الصلببي،  3
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معرفتو بالمشتري أو لحاجتو لممال النقدي، فيشترييا المصرف بثمن نقدي ويبيعيا إلى عميمو بثمن 
 مؤجل أعمى".

حمد سميمان الأشقر: "يتفق البنك والعميل عمى أن يقوم البنك بشراء البضاعة. ويمتزم تعريف د. م -
العميل أن يشترييا من البنك وبعد ذلك يمتزم البنك بأن يبيعيا لو وذلك بسعر عاجل أو بسعر 

 آجل تحدد نسبة الزيادة فيو عمى سعر الشراء مسبقا".
 أطراف عقد الرابحة للآمر بالشراء .3
 :1المرابحة للآمر بالشراء ثلبثي الأطراف أي أونو يوجد ثلبثة متعاقدين إن بيع     
 الطرف الأول: الآمر بالشراء؛ -
 الطرف الثاني: المصرف الإسلبمي؛ -
 الطرف الثالث: البائع. -
 خطوات إتمام عقد المرابحة للآمر بالشراء .4

 :2يمر إتمام عقد المرابحة للآمر بالشراء بخمس خطوات عمى النحو التالي
 طمب شراء مقدم من العميل إلى المصرف: يحدد فيو السمعة المراد شراؤىا؛ -
 وعد الأمر بالشراء من المصرف ببيع السمعة المطموبة )قد يكون ممزما أو غير ممزم(؛ -
 إتفاق مسبق عمى الثمن والربح في الغالب؛ -
 شراء المصرف لمسمعة نقدا وتممكيا ليا تممكا تاما وحيازتو إلييا؛ -
 للآمر بالشراء إلى آجال في الغالب بالثمن المتفق عمييا سابقا. بيع السمعة -

 المرابحةبثالثا9 حكم التمويل 

للآمر بالشراء من أنواع البيوع الجائزة شرعا، بشرط توفر الشروط وانتفاء الموانع  يعد بيع المرابحة     
 بمنظور الشرع.التي تقدح في صحة البيع، وتحقيق ذلك يتطمب التجرد عن اليوى والتقيد 

إن معظم صور بيع المرابحة التي تجرييا المصارف الإسلبمية اليوم توافق تماما بما اصطمح عميو      
الفقياء القدامى بالمواصفة. والمواصفة التي تعني تحديد أوصاف السمعة التي ليست عند البائع، والتي 

تحديد نسبة الربح أو مقداره. وفيما يمي أدلة يرغب الآمر بالشراء في شرائيا مع الإتفاق عمى صفة الثمن ب
 :3مشروعية بيع المرابحة

 
 

                                                           
 .6، ص: نفس المرجع 1
 .68، ص: مرجع سابق، -دراسة فقيية–عبد الصادق إبن خمكان، بيع المرابحة للآمر بالشراء كما تجريو المصارف المغربية  2

3
 International Journal of Al-Turath In Islamic، IIUM ،-دراسة فقيية–أحمد عبد القادر إبراىيم، المرابحة في المصارف الإسلبمية  

Institute of Islamic Banking and Finance ،Wealth And Finance, Vol. 1 No. 1, 2020 :133 -122، ص ص. 
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 القرآن العظيم 
(، قال الإمام الشربيني رحمو ا﵀ يصح 275"وأحل ا﵀ البيع وحرم الربا" )سورة البقرة  قال ا﵀ تعالى:     

البيع من غير كراىة، لعموم قولو تعالى: "وأحل ا﵀  كل عممياتلأن الأصل في ىذه العقود بيع المرابحة 
 البيع"
البيع من غير فصل بين بيع وبيع، قال ا﵀ عز وجل "فإذا  كل عممياتإن الأصل في ىذه العقود      

قضيت الصلبة فانتشروا في الأرض وابتغوا من فضل ا﵀ واذكروا ا﵀ كثيرا لعمكم تفمحون" )سورة الجمعة 
(، ولممرابحة إبتغاء لمفضل 198وجل "ليس عميكم جناح أن تبتغوا فضلب من ربكم" )البقرة  (، وقال عز10

 من البيع نصا.
 الإجماع 

في سائر –فذكر الإمام الكساني بأن الناس قد توارثوا ىذه البيعات ومن بينيا المرابحة  وأما الإجماع
 .1العصور من بين نكير، وذلك إجماع عمى جوازىا

 المعقول 
: إن المرابحة إنما جازت لاجتماع شرائط البيع فييا، ولتعامل الناس بيا، وحاجتيم إلييا، دليل المعقولوأما 

فإن من الناس من لا يقدر عمى المساومة والمكايسة، ولا ييتدي في التجارة، ويود الإعتماد عمى فعل 
اىا عمى الأمانة وتوقي الخيانة المتمرس في التجارة، وتطيب نفسو بالزيادة عمى ما إشتراه، وليذا كان مبن

 وشبياتيا، ووجب القول بجوازىا لذلك.
 مداخل تطوير الصيرفة الإسلاميةرابعا9 

 المخاطرة -0

تعتبر المرابحة نوع من أنواع البيوع في الإسلبم، لغة ىي مشتقة من الربح والنماء، أي ما معناه      
الفرق بين كمفة السمعة وسعر بيعيا، ويعتبر بيع المرابحة ىو الغالب بين أنواع البيوع في التجارة، وىي في 

صيغة يتعرض البنك الاسلبمي تعريف آخر نقل ما ممك بالعقد الأول مع زيادة ربح. ووفقا ليذه ال
 :2لممخاطر التالية

 ؛عدم وفاء العميل بالسداد حسب الاتفاق -
 ؛لعدم وجود عقوبات عمى التأجيل عمداتأجيل السداد  -
 ؛نتيجة لبيع الأصول المرتجعة بأدنى من سعر الشراء الضماناتمخاطر  -
الة الأخذ إلزامية الوعد، مخاطر الرجوع في الوعد، نتيجة عدم إلزامية وعود الآمر بالشراء في ح -

 عمما بأن معظم البنوك الاسلبمية تأخذ بإلزامية الوعد؛
                                                           

 .321، ص 2، ج العقود الدرية في تنقيح الفتاوى الحامديةمحمد أمين بن العابدين،  1
 .61، دار اليازوري، الأردن، ص: 2008، أساسيات الصناعات المصرفية الإسلاميةصادق راشد الشمري،  2
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 مخاطر رفض السمعة لوجود عيب فييا. -
 ضمانات ال -1
 الرهن -

ىو عقد يقدم بموجبو المدين أو غيره بإذنو عينا مخصوصة إلى الدائن أو عدلا يختاره الطرفان لحسبيا 
قْبُوضَةٌ" ن كُنتمُْ عَمَىٰ سَفَرٍ وَلَمْ تَجِدُوا كَاتِبًا فَرِىَانٌ مَّ وفي  1لاستيفاء مال مخصوص، ودليمو قولو تعالى: "وَاِ 

طعاما ميو وسمم "إشترى طعاما من ييودي بي صمى ا﵀ عالحديث ما روي عن عائشة أم المؤمنين أن الن
 .2"ورىنو ردعا من حديد

 وفي الباب تفصيلبت كثيرة  ىي في جممتيا المتعارف عمييا سابقا في عمل المصارف التقميدية.
 الكفالة -

ىي ضم ذمة الكفيل عميو في الوفاء مطمقا سواء كان المكفول دينا أو عينا أو وجيا، ودليل شرعيتو قولو 
، وقولو تعالى "لن أرسمو معكم حتى 27سورة يوسف الآية تعالى: "ولمن جاء بو حمل بعير وأنا بو زعيم" 

 .3تؤتونِ موثقا من ا﵀ لتأتنني بو"
غارم" ولأن النبي صمى ا﵀ عميو وسمم أقر كفالة الصحابة أبي قتادة  وقولو صمى ا﵀ عميو وسمم "الزعيم

بالمال وكفالة بالوجو  لدين عمى رجل مات وعميو ثلبثة دنانير وأطرافيا الكفيل والمكفول عميو، وىناك كفالة
 .4ويكون لمدائن المكفول حق مطالبة الكفيل أو الأصيل بحقو أييما شاءأو البدن. 

 التأمين -

 .5يكون التأمين إلا تعاونيا إسلبميا ويمكن لمبنوك أن تستثمر بعض أمواليا بولوج ىذا الباب
 الربحية في البيع بالمرابحة -2
 تعريف الربحية -
 ستثماارتوالإالمنشىآت  يمكن تعريف الربحية عمى أنيا عبارة عن العلبقة بين الأرباح التي تحققيا     

لمحكم عمى كفاءتيا عمى مستوى الوحدة  التي ساىمت في تحقيقيا، والربحية تعتبر ىدفا لممنشآة ومقياسا
لكل منظمات الأعمال وأمر ضروري لبقائيا واستمرارىا  فيي اليدف الأساسي، الكمية أو الوحدات الجزئية

                                                           
 .283سورة البقرة، الآية  1
 (.5/141كتاب فتح الباري، ) 2
 66سورة يوسف، الآية  3
 رواه أبو داوود والترمذي. 4

، البنك الإسلبمي لمتنمية، المعيد الإسلبمي لمبحوث والتدريب، مكتبة الممك فيد الوطنية، صيغ تمويل التنمية في الإسلامحسين عزي،  فخري 5
 .55، 54، ص ص: 29وقائع الندوة رقم 
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ة ميمة لقياس كفاءة الإدارة في وغاية يتطمع ليا المستثمرون، ومؤشر ييتم بو الدائنون، ويعتبر أيضا أدا
 .1استخدام الموارد المتاحة لدييا و تمثل مصدر تمويمي داخل يستعمل في عمميات التوسعة لممؤسسات

 المؤثرة عمى ربحية الإستثمارالعوامل  -
 :العوامل من بنوعين الإسلبمية فار المص في الربحية تتأثر
 :العوامل الخارجية: وتتمثل في 
زيادة  وما تحممو من الرواج الإقتصادي الذي يزيد معو حجم الودائع بسبب الظروف الإقتصادية -

حالة الكساد  دات البنك. والعكس فيار إحجم المبيعات العملبء وتوسع الأنشطة، فيؤدي إلى زيادة 
 الإقتصادي.

البنوك  القوانين والتشريعات: تتأثر الربحية بمجموعة من القوانين التي يفرضيا البنك المركزي عمى -
 التجارية مثل: تحديد نسبة الإحتياط القانوني، وسعر إعادة الخصم.

والأعباء  درجة التقدم التكنولوجي المستخدمة: ويساعد التقدم التكنولوجي لمحد من العمل الروتيني -
 الخلبق. الإدارية، التي تساعد عمى تحسين ربحية البنك وذلك بتوفير الوقت والجيد لمعمل

فمذلك  ئب الوضعية، كما تخضع لمزكاةائب والزكاة: فتخضع المشروعات الإستثمارية لمضر االضر  -
 .وجب تحديد الزكاة من حجم التدفق النقدي المتوقع

 لمتفوق. المنافسة بين المصارف العاممة: يكون بالحرص عمى تحصيل قدرا أكبر من الأرباح -
 و منيا:العوامل الداخمية: والتي تقع ضمن إدارة البنك وتحكم 
تشكيمة الخدمات وجودتيا ورضاء العملبء عنيا: تحافظ جودة الخدمات عمى العملبء الحاليين  -

 لمبنك وجذب عملبء جدد وبقاؤىم يؤدي إلى تكرار الشراء من البنك نفسو مما يرفع من ربحيتو.
طموباتو من كفاءة إدارة الموجودات والمطموبات: فالسياسة المتبعة في البنك في إدارة موجوداتو وم -

الأمور الداخمية المؤثرة في ربحيتو وذلك بتحديد نسبة السيولة وادارة الدين وتغطية التكاليف، ... 
 .2إلخ

 
 
 
 
 
 

                                                           
 .79ىـ، ص:  1426، مصر، دار النشر لمجامعات، 2، ط المصرف الإسلامي للاستثمار الزراعيحسن يوسف داوود،  1
ىـ،  2، 1405،العدد 1، مجمة أبحاث الإقتصاد الإسلبمي، م دراسة جدوى الإستثمار في ضوء أحكام الفقه الإسلاميكوثر عبد الفتاح الأبجي،  2

 .28م، ص:  1975
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 لمبحث الثـالث9 الدراسات السابقةا

إن إثراء أي بحث عممي يستدعي الاستناد إلى الدراسات السابقة، والتي غالبا ما كانت بالمغتين      
العربية والأجنبية، لذلك سنقوم بعرض جممة من ىذه الدراسات التي تناولت موضوع دراستنا أو قاربت 

ق يتضمن جوانب المعنى من حيث المضمون والسياق مع الإشارة إلى أبرز ملبمحيا، مع تقديم تعمي
 الاتفاق والاختلبف وبيان الفجوة العممية التي تعالجيا الدراسة الحالية.

 المطمب الأول9 الدراسات بالمغة العربية 

(، تطبيق معيار المرابحة والمرابحة للآمر بالشراء في 2015دراسة "الصادق محمد آدم عمي" ) -
 .-سوداندراسة تحميمية عمى المصارف الإسلبمية في ال-المصارف 

ىدفت الدراسة إلى معرفـة دور بنـك السودان المركزي في الرقابة عمى المصارف الإسلبمية عند      
ممارسة التمويل بالمرابحة والمرابحة للآمر بالشراء، وكذلك التعــــرف عمــــى أثــــر الإلتــــزام بمعيــــار المرابحــــة 

تطــوير خدمـــة التمويـــل بالمرابحة في السودان، تمثل مجتمع الدراسة في  والمرابحــة للآمـــر بالشــراء عمـــى
(، وقد 2014-2011بنك فيصل الإسلبمي السوداني حيث تم الاعتماد عمى التقارير السنوية للؤعوام )

 توصل الباحث لمجموعة من النتائج كما يمي:
 ـر بالشـــراء وأن كثيـــر مـــن العمـــلبء لا يمتزمون معظـم عمميـات المرابحـة تتمثـل فـــي المرابحـــة للآمــ

نمـا يكـون اليـدف الأساسـي ىـو الحصـول عمـى النقديـة وىـذا ما يشوه  بتنفيـذ المشـروعات الممولـة وا 
 التمويـل بصيغة المرابحة؛

 المرابحــــة صــــورية إذا لــــم يــــتم التمويــــل بصــيغة المرابحــة وفقــاً لممرشــد الفقيــي الصـادر  تعتبــــر
 فــي ىــذا الخصوص؛

  الالتزام بمعيــــار المرابحــــة والمرابحــــة للآمــــر بالشــراء يســاعد عمــى تطــوير خدمــة التمويــل
 لآمر بالشراء في السودان.بالمرابحــة والمرابحة ل

(، بعنوان: بيــع المرابحـة للآمـــر 2017-2016دراسة "حمموس الأمين" و"كزيز نسرين"، )  -
 بالشـــــراء: دراســــــة فـــي )المفيـــوم، الاجراءات، الضوابط الشرعية(

واع، والرد عمى ىدفت ىذه الدراسة لتحميل وبيان مفيوم صيغة المرابحة من حيث المفيوم والأن     
الشبيات التي أثيرت حول استخدام المرابحة كأداة تمويمية مشروعة من قبل المصارف الاسلبمية، 
والتعرف عمى الإجراءات والضوابط التي تحكم استخدام ىذه الصيغة في البنوك. وقد توصل الباحث إلى 

 مجموعة من النتائج الآتية: 
  جائز شرعا، وىذا ما أفتى بو أغمب عمماء الأمة بيع المرابحة للآمر بالشراء بيع صحيح

الاسلبمية في القديم والحديث، وكذلك أقرتو المجامع الفقيية كميا، شرط أن تدخل السمعة المأمور 
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بشرائيا ممكية البنك قبل انعقاد العقد أشرنا إلى ذلك سابقا، وان لا يكون الثمن قابلب لمزيادة في 
 لا يكون ذلك ذريعة إلى الربا كما في بيع العينة. حالة عجز العميل عن السداد لكي

 :معاممة بيع المرابحة للآمر بالشراء تمر بعدة مراحل ىي 
 مرحمة وعد الآمر بالشراء من البنك. -
 مرحمة شراء البنك لمسمعة المطموبة من البائع وتممكيا. -
ىم مرحمة والتي مرحمة بيع المصرف السمعة للآمر بالشراء مع زيادة ربح، وىذه المرحمة ىي أ -

 يطمق عمييا بيع المرابحة للآمر بالشراء.
(، بعنوان: واقع التمويل بالمرابحة في 2017-2016دراسة "لنصاري رحمة" و"موساوي زينة"، ) -

 .-بعض البنوك الخميجية نموذجا –البنوك الإسلبمية 
في تنشيط سوق التمويل ىدفت ىذه الدراسة لمعرفة حقيقة التمويل الإسلبمي ودور صيغة المرابحة      

بنوك(، حيث تم دراسة الأداء التمويمي ليذه 6الإسلبمي وقد كانت عينة الدراسة بعض البنوك الخميجية )
، بواسطة تحميل مجموعة من المؤشرات تشمل الأصول، 2016-2005البنوك خلبل فترة ممتدة من 

في ىذه البنوك لمعرفة واقع التمويل الودائع، التمويل، حقوق المساىمين وكذلك دراسة تطور المرابحة 
 بالمرابحة في البنوك الإسلبمية.
 وقد كانت نتائج الدراسة كالآتي:

  تقوم البنوك الإسلبمية بتقديم مجموعة من الصيغ التمويمية تتمثل في: صيغ تمويل قائمة عمى
 الإحسان؛الأرباح والخسائر وصيغ تمويل قائمة عمى المداينات وصيغ تمويل قائمة عمى البر و 

 تعتبر المرابحة أحد بيوع الأمانة وتعني بيع السمعة بثمن الشراء مع زيادة ربح معموم؛ 
 تعتمد البنوك عمى النوع الثاني من المرابحة بشكل كبير وىو المرابحة للآمر بالشراء؛ 
 تمر المرابحة بمجموعة من الخطوات تبدأ بتقديم الطمب وتنتيي بتنفيذ الوعد بالشراء؛ 
 بنوك الإسلبمية طرق استراتيجية لتجنب المخاطر التي قد تتعرض ليا عن التمويل تتبع ال

 بالمرابحة، فتقوم بوضع أدوات وتبني شروط لمواجية المخاطر المتوقعة؛
(، بعنوان: عقود المرابحة 2018-2017دراسة "محمد أبو صرار النعامي" و"سامر النباىين"، ) -

 لدى البنوك الإسلبمـية.
ىدفت ىذه الدراسة إلى وضع الإطار القانوني لعقد المرابحة من خلبل دراسة كافة الجوانب القانونية       

ليذا العقد وتبيان ما يتضمنو عقد المرابحة من أركان وضوابط وتوضيح كيفية إبرام ىذا العقد وكذلك إبراز 
ميزانية البنوك الإسلبمية مما يعود أىمية صيغة المرابحة كوسيمة لمتمويل الإسلبمي ودورىا في إنعاش 

 بالنفع عمى الاقتصاد الوطني، وتعزيز مكانة البنوك الإسلبمية في منافسة نظيرتيا التقميدية. 
 وقد توصل الباحثان لمجموعة من النتائج كالآتي:
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  أن عقد المرابحة أثر سمبا عمى بقية المعاملبت في البنوك الإسلبمية بسبب رغبة الزبائن في
جو إلى ىذه الصيغة دون غيرىا من باقي المعاملبت الإسلبمية، مما قمل التعامل في باقي التو 

 المعاملبت؛
  عدم وجود تنظيم محدد أو قانون يضبط وينظم التعامل في ىذا العقد، حيث يطبق عمى ىذا العقد

 القواعد العامة لمقانون المدني، والقانون التجاري؛
 ق ىذا العقد وفقا لممعايير الصادرة عن ىيئة المحاسبة والمراجعة أن غالبية البنوك الإسلبمية تطب

لممؤسسات المالية الإسلبمية بشكل صحيح، باستثناء توكيل البنك لمعميل بشراء السمعة بنفسو 
 )أي حمول العميل محل البنك في عممية الشراء(، وىو الأمر الذي أجازتو الييئة؛ 

 مالي لدى الزبائن، فيم يحصمون عمى التمويل اللبزم ليم يسيم عقد المرابحة في تغطية العجز ال
برام الوعد بالتعاقد.  بمجرد التوجو لمبنك وا 

(، بعنوان: إشكالية الاعتماد عمى أسموب المرابحة في تمويل نشاط 2018دراسة "دوفي قرمية"، ) -
 .-دراسة حالة بنك دبي الإسلبمي–البنوك الإسلبمية 

أكيد حاجة البنوك الإسلبمية إلى تطوير صيغ التمويل والإستثمار، فبالرغم ىدفت ىذه الدراسة إلى ت      
من أن البنوك الإسلبمية نجحت في حشد مبالغ كبيرة من الأموال إلا أنيا واجيت العديد من المشاكل 
حالت دون تحقيقيا للؤىداف التي أنشأت من أجميا، ومن أبرز تمك المشاكل مشكمة الاستثمار، وسبب 

ع إلى عدم مواءمتيا بين مواردىا قصيرة الأجل واستخداماتيا ذات الأىداف الطويمة الأجل، ومن ذلك راج
ىنا برزت الحاجة إلى إيجاد حمول ليذه المشكمة، حيث كانت دراسة الحالة ببنك دبي الإسلبمي من خلبل 

 تحميل قوائمو المالـية.
 وقد توصمت الباحثة لمجموعة من النتائـج كالآتي:

 صيغ التمويل والاستثمار الإسلبمية متعددة ومتنوعة ويمكن تطبيقيا في الآجال المختمفة  إن
 القصير، المتوسط، والطويمة الأجل.

  انطلبقا من دراسة حالة بنك دبي الإسلبمي يتضح أن ىذا البنك يعتمد في تمويل معظم أنشطتو
 %.30المرابحة )التمويل قصير الأجل( وذلك بمعدل يقارب ب عمى أسمو 

  لا يوجد توازن للبستثمارات حسب الآجال المختمفة في البنوك الإسلبمية حيث نجد أنيا تركز
قصيرة الآجال عمى حساب الاستثمارات المتوسطة والطويمة الأجل، لذلك لابد  عمى الاستثمارات

 من تفعيل الاستثمار طويل ومتوسط الأجل باستخدام منتجات اليندسة المالية الإسلبمية.
(، بعنوان: النظرة الفقييّة والاقتصادية لصيّغة التمويل بيع المرابحة 2018اسة "فؤاد بن حدو"، )در  -

 للآمر بالشراء في البنوك الإسلبمية.
ىدفت ىذه الدراسة إلى التعرف أكثر عمى صيغة بيع المرابحة للؤمر بالشراء باعتبارىا من عقود        

ثمارية الأكثر استخدام في البنوك الإسلبمية، وىذا نظرا لمساىمتيا المداينة ومن الأدوات التمويمية الاست
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الكبيرة والفعالة في حصة أرباح البنك من جية؛ وقمة عنصر المخاطرة فييا من جية أخرى. حيث اعتمد 
الباحث عمى المنيج الاستنباطي بجمع أراء الفقياء فيما يتعمق بالمسائل العممية والفقيية، وعمى المنيج 

 ي الاستقرائي بما فيو التحميمي لإظيار اليدف والأىمية الاقتصادية منيا.الوصف
 وقد توصل الباحث لمجموعة من النتائج أىميا:

  أن البيوع والمعاملبت المالية القديمة منيا والمعاصرة ىي مبينة عمى مراعاة العمل والمصالح
 وليست توقيفية.

 يا البنوك الإسلبمية تقوم عمى أساس التممك أن صيغة بيع المرابحة للآمر بالشراء كما تجرب
الفعمي لمسمعة المشترات وحيازتيا ثم بيعيا لمن أمر بشرائيا بالربح مع مسؤولية اليلبك قبل 

 التسميم.
  أن كل ما أثير من جدل وشبيات حول ىذه الصيغة التمويمية تم الرد عمييا بشكل عممي من قبل

 رفع الغبار والشبية والالتباس عنيا. الفقياء والباحثين والمختصين وبالتالي
  أثبت ىذه الصيغة عمى أنيا من الأكثر الصيغ التمويمية استخداما من قبل البنوك الإسلبمية نظرا

لانخفاض درجة المخاطر فييا من جية؛ وما تذره من عوائد كبيرة من جية أخرى لفائدة البنك 
 والمودعين.

 بشكل كبير وفعال في التنمية الاقتصادية ودفع بعجمة النمو نظرا لما يكمن أن توفره  مساىمتيا
 من تمويل في مجال إنتاج والصناعة والتجارة الخارجية.

(، بعنوان: إدارة مخاطر صيغة المرابحة في التمويل 2019دراسة "بسويح منى" وآخرون، ) -
 الإسلبمي.

دارة المخاطر لدى العاممين بالمصارف والمؤسسات المالية ىدفت ىذه الدراسة إلى نشر ثقافة إ     
والمتعاممين معيا والسمطات الرقابية والنقدية وحتى الجميور العام، وبالتالي خمق مجتمع ميني متماسك 
لمواجية التحديات المتزايدة وتقميل المخاطر التي تواجو الجيات الإشرافية والمصارف والمؤسسات المالية، 

 ط الضوء عمى المخاطر التي تتعرض ليا ىذه المصارف من جراء تطبيقيا لصيغة المرابحة.وكذلك تسمي
ومن أجل تحقيق أىداف الدراسة قام الباحثون بإجراء مقابمة مع مدير بنك البركة الجزائري "فرع بئر خادم" 

سابيع وذلك لدراسة بالإضافة إلى بعض المصالح التي وجيوا إلييا وامتدت فترة ىذه الأخيرة حوالي ثلبثة أ
 الخطر الإئتماني لصيغة

 المرابحة من خلبل طرح مجموعة من الأسئمة والتي تضمنت موضوع الدراسة.
 وقد توصل الباحثون لمجموعة من النتائج لعل أبرزىا مايمي:

  يعتمد بنك البركة الجزائري عمى صيغة المرابحة بشكل كبير كونيا قميمة المخاطر وذات عائد
جعميا تحيد عن اليدف الرئيسي الذي أنشأت من أجمو وىو تشجيع  التركيزمضمون، ىذا 

الاستثمار وتوفير صيغ استثمارية متنوعة تستجيب لرغبات شريحة واسعة من العملبء، حيث 
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تمنح إما عمى حسب الملبءمة المالية لمعميل أو حسب الضمانات المقدمة من البنك والمتفق 
 مالية أو بكفالة طرف ثالث. عمييا إما تكون ضمانات عقارية،

  يعتمد التمويل بصيغة المرابحة عمى مجموعة من السمع تكون بمواصفات وكميات محددة إما
يعمل بنك البركة عمى توفيرىا مقابل ربح معقول، في حالة تغير ذوق  استيلبكية، إنتاجية والتي

السمع لزبون آخر، وفي حالة  مع القيام ببيع العميل بعد إبرام العقد يحممو البنك فارق الخسارة
ىلبك البضاعة قبل تسميميا يتحمل بنك البركة الخسائر الناجمة عن ذلك لكن بعد أن قبض 
برامو لمعقد مع العميل في ىذه الحالة العميل يتحمل ما ينجم عن البضاعة من  البنك لمبضاعة وا 

 ىلبك.
 ام الأساسية التي يعتمد عمييا تعتبر إدارة المخاطر التمويمية بالمصارف الإسلبمية من المي

 مستقبل ىذه المصارف واستمرارىا في الساحة المصرفية الدولية؛
  يعتمد بنك البركة الجزائري عمى صيغة المرابحة لتمويل احتياجات عملبئو لأنيا تحقق ربحا مجزيا

 بمستوى مخاطر أقل؛
 تواجو ىذا النوع من  تواجو المصارف الإسلبمية المخاطر الإئتمانية في كل عممياتيا، فيي

 القائمة عمى عقود المداينة كالمرابحة. المخاطر في صيغ التمويل
 المطمب الثاني9 الدراسات بالمغة الأجنبية 

 ، بعنوان:"Mustafa Kassim Ahmed" ،2019دراسة  .1
Murabaha to Purchase Orderer: Verdict and Application Case study: Islamic 
Banks in Somalia                    

ىدفت الدراسة إلى مقارنة الآراء المختمفة لمعمماء المسممين في المرابحة مع أمر الشراء وترجيح الأقاويل   
الصحيحة لإزالة الشكوك حول الموضوع، بالإضافة إلى ذلك تقديم الورقة العممية الصحيحة لتوفير 

 ي تمارسيا البنوك الإسلبمية في الصومال.المرابحة لمن يطمب الشراء ثم مقارنتيا مع تمك الت
وقد استعمل الباحث الاستبانة لدراسة كيفية تنفيذ البنوك الإسلبمية في الصومال لممرابحة مع أمر الشراء 

 موجية لأىل الاختصاص والخبراء. التي كانت
 وقد توصل الباحث لنتائج أىميا:

 استيفاء شروطو؛المرابحة مع أمر الشراء ىو بيع مسموح بو، إذا تم  -
الوعد في عقود التبرع ىو ممزم في الدين، في حين أن الوعد في عقود المعاوضة لا ينبغي أن يكون  -

 ممزما كما ىو مثل العقد.
 حيازة الأشياء تتبّع المسؤولية في حالة الخسارة والضرر والعيب الخفي أي إذا كان الشخص مسؤولا -

 الشيء ويمكن أن يحقق الربح عميو.ن يمتمك ىذا وكا عن شيء في حالة الخسارة والضرر،
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 Murabaha. Popularity and Criticism" ،2014"، بعنوان Adel Rastegarدراسة " .2
ىدفت الدراسة إلى معرفة ميزات معاملبت المرابحة واليدف منيا وكذلك الرد عمى انتقادات الموجية 
لممرابحة حيث استخدم الباحث كتبا مختمفة لتقديم آراء العمماء والاقتصاديين حول جواز التفاصيل ليذه 

 الصفقة الشعبية )المرابحة( في الصيرفة الإسلبمية. 
 وصل إلييا الباحث مايمي:من أبرز النتائج التي ت

 المرابحة أداة فعالة لتطوير القطاع المالي الإسلبمي؛-
بالرغم من الانتقادات الموجية لممرابحة إلا أن استخداميا يشكل نسبة ميمة من معاملبت البنوك  -

 والمؤسسات المالية الإسلبمية.
 بعنوان"  ،Muhamad Abduh" ،2006" و" Yulizar Djamaluddin Sanregoدراسة "  .3

Shariah Compliance of Murabaha Pricing Model: The Case of Islamic Bank 
in Indonesia" 
ىدفت الدراسة لمتعرف عمى مدى استخدام التمويل بالمرابحة لدى البنك الإسلبمي في إندونيسيا، وكذلك 

مية تسعير بيع المنتجات حيث مناقشة مسألة أوجو التشابو بين المرابحة والتمويل التقميدي، خاصة في عم
لايزال البنك الإسلبمي يعتمد عمى سعر الفائدة في السوق، وأيضا عممية تحويل المخاطر )واحدة من 

 ميزات البنوك التقميدية(.
 من أىم النتائج التي توصل إلييا الباحث: 

دونيسيا لا يتوافق مع ممارسة تمويل المرابحة في غالبية الخدمات المصرفية في البنك الإسلبمي في إن -
الشريعة الإسلبمية نسبيا، وخاصة في عممية تحديد سعر بيع السمع لمعملبء أنيا لا تزال تستند عمى كيفية 

 زيادة ىامش تقاسم الربح إلى المودع.
 ىناك أوجو تشابو بين الخدمات المصرفية الشرعية والتقميدية في مدة استخدام سعر الفائدة. -
 في إندونيسيا. syubhatمرابحة تقع في منطقة ممارسة تمويل ال -
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 مقارنة الدراسة الحالية بالدراسات السابقةالمطمب الثالث9 

 التي جاءت بين دراستنا والدراسات السابقة ما يمي: و التشابيات  وعموما يمكن توضيح أىم الفروقات
 بيئته الدراسية9  .0

المفاىيم وصيغ  تطور الإسلبمي في بيئات قديمة حيث ت بالتمويلالسابقة المتعمقة  أجريت الدراسات
في حين تم تنفيذ الدراسة الحالية في إطار وجود دراسات أخرى تكاد تعد  حاليا، بصورة متسارعة التمويل

الجزائر  كون كذلكو  مى وجو التحديد البيئة الجزائرية،عمى الأصابع من حيث العدد في البيئة العربية، وع
 .ىذا المفيوم صبحت تتبنى مثلأ

 الدراسة9 وعينة طبيعة مجتمع  .1
سات السابقة باختيار دراسة منظمة معينة كدراسة حالة، بينما أجريت الدراسة ىتمت غالبية الدراإ     

طاراتيا كعينة الحالية في عينة من الوكالات البنكية، أما عينة الدراسة فيي مجموعة من  موظفييا وا 
 من قبل.دراسية لم يسبق التطرق إلييا 

  الموضوعات9 .2
الدراسات السابقة التمويل الإسلبمي وصيغ التمويل من من منظور شرعي أو إقتصادي ناقشت معظم 

، كما تناولت بعض الدراسات بينما الدراسة الحالية تناولت الموضوع بمنظوريو الشرعي والإقتصادي ،فقط
السابقة عقد المرابحة للآمر بالشراء فقط، بينما الدراسة الحالية تناولت عقد المرابحة للآمر بالشراء وبربح 
متغير، إقتصرت الدراسات السابقة في التمويل الإسلبمي عمى ذكر عدد من صيغ التمويل، بينما الدراسة 

بالنسبة لموضوع البحث فلب توجد دراسة سابقة تجمع بين عقد الحالية تعرضت لكل صيغ التمويل، أما 
كما  سعت الدراسة  عن الدراسات السابقة. يميزىاما  ىذا أنو  التمويل بالمرابحة والصيرفة الإسلبمية،

بمدى مساىمة عقد التمويل بالمرابحة في تطوير الصيرفة الحالية إلى توفير معمومات وبيانات تتعمق 
تناولت الدراسات السابقة موضوع التمويل الإسلبمي  ل )المخاطرة، الربحية، الضمان(الإسلبمية من خلب

 مع متغيرات أخرى غير عقود التمويل بالمرابحة أو تناولت كل متغير عمى حدى.
 أدوات جمع البيانات .3

غالب الدراسات السابقة الوثائق والمستندات كوسيمة أولية لجمع البيانات وكذلك المقابمة بينما  إستعممت
 إستخدمت الدراسة الحالية الإستبيان.
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 خلاصة
 صيغ عمى تعتمد التي الاستثمارية لطبيعتيا ماليا نظرا مركزا الإسلبمية المصارف تعد     

 .التمويل نوع باختلبف تختمف أرباحا تدر متعددة تمويمية

" بحةاالمر  بيع"وىي  إسلبمية تمويمية صيغة عمى الضوء طيسمالفصل ت ىذا في وقد تم     
ولكن حديثا  الفقياء، كتب في الموجود القديمة بحةاالمر  بيعأنو  نجد المصطمح ىذا فككنا وان

 في الإختلبف بعض صدر وقد الإسلبمية، المصارف أبواب تدخل جديدة معاممة نجدىا
 .مشروعيتيا



 



 -ثبسة- لعينة من الوكالات البنكية بولاية ميدانيةدراسة                 الثاني            الفصل 

04 
 
 

 تمهيد
محؿ  لموكالاتعممي الإسقاطيا في الواقع و اء ىذا الفصؿ كتكممة لمدراسة النظریة حوؿ الموضوع ج     

في عقود المتمثمة و البحث،  تغیراتمفاىیـ المتعمقة بمال إلى ي، فبعد التطرؽ في الفصؿ النظر الدراسة
إختبار ىذه العلاقة میدانیا لإثراء  جبو  عمیوو ، التمویؿ بالمرابحة ودورىا في تطویر الصیرفة الإسلامیة

الوكالات عینة مف واضحة عف الموضوع لذا قمنا بإختیار و إعطاء صورة صحیحة و  البحث العممي،
، وقد تـ الواقع العمميطابؽ ما جاء في الجانب النظري بلمعرفة مدى ت -تبسة-البنكیة في ولایة  البنكیة

 النحو التالي:تقسیـ ىذا الفصؿ إلى ثلاثة مباحث عمى 
 .المبحث الأوؿ: التعریؼ بالوكالات البنكیة محؿ الدراسة

 .المیدانیةالمبحث الثاني: الإطار المنيجي لمدراسة 
 واختبار الفرضیات. النتائجالمبحث الثالث: تحمیؿ 
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 محل الدراسة بالوكالات البنكيةالمبحث الأول: التعريف 

 مف التسییر نمط في المصرفیة، الخدمات وتطور جودة مفيوـ تطبیؽ عمى التجاریة المصارؼتعمؿ       
 والجيد الوقت وتوفیر خدماتو تقدیـ لتسيیؿ وكالاتو كؿ مستوى عمى التكنولوجیات لأحدث استخدامو خلاؿ

 مستوى عمى الحاصمة التطورات لمسایرة موظفیو كؿ رسكمة إعادة إلى بالإضافة معا، واحد آف في
عرض بطاقة تعریفیة لموكالات البنكیة محؿ الدراسة،  عمى لوقوؼا المبحث عمى ىذا ركز وقد، المصرؼ

وكذلؾ الخدمات المصرفیة المقدمة مف طرؼ وكالة بنؾ الخمیج الجزائر، وكذلؾ شروط عقد التمویؿ 
 :التالیة المباحث خلاؿبالمرابحة لموكالات البنكیة محؿ الدراسة، مف 

 .لموكالات البنكیة محؿ الدراسة تعریفیة بطاقة: الأوؿ المطمب
 .وكالة بنؾ الخمیج الجزائر طرؼ مف المقدمة المصرفیة الخدمات: المطمب الثاني

 .لموكالات البنكیة محؿ الدراسةشروط عقد التمویؿ بالمرابحة : الثالث المطمب
 

  الدراسة محل البنكية لموكالات تعريفية بطاقة: الأول المطمب

 الخدمات ترقیة مف خلاؿ لمبلاد  الإقتصادیة التنمیة في یساىـأىـ ما  أحد الجزائرفي  البنوؾ عتبرت     
 .أخرى جية مف المصرفي النشاط وتفعیؿ جية مف العملاء رغبات لإشباع المصرفیة

  AGB الجزائر الخميج بنك : تقديمأولا

 الجزائر الخميج بنك وتطور نشأة -4
 نشأتو إلى التطرؽ سیتـ الكویت مشاریع شركة لمجموعة تابع تجاري بنؾ ىو الجزائر الخمیج بنؾ     

 .الجزائر في وتطوره
 10 قدره برأسماؿ الجزائري القانوف بموجب 2003 دیسمبر 15 في الجزائر الخمیج بنؾ تأسس :نشأتو - أ

 في الأساسیة ميمتو تأسیسو منذ المصرؼ ربط وقد ،2004 مارس في عممو بدأ جزائري، دینار ممیػػػػػػػػػػار
 ومتطورة واسعة مجموعة والأفراد المنشآت وتقدیـ بإعطاء لمجزائر والمالیة الإقتصادیة التنمیة في المساىمة

 المصرفیة الخدمات بتقدیـ ویقوـ والتنفیذ، السرعة حیث مف حداثة الأكثر والحموؿ المالیة المنتجات مف
 الشریعة تممیو ما مع تتوافؽ التي تمؾ وكذلؾ الأخرى التقمیدیة الخدمات إلى بالإضافة الإلكترونیة
 . الإسلامیة

 لتكوف 2018 نيایة في فرع 67 إلى توسیعيا سیتـ والتي تنفیذیة وكالة 60 مف شبكة المصرؼ یمتمؾ
 .  البلاد أنحاء جمیع في لعملائيا أقرب
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 لممصرؼ التاریخي التطور - ب
 : التالیة السنوات خلاؿ ممحوظا تطورا الجزائر الخمیج بنؾ عرؼ خدماتو وتوسیع لتحسیف منو سعیا     

 2004 :لمشركات؛ فقط مخصصة بحتة تجاریة معاملاتيا كانت إبراىیـ بدالي وكالة أوؿ فتح 
 2007 :لمخواص؛ موجية والخدمات المنتجات مف متنوعة تولیفة بتوفیر وذلؾ خدماتيا سوؽ توسیع 
 2009 :خدمات إطلاؽ تـ كما الوطني التراب عمى تنفیذیة وكالة 25 وبموغ المصرؼ شبكة وتوسیع نمو 

 الدفع، مسبقة كارت ماستر/فیزا الإلكتروني الدفع بطاقات إصدار ،AGB Online خدمة مثؿ جدیدة
 تسقیؼ؛ دوف الوطنیة بالعممة لمسحب SAHLA بطاقة إلى إضافة

 2012 :وكالة أوؿ فتح Self Banking الوطف؛ مستوى عمى نوعيا مف الأولى كانت التي 
 2013 :الانترنیت عبر التسدید خدمة وإطلاؽ والذىبیة، الكلاسیكیة ماستر/فیزا بطاقات إصدار E-

Commerce بطاقة باستخداـ SAHLA المصرؼ؛ عند حصریا متوفرة 
 2014: الموزع عبر الأمواؿ إرساؿ خدمة إطلاؽ Mandat Par DAB فیزا/الماستر بطاقة إطلاؽ 

PLATINIUM ، السفر؛ عمى التأمیف خدمة وإضافة 
 2015 :بأنواعيا القروض ممفات دراسة قاعدة إنشاء ACE؛ 
 2016 :خدمة إطلاؽ Commerce Online خدمة واعتماد Prés Domiciliation؛ 
 2017 :العملاء علاقات لإدارة قاعدة إنشاء CRM، في تتمثؿ جدیدة لقروض إضافة LEASING 

 ؛SAYARATI،TASHILAT الاستيلاكیة والقروض
 BNAالبنك الوطني الجزائري  : تقديمثانيا

حیث مارس كافة  1966جواف  13یعتبر البنؾ الوطني الجزائري أوؿ بنؾ تجاري وطني، أنشئ بتاریخ 
انب ىذا في تمویؿ القطاع الزراعي. النشاطات المرخصة لمنوؾ التجاریة ذات الشبكة كما تخصص إلى ج

بنؾ جدید متخصص بنؾ الفلاحة والتنمیة الریفیة ميمتو الأولى والأساسیة تمت إعادة ىیكمتو وىذا بإنشاء 
 ىي التكفؿ بتمویؿ وتطویر القطاع الفلاحي.

، المتضمف توجیو المؤسسات 1988جانفي  12الصادر بتاریخ  88-01حیث ساىـ القانوف رقـ 
ة مف التداولات المالیة وعدـ الإقتصادیة نحو التسییر الذاتي في تنظیـ مياـ البنؾ وكذلؾ في خروج الخزین

تمركز توزیع الموارد مف قبميا، كما أخذ حریتو في اتخاذ قرارات التمویؿ، وحریتو في توطیف المؤسسات 
 لدیو.

وعمى غرار البنوؾ الأخرى، یعتبر البنؾ الوطني الجزائري كشخص معنوي یؤدي كمينة إعتیادیة كافة 
ات القروض، وكذلؾ وضع وسائؿ الدفع وتسییرىا تحت تصرؼ العممیات المتعمقة باستلاـ الأمواؿ، عممی

 الزبائف. حیث رافؽ منذ إنشائو كؿ شخص طبیعي أو معنوي.
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  AGBوكالة بنك الخميج الجزائر الثاني: الخدمات المصرفية المقدمة من طرف مطمب ال

والاستمرار بنؾ الخمیج الجزائر وكغیره مف المصارؼ یسعى إلى الحفاظ عمى حصتو السوقیة   
والنمو وذلؾ مف خلاؿ تقدیـ خدمات متنوعة تمبي رغبات العملاء عمى اختلاؼ وضعیاتيـ واحتیاجاتيـ 

 كما یمي:جزائر تي یقدميا بنؾ الخمیج الالعمى ذكر الخدمات المصرفیة وسنقتصر . المصرفیة
 الودائع    -4

 یتمقاىا بنؾ الخمیج الجزائر وفقا لما یمي:تتعدد أنواع الودائع التي 
 الحساب الجاري  - أ

یفتح الحساب للأشخاص الطبیعییف والمعنوییف ) تجار، صناعیوف، فلاحوف، مؤسسات تجاریة ( الذیف 
یمارسوف نشاط تجاري، ولا تنتج عف الحساب الجاري أي فوائد، وحتى یستطیع العمیؿ الحصوؿ عمى ىذا 

 10.000ویقدـ الممؼ المطموب ليذا النوع مف الحساب  وإیداع قیمة  لموكالاتالحساب یكفي أف یتقدـ 
 دج.

 حساب الشيكات )الصكوك(  - ب
ىذا الحساب یفتح للأشخاص والأفراد المعنوییف الذیف لا یمارسوف أي نشاط تجاري كالموظفیف 

یشاء ویجب أف  والجمعیات، وىو بدوره لا ینتج عنو أي فوائد، یستطیع صاحب الحساب سحب نقوده متى
مع الممؼ المطموب  لموكالاتیكوف ىذا الحساب دائما دائنا ولفتح ىذا النوع مف الحساب یجب التقدـ 

  دج.1.000وإیداع قیمة 
 الإيداع لأجل  -ج

ىذا النوع مف الودائع لا یمتزـ المصرؼ بدفعو إلا في الآجاؿ المحددة لمودیعة ولا یمكف لصاحب الودیعة 
التاریخ المحدد، وحساب الودائع لأجؿ مفتوح لصالح الأفراد الطبیعییف أو المعنوییف وقد  المطالبة بيا قبؿ

سنوات، وفي  10أشير وأقصاىا  3آلاؼ دینار جزائري لمدة أقميا  10یشترط ألا یقؿ مبمغ الودیعة عف 
مضافا إلیيا نيایة مدة الإیداع المتفؽ عمیيا بیف المصرؼ والمودع یحؽ ليذا الأخیر استرجاع الودیعة 

 قیمة الفوائد.
 أذونات الخزينة -د

 وىي عبارة عف إیداع لأجؿ، وتنقسـ ىذه السندات إلى قسمیف .
 : تعمؿ وفقا لمبدأ الشریعة الإسلامیة أي یضاؼ إلیيا ربح متغیر؛ سندات تساهمية -
 : وىي عبارة عف سندات اسمیة لمسند مضاؼ إلیيا الفوائد المترتبة عنيا. سندات كلاسيكية -
 دفتر التوفير -ه

ىو وسیمة ادخار سيمة، وآمنة تمنح لمعملاء فرصة الاستثمار بأمواليـ وفي نفس الوقت إمكانیة التصرؼ 
 بيا
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 یج الجزائر یمنحبكؿ حریة وفي أي وقت، ویتـ فیيا السحب بدوف أي قیود مع حریة الإیداع وبنؾ الخم
 نوعیف مػػػػػف 

 حساب دفتر التوفیر ىما :
 : ویتـ مف خلالو إیداع النقود والاستفادة مف سعر فائدة كؿ ثلاثة أشير.دفتر التوفير الكلاسيكي -
: یتـ فیو توزیع الأرباح التساىمیة عمى المبالغ المودعة وفقا لمشریعة الإسلامیة دفتر التوفير التساهمي -

 مالیة لممصرؼ.كؿ نيایة سنة 
ولمحصوؿ عمى أحد ىذیف الحسابیف یكفي التقرب مف الوكالة وتقدیـ الممؼ الخاص بيذا النوع مع تقدیـ 

  مبمغ كحد أدنى یقدر بػػػػ ثلاثوف ألؼ دینار جزائري.
 حساب العممة الصعبة  -و

نشاط تجاري وىو لا یفتح ىذا الحساب للأشخاص والأفراد المعنوییف والغرض منو لیس استعمالو في أي 
ینتج عنو أي فوائد ویستطیع صاحب الحساب الإیداع والسحب متى شاء واليدؼ منو إما أف یكوف مرفقا 
مع البطاقات العالمیة أو لغرض إستوطاف الراتب لمعاممیف في الخارج ویكوف إما بعممة الأورو أو الدولار 

  أورو أو دولار. 100إیداع مبمغ كحد أدنى ولفتح ىذا الحساب لابد مف تقدیـ الوثائؽ المطموبة مع 
 :وتتمثؿ في" START" و ستارت "SMARTحسابات التوفير من نوع سمارت " -ي

 "SMARTحساب توفير سمارت "  -
حساب توفیر سمارت ىو حساب بسیط وآمف یسمح بتنمیة الأمواؿ بفضؿ ىامش ربح جد مفید حیث 

فوؽ مف فتحو ویقوـ ىذا الحساب بتحویؿ مبمغ سنة وما  23یمكف كؿ شخص طبیعي یبمغ مف العمر 
دج مف الحساب الجاري أو الشیؾ إلى حساب التوفیر وذلؾ یكوف  10.000معیف كحد أدنى ما یعادؿ 

 إما بتحویؿ شيري أو فصمي بصفة مستمرة حسب رغبة الزبوف ولو العدید مف المزایا تتمثؿ في :
 تأمیف الحمایة الفردیة؛ -
 تفاضمیة؛قرض بیتي بأسعار  -
 الكثیر مف اليدایا لمربح. -
 " STARTحساب توفير ستارت "   -

إف مبدأ ىذا الحساب ىو تقدیـ بدایة حسنة للأبناء بوضع أمواليـ في حساب بسیط وآمف یمكنيـ مف 
استثمار أمواليـ بفضؿ ىامش ربح مفید والتمتع بعدة مزایا ویستفید مف ىذا الحساب كؿ شخص طبیعي 

سنة، ویكوف الحد الأدنى لمتحویؿ الأوؿ ما  23تحت وصایة یبمغ مف العمر بیف شير إلى بالغ أو قاصر 
دج ومف مزایا  15.000دج والتحویؿ الفصمي  5.000دج وكحد أدنى لمتحویؿ الشيري 10.000یقارب 

 ىذا الحساب :
 تأمیف الحمایة الفردیة ؛ -
 تخفیضات مع شركاء المصرؼ ؛ -
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 . الكثیر مف اليدایا لمربح -
 القروض   -4

 یمنح بنؾ الخمیج الجزائر عدة أنواع مف القروض یمكف ذكرىا فیما یمي :
  Baytiالقرض العقاري   - أ

القرض العقاري موجو لتمویؿ شراء سكف أو توسیع سكف ویمنح لمعملاء الذیف لدیيـ دخؿ شيري منتظـ لا 
ا النوع مف القروض یقدـ دج ویجب أف یكوف العقار موثؽ أو بدفتر عقاري، وفي ىذ 75.000یقؿ عف 

تكوف كدفعة شخصیة وتمتد مدة تمدید القرض مف سنتیف كحد  %10مف قیمتو و  % 90البنؾ نسبة 
سنة  70سنة وأف لا یتجاوز  20سنة كحد أقصى وطالب القرض لابد أف لا یقؿ عمره عف  30أدنى إلى 

 عند نيایة تسدید القرض. 
  Prolineقرض مهنة   - ب

لأصحاب الميف الحرة والتجار لتمویؿ مشاریعيـ وىو حؿ متكامؿ لجمیع احتیاجاتيـ موجو ىذا القرض 
 المصرفیة وليذا القرض عدة أنواع تتمثؿ في :

ملاییف  5وىو تمویؿ سنوي مجدد تصؿ قیمتو إلى  تمويل حاجات الإستغلال )تمويل المخزون(:  -
یوما بعد  90كوف إعادة التسدید فیو مف بیاف المخزوف المقدـ لممصرؼ وت % 70دینار جزائري، حتى 

 صرؼ المبمغ وفي ىذا التمویؿ یقدـ بنؾ الخمیج الجزائر نوعیف ىما : 
 تمویؿ المخزوف الكلاسیكي؛ -
 تمویؿ المخزوف "سلاـ" یعمؿ وفقا لمبدأ الشریعة الإسلامیة. -
دج ویقوـ 2.000.000المبمغ الأقصى ليذا التمویؿ یصؿ إلى تمويل إقتناء معدات أو مركبات آلية:   -

سنوات والتسدید  5مف ثمف المعدات المراد تمویميا وتكوف مدة القرض القصوى  % 80البنؾ بتمویؿ حتى 
 یكوف شيري وفي ىذا التمویؿ نوعاف ىما: 

 تمویؿ   كلاسیكي؛ -
 تمویؿ مف نوع " مرابحة " یعمؿ وفقا لمبدأ الشریعة الإسلامیة. -
مف  % 80تكوف قیمة القرض غیر محدودة ویصؿ التمویؿ حتى تمويل إقتناء محل تجاري )مكتب(:   -

 سنوات بأقساط شيریة.  10السعر المعمف لمصفقة ولمدة قصوى 
وذلؾ سواء كاف صاحب القرض مالكا لمعقار أو تمويل تجهيز أو تأهيل محل تجاري أو مكتب:   -

 مف المقایسة التقدیریة. % 70سدید شيري وبتمویؿ سنوات بت 5مستأجر لو مدتو تصؿ إلى 
  LEASING PROقرض الإيجار المالي لممهنيين  -ج

ىو إیجار مف طرؼ البنؾ لمعدات ذات استخداـ ميني، یرافقو وعد لمبیع مف الطرفیف في نيایة العقد أي 
ویكوف موجو لمتجار  اختیار العمیؿ معدات مينیة یقوـ البنؾ بشراءىا وتأجیرىا لو لاستغلاليا بحریة
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الأشخاص المعنوییف، المينییف الأحرار والحرفییف بشرط أف یكوف العمیؿ لو خبرة لا تقؿ عف سنة مف 
شيرا حسب طبیعة المعدات بأقساط شيریة وتتمثؿ  60شيرا إلى  24النشاط وتحدد مدة الإیجار مف 
 المعدات التي یمكف تمویميا في :

 قطاع النقؿ ؛ -
 قطاع الطب ؛ -
 قطاع الأشغاؿ العمومیة واليیدرولیكیة ؛ -

 ومزایا الإیجار المالي تتمثؿ في:
 حریة اختیار المعدات والتجيیزات والممولیف ؛ -
 ومدتو جد ملائمة؛ % 100تمویؿ یصؿ حتى  -
 ( دینار رمزي في نيایة العقد .1إعادة شراء المعدات بواحد ) -

  دیـ ممؼ خاص.لمحصوؿ عمى ىذا النوع مف القروض لابد مف تق
 Crédit Consommationقروض الاستغلال -د

  یمنح بنؾ الخمیج الجزائر نوعیف مف قروض الاستغلاؿ وتتمثؿ في:
  TASHILATالقرض الاستهلاكي تسهيلات   -

ىو عبارة عف قرض موجو للأشخاص الراغبیف في اقتناء معدات منزلیة مصنوعة أو مركبة في الجزائر 
 في : وتتمثؿ شروط ىذا القرض

 دج ؛  100.000دج والحد الأدنى  2.000.000المبمغ : الحد الأقصى  -
 حسب قدرة المقترض عمى التسدید ؛ % 100نسبة التمویؿ : الحد الأقصى  -
 سنوات، والتسدید شيري . 5المدة : مف سنة إلى  -

 أما شروط القبوؿ ليذا القرض تتمثؿ في :
 ویعمؿ في التراب الوطني ؛كؿ شخص لدیو رتبة موظؼ یتقاضى راتبا  -
 القدرة القانونیة لمتعاقد عمى القرض ؛ -
 سنة عمى أقصى تقدیر ؛ 65سنة والحد الأقصى  21الحد الأدنى لمسف  -
 دج لمموظفیف ) أجره منتظـ ومستمر( ؛  45.000صافي الدخؿ الأدنى  -
 الأقدمیة في العمؿ والتي تقدر بسنتیف ؛ -
 لمتسدید ؛تبریر القدرة الكافیة  -
 مسموح لمشخص بفتح حساب بنكي في الوكالة . -

  ولمحصوؿ عمى تمویؿ یجب عمى العمیؿ تقدیـ الوثائؽ اللازمة.
  SAYARATIالقرض الاستهلاكي سيارتي  -
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ىو عبارة عف قرض إستيلاؾ موجو للأشخاص الراغبیف في إقتناء مركبات مصنوعة أو مركبة في 
 ي :الجزائر وتتمثؿ شروط ىذا القرض ف

 دج؛ 100.000دج والحد الأدنى  5.000.000المبمغ : الحد الأقصى  -
 كحد أقصى حسب قدرة المقترض عمى التسدید؛  %100نسبة التمویؿ :  -
 المدة : مف سنة إلى خمسة سنوات بتسدید شيري. -

 .TASHILATأما عف شروط ىذا النوع مف القروض فيي نفسيا شروط قرض 
 لموكالات البنكية محل الدراسة بالمرابحة التمويل عقد شروط: الثالث المطمب

سیتـ في ىذا المطمب التطرؽ إلى شروط إبراـ عقد المرابحة، في كؿ مف الوكالتیف البنكیتیف محؿ      
 الدراسة.

 AGB لوكالة بنك الخميج الجزائر بالمرابحة التمويل عقد أولا: شروط

لمبنؾ والتزامو باتعامؿ وفقا لأحكاـ الشریعة الإسلامیة، وبالإشارة بالإشارة إلى أحكاـ النظاـ الأساسي       
الشروط المصرفیة الساریة المفعوؿ لدى بنؾ الخمیج الجزائر، والتي تعتبر الإطار المرجعي لمشروط المالیة 

 لمعقد، یمكف عرضيا فیما یمي:
 المادة الأولى: الموضوع والمدة -1

التمویؿ بالمرابحة في حدود المرخص بو مف قبؿ البنؾ مضافا إلیو یمنح البنؾ العمیؿ الذي یوافؽ عمى 
 ىامش ربح متفؽ عمیو في كؿ عممیة وىذا لمدة خمس سنوات.

ویجب عمى العمیؿ أف یقدـ لمبنؾ عممیة مرابحة منجزة في إطار التمویؿ موضوع العقد أمرا بالشراء یبیف 
اعید التسدید تنفیذا ليذا العقد یبیع البنؾ لمعمیؿ فیو خاصة مبمغ العممیة ونسبة الربح المتفؽ عمیو ومو 

 محؿ العقد.
 المادة الثانیة: إستعماؿ التمویؿ -2

یتـ التمویؿ بتسدید البنؾ ثمف محؿ العقد وكذا كافة المصاریؼ التي یوافؽ العمیؿ عمى تحمميا في حدود 
ود، فواتیر، مستند تسمیـ، المبمغ المذكور في المادة الأولى، وىذا بعد تسمیـ الوثائؽ الخاصة بو )عق

 ...إلخ(.
یمتزـ العمیؿ بشراء محؿ العقد )أمر أو أوامر بالشراء( بنفس المواصفات المذكورة في الفاتورة أو الفواتیر 
الممحقة بيا، كما یمتزـ بعدـ الرجوع إلى البنؾ بخصوص أي عیب أو خمؿ في محؿ العقد، ویعتبر العمیؿ 

ومواصفات محؿ ىذا العقد، وكذلؾ مطابقتيا لمقوانیف والقواعد  المسؤوؿ الوحید فیما یخص نوعیة
 والتنظیمات المعموؿ بيا.

 
 المادة الثالثة: ثمف البیع وكیفیة التسدید -3
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یتمثؿ ثمف البیع مف البنؾ إلى العمیؿ في مبمغ الفاتورة أو الفواتیر المسددة لممزود مضافا إلیيا كؿ 
 المتفؽ عمیيا. المصاریؼ والممحقات الأخرى ونسبة الربح

یمتزـ العمیؿ بثمف المرابحة كما ىو مبیف في الفقرة أعلاه طبقا للأقساط المذكورة أعلاه في )الأمر/الأوامر 
 بالشراء(.

في حالة تسدید مبمغ الدیف قبؿ الإستحقاؽ یمكف أف یمنح البنؾ العمیؿ تخفیضا مف أصؿ ثمف المرابحة 
 ف الشير السادس بعد فتح القرض.المسدد مف ثمف الإستحقاؽ وىذا إبتداءا م

یرخص العمیؿ لمبنؾ بموجب ىذا العقد عند حموؿ أجؿ الإستحقاؽ أف یخص المبالغ المستحقة في إطار 
 ىذا العقد مف كؿ حساب مفتوح باسمو عمى دفاتر البنؾ.

 المادة الرابعة: الضمانات والتأمینات -4
 العمیؿ باكتتاب عقود التأمیف التالیة: یمتزـ العمیؿ برىف محؿ العقد لفائدة البنؾ، كما یمتزـ

عقد تأمیف شامؿ ضد كؿ المخاطر المتعمقة بمحؿ العقد لدى شركات التأمیف المتعاقدة مع البنؾ وتجدیده،  -
 )مع ممحؽ لفائدة بنؾ الخمیج الجزائر(

 رىف حیازي عمى محؿ العقد المموؿ. -
 لمتعاقدة مع البنؾ.عقد تأمیف عمى خطر العجز عف التسدید لدى شركة التأمینات ا -
 التأمیف ضد خطر العجز الكمي والدائـ وكذا الوفاة لدى شركة التأمینات المتعاقدة مع البنؾ. -
عقد التأمیف الشامؿ ضد كؿ المخاطر والمتعمؽ بالسنة الأولى )مع الممحؽ(، ویجب اكتتابو وتقدیمو لمبنؾ  -

لمسنوات التالیة یجب أف یكوف خلاؿ الشير  )مع الممحؽ( قبؿ تسریح التمویؿ. تجدید إكتتاب عقد التأمیف
 الذي یسبؽ إنتياء مدة صلاحیتو.

 أقساط التأمیف المتعمقة بالتأمینات المذكورة أعلاه یتـ تسدیدىا كما یمي: -
  القسط الوحید المتعمؽ بالتأمیف عف خطر العجز عف التسدید یجب دفعو كمیا ومرة واحدة في الحساب

 تسریح التمویؿ.المخصص ليذا الغرض وذلؾ قبؿ 
  القسط الأوؿ متعمؽ بالتأمیف ضد خطر العجز الكمي والدائـ وكذا الوفاة یجب دفعو في حساب العمیؿ

المفتوح لدى البنؾ وذلؾ قبؿ تسریح التمویؿ الأقساط المتبقیة یتـ إدماجيا في جدوؿ التسدید واقتطاعيا 
 شيریا وذلؾ طوؿ مدة التمویؿ.

 ؿالمادة الخامسة: شروط التموی -5
 الشروط الموقفة: .أ 

 فتح حساب الشیؾ. -
 دفع الحصة الشخصیة + عمولة التسییر، أقساط التأمیف ومصاریؼ الممؼ. -
 إمضاء إتفاقیة القرض مف نوع مرابحة التمویؿ + إمضاء سند لأمر سنوي. -
 .CIAR ،AXAإمضاء طمب الإنخراط الفردي  -
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 دج شيریا. 435دفع قسط التأمیف عمى العجز الكمي والدائـ/ الوفاة في حدود  -
 الحصوؿ عمى علاوة التأمیف عمى كؿ المخاطر لمحؿ العقد مع ممحؽ التأمیف لفائدة بنؾ الخمیج الجزائر. -
 .TTCدج  3570دفع مصاریؼ دراسة ممؼ القرض المقدرة بػ  -
 إیداع علاوة التأمیف عف عدـ الدفع. -
 إستشارة مركزیة المخاطر. -
 الشروط الغیر موقفة: .ب 

 الرىف عمى محؿ العقد محؿ التمویؿ واكتتاب عقود التأمیف.إستكماؿ إجراءات  -
 إمضاء سندات الأمر السنویة. -
 إمضاء جدوؿ التسدید. -
 الحصوؿ عمى عقد التأمیف عند عدـ الدفع. -
 الشروط المالیة: .ج 

الإتفاؽ عمى نسبة ىامش الربح الفعمي: والذي یمثؿ المعدؿ السنوي المعبر عنو بالنسبة المؤیة الخاصة  -
بالتمویؿ الحالي والمتضمف ىامش الربح، المصاریؼ، الإقتطاعات المرتبطة والتوابع الأخرى المرتبطة 

 بالحصوؿ عمى التمویؿ محؿ ىذا العقد.
 عمولة التسییر. -
 ة: غرامات التسییرسالمادة الساد -6

حؽ یحؽ لمبنؾ أف یفرض عمى المدیف المماطؿ الذي یوافؽ عمى ذلؾ غرامة تأخیر مف المبمغ المست
بالنسبة المنصوص عمیيا في الشروط المصرفیة الساریة المفعوؿ لدى بنؾ الخمیج الجزائر عف كؿ شير 

 تأخیر بغض النظر عف الوسائؿ الأخرى التي یمنحيا لو القانوف لتحصیؿ دینو.
 المادة السابعة: إحتجاجات -7

عدـ الوفاء وىذا عمى یصرح العمیؿ بأنو یعفي البنؾ مف كؿ إحتجاج أو معارضة إحتجاج وكؿ رجوع ل
 سبیؿ الذكر فقط لا الحصر.

 المادة الثامنة: شروط فسخ العقد: -8
یصبح مبمغ الدیف مستحؽ الأداء فورا، ویفسخ العقد تمقائیا في حالة عدـ إحتراـ العمیؿ لأي شرط مف 

 شروط ىذا العقد وخاصة في الحالات التالیة:
 .عدـ دفع أي قسـ مف أقساط المرابحة عند الإستحقاؽ -
 التوقؼ عف التجارة )الإفلاس، التسویة القضائیة، التوقؼ عف العمؿ(. -
 عدـ تمكف البنؾ لسبب ما مف أخذ الضمانات المخصصة مف العمیؿ لفائدة البنؾ. -
البیع الودي أو القضائي لممتمكات المخصصة مف طرؼ العمیؿ كضماف، وكذلؾ في حالة إجارىا أو  -

 ف.تخصیصيا كحصة في شركة تحت أي شكؿ كا



 -ثبسة- لعينة من الوكالات البنكية بولاية ميدانيةدراسة                 الثاني            الفصل 

44 
 
 

 إذا كاف العمیؿ محؿ متابعة قضائیة لأي سبب كاف -
 وكالة بنكیةتحویؿ العمیؿ لكؿ أو جزء مف عممیاتو المالیة الناتجة عف النشاط موضوع ىذا التمویؿ إلى  -

 مالیة أخرى غیر بنؾ الخمیج الجزائر.
 عدـ تغطیة التأمیف المكتتب لقیمة محؿ العقد المشترى بواسطة ىذا التمویؿ. -
وفاة المدیف یعتبر أصؿ الدیف بما فیو نسبة الربح، تكالیؼ، مصاریؼ غیر قابمة لمتجزأة، مستحقا في حالة  -

ویمكف مطالبتو مف كؿ واحد مف ورثة المدیف، غیر أنو یمكف لأبناء المدیف الشرعییف وزوجو الإستفادة مف 
المنازعة عمى احتراـ ىذا التمویؿ بشرط أف یكونوا قادریف حسب تقدیر البنؾ غیر قابؿ لممراجعة أو 

 وتسدید إلتزامات المدیف المتوفي.
 وبصفة عامة في كؿ الحالات الواردة في القانوف.

 المادة التاسعة: المصاریؼ والحقوؽ -9
إتفاؽ الطرفاف أف تكوف كؿ المصاریؼ )الحقوؽ، والأتعاب( بما فیيا تعب الموثقیف والمحامیف 

بالمزاد وكذا مصاریؼ الإجراءات التي قد یتخذىا البنؾ لتحصیؿ والمحضریف القضائییف، ومحافظي البیع 
مبمغ التمویؿ الخاصة بيذا العقد أو المترتبة عنو حالا ومستقبلا عمى عائؽ العمیؿ وحده الذي یوافؽ عمى 
ذلؾ صراحة وذلؾ بأف یدفيا مباشرة أو یخصميا مف حسابو أو حساباتو المفتوحة لدى البنؾ دوف الحاجة 

 سبؽ منو.إلى إذف م
 المادة العاشرة: المرفقات -10

 تعتبر مرفقات العقد أو مستندات أخرى یتفؽ عمیيا الطرفاف كتابیا جزء لا یتجزء مف ىذا العقد ومكملا لو.
 المادة الحادیة عشر: الموطف -11

 لتنفیذ ىذا العقد إختار الطرفاف موطنا ليما )الإتفاؽ عمى محؿ العقد(
 المادة الثانیة عشر: حؿ النزاعات -12

إتفاؽ الطرفاف عمى أف أي خلاؼ ناشئ عف تنفیذ ىذا العقد أو تفسیره ولـ یتمكف الطرفاف مف حمو ودیا 
 یحاؿ عمى محكمة بئر مراد رایس.

 المادة الثالثة عشر: فسخ العقد -13
 مف العیوب الشرعیة أو القانوینة.یحرر العقد مف ثلاث نسخ أصمیة موقعة مف الطرفیف بإرادة حرة خالیة 

 BNA البنك الوطني الجزائريلوكالة  بالمرابحة التمويل عقد شروط: ثانيا
 : مقدمةالمادة الأولى -01

یتـ التعيد بالشراء والذي بموجبو یتـ إتماـ عممیة الشراء بالمرابحة، حیث یصرح البنؾ أنو إمتمؾ محؿ 
 العقد المتفؽ عمیو في التعيد بالشراء وفؽ الخصائص المطموبة.

 محؿ العقدالمادة الثانیة: خصائص  -02
 یقوـ البنؾ ببیع محؿ التمویؿ لمعمیؿ، كؿ حسب خصائصو، یقوـ بتحدیدىا في عقد البیع.
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 المادة الثالثة: المبمغ  -03
طبقا لمتعيد بالشراء فإف ثمف البیع مف الزبوف یشمؿ جمیع الرسوـ والضرائب والمصاریؼ المتصمة مباشرة 

 بعممیة البیع، إضافة إلى ىامش ربح البنؾ.
 الرابعة: تقدیـ محؿ العقد، أو ما یتعذر التسمیـالمادة  -04

في حالة عدـ تقدـ الزبوف لاستلاـ محؿ العقد خلاؿ أجؿ محدد مف طرؼ البنؾ حسب كؿ محؿ تمویؿ، 
 یحؽ لمبنؾ المطالبة بتبریر أسباب التأخیر بكافة الوسائؿ المتاحة.
محددة أولا، إبتداءا مف تاریخ إبراـ العقد كما یحؽ لمبنؾ إلغاء العقد بعد تسجیؿ مدة تأخر تتجاوز المدة ال

 دوف طمب الموافقة المبدئیة مف الزبوف.
، لا یجوز لمبنؾ حجز مبمغ ىامش الجدیة )مشار إلیو في  وفي حالة نكوؿ الزبوف عف تنفیذ وعده الممزـ

ؽ بیف المادة السادسة( وینحصر حقو في إقتطاع مقدار الضرر الفعمي المتحقؽ نتیجة النكوؿ، وىو الفر 
 تكمفة الشراء وثمف بیعو لغیره الآمر بالشراء، ولا یشمؿ التعویض ما یسمى بالفرصة الضائعة.

 المادة الخامسة: تكالیؼ التسجیؿ -05
یتعيد الزبوف بتسدید كافة التكالیؼ المرتبطة بحیازة وتسجیؿ محؿ العقد، أو أي رسوـ أخرى. كما یتعیف 

 الإجراءات الإداریة. عمى البنؾ مساعدة الزبوف قصد إتماـ كافة
 المادة السادسة: كیفیة التسدید -06

یتعيد الزبوف بتسدید المبمغ الإجمالي والذي یتضمف: سعر البیع الإجمالي مع احتساب كؿ الرسوـ، عدد 
البنؾ الأقساط، قیمة كؿ قسط، ىامش الجدیة، عدد الأقساط الأولیة المستحقة مف ىامش الجدیة. یقوـ 

وعددىا وتواریخ إستحقاقيا. یحؽ لمبنؾ عند  تسدید المتضمف بیاف مبمغ الأقساطبتسمیـ الزبوف جدوؿ ال
 تأخر الزبوف في تسدید الأقساط المستحقة عف آجاليا المحددة أف یسحب مف أي حساب لو لدى البنؾ.

 المادة السابعة: التسدید المسبؽ -07
يا ولا یجوز لمبنؾ أف یتنازؿ عف یمكف لمزبوف التعجیؿ بدفع مبمغ الأقساط المستحقة بكامميا أو جزء من

 ىامش ربح أو جزء منو.
 المادة الثامنة: غرامة التأخیر -08

 یتعیف عمى الزبوف التقید بتواریخ دفع الأقساط المتفؽ عمیيا.
 في حالة تسجیؿ تأخر في تسدید ثلاثة أقساط متتالیة، یثبح باقي المبمغ حالا ویوجو إعذار لمزبوف.

 والتأمیناتالمادة التاسعة: الضمانات  -09
 یمتزـ الزبوف بما یمي:

 تأمیف محؿ العقد بعد استلامو مف البنؾ ضد جمیع الأخطار وتجدید التأمیف. -
 التأمیف عمى الحیاة والعجز الدائـ لصالح البنؾ. -
 یمتزـ الموثؽ برىف محؿ البیع لفائدة البنؾ بعد تجسید عممیة البیع بالمرابحة مباشرة. -
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 المادة العاشرة: فسخ العقد -10
 مكف لمبنؾ فسخ العقد في الحالات الآتیة:ی

 عقد إستلاـ الزبوف محؿ العقد ضمف الآجاؿ المقررة. -
عدـ دفع ثلاث أقساط متتالیة في آجاليا المحددة وبعد إستفادتو مف مدة التأجیؿ الممنوحة لو  -

 بسبب الإعسار.
 في حالة وفاة الزبوف، إلا إذا ألزـ ورثتو بالحموؿ محمو في ىذا العقد. -

 مادة الحادیة عشر: تعدیؿ العقدال -11
 یتـ القیاـ بأي تعدیؿ في العقد الحالي، بموجب ممحؽ یوقع عمیو الطرفاف المتعاقداف.

 المادة الثانیة عشر: تسویة النزاعات -12
یحرص الطرفاف عمى اعتماد الطرؽ الودیة في تسویة أي نزاع قد ینشأ بینيما في تفسیر العقد الحالي أو 

 عذر ما تـ ذكره، یحاؿ النزاع إلى المحكمة ذات الإختصاص الإقمیمي.غیر ذلؾ، وفي حاؿ ت
 المادة الثالثة عشر: السریاف -13

 یدخؿ العقد العقد الحالي اعتبارا مف تاریخ التوقیع عمیو.
 المادة الرابعة عشر: عدد النسخ -14

 یتـ تحریر العقد في أربع نسخ أصمیة تسمـ نسخة منيا لمزبوف.
 الميدانية: الإطار المنهجي لمدراسة الثانيالمبحث 

الأداة المستخدمة و العینة المختارة، و المجتمع و یتضمف ىذا المبحث وصفا لمنيج الدراسة المتبع،     
المعالجة و كذلؾ خطوات إجراء الدراسة و ثباتيا و إجراءات التأكد مف صدقيا و الدراسة،  لإجراء ىذه

ىذا ما سیتـ عرضو في ىذا المبحث مف خلاؿ المطالب و ، ئیة التي أتبعت في تحمیؿ النتائجالإحصا
 التالیة:
 البیانات جمع أدواتو  الدراسة منيج: الأوؿ المطمب. 
 ثباتياو  صدقيا قیاسو  الدراسة، أداة تطبیؽو  بناء: الثاني المطمب. 
 الدراسة في المستخدمة الإحصائیة الأسالیب: الثالث المطمب. 

 
 أدوات جمع البياناتو المطمب الأول: منهج الدراسة 

كذلؾ إستعماؿ أدوات و مراحؿ معینة، و حقیقة عممیة ما یتطمب إتباع خطوات  إلىإف الوصوؿ      
 .تساعد عمى تحقیؽ اليدؼ المرغوب مف الدراسة وسائؿ بحثو 
 

 أولا: منهج الدراسة المتبع 
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 إلىیبیف منيج الدراسة الأسموب الذي یستخدمو الباحث في دراستو لظاىرة معینة بيدؼ الوصوؿ      
كما أشرنا إلى  الذي سیتـ إستخدامو في ىذه الدراسة ىو المنيج الوصفي التحمیمي المنيجو عامة،  نتائج

الحقائؽ، بؿ و المعمومات  لا یقتصر عمى جمع ، عمى إعتبار أف ىذا الأخیرىذا في مقدمة ىذا البحث
 یتعداه لإیجاد حموؿ لممشكمة موضع البحث. 

 إختيار العينة و ثانيا: مجتمع الدراسة 
نتائج یمكف تعمیميا، بحیث  إلىلا بد مف تحدید المجتمع الذي طبقت عمیو الدراسة بغیة الوصوؿ      
– البنكیة في ولایة الوكالات البنكیةبمختمؼ مراتبيـ في عینة مف  الموظفیفمف  مجتمع الدراسة یتكوف
المجتمع  صغر مجتمعیعود سبب و ، موظؼ 30 حیث إستيدفت الدراسة عینة عشوائیة قدرت بػ، -تبسة

بعض الموظفیف نظرا  إلىصعوبة الوصوؿ إضافة إلى  وكالةإلى إنخفاض عدد الموظفیف في كؿ الدراسة 
ط الذي الضغو الذي تمر بو البلاد جراء جائحة كورونا  خاصة في الظرؼ الحاليو  لتعدد مسؤولیاتيـ،

ذلؾ عمى جمیع أفراد و )إستبیاف(  إستمارة 30بالتالي تـ توزیع و ، الوكالات البنكیةیتمقاه موظفوا ىذه 
 % مف إجمالي100أي ما نسبتو  صالحة لمتحمیؿ إستمارة 30 الحصوؿ عمىتـ و ، المختارة المجتمع

 :تمخیص ما سبؽ في الجدوؿ التاليیمكف و الإستمارات الموزعة، 
 عمى عينة الدراسة الإستبيان تداول(: 44جدول رقم)

 النسبة العدد الإستمارات
 %100 30 الموزعة

 %0 0 الغیر المسترجعة
 %0 0 المستبعدة

 %100 30 الصالحة لمتحمیؿ
 الطالبیفمف إعداد  المصدر:

 ثالثا: أدوات جمع البيانات 
نظرا لتعدد مصادر و ىناؾ مجموعة مف الأدوات التي یتـ الإعتماد عمیيا لمحصوؿ عمى البیانات،      
تتمثؿ و  الموضوعیةو الإستعانة بمجموعة مف الأدوات لجمع البیانات العممیة  تفقد تم ىذه البیانات جمع

 :في الآتي
 الوثائق والسجلات -4
الوكالات ب الخاصة تـ الإعتماد عمى الوثائؽ كوسیمة لجمع البیانات، خاصة فیما یتعمؽ بالبیانات      

 .محؿ الدراسة وطریقة تعامميا مع ىذا النوع مف التمویؿ )التمویؿ بالمرابحة( البنكیة
 
 

 المقابمـة -4
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إلا  المعمومات الكافیة في ما یخص موضوع بحثو، و لا یتمكف الطالب مف الحصوؿ عمى البیانات      
، موظفیفمعمومات حوؿ العدد الإجمالي لم مف خلاؿ المقابمة المباشرة لممبحوثیف، مف أجؿ الحصوؿ عمى

أیضا مياـ كؿ و ، وكالةكذلؾ الخدمات التي تقدميا الو تسمیات المناصب التي تتبعيا،  إلىبالإضافة 
 قسـ.و مصمحة 

 الإستبيان -4
إتجاىات و حقائؽ تتعمؽ بآراء و ىو إحدى الوسائؿ شائعة الإستعماؿ، لمحصوؿ عمى معمومات و      

ىي عبارة عف مجموعة مف الأسئمة التي تتعمؽ بمشكمة و الجميور حوؿ موضوع معیف أو موقؼ معیف، 
 تكوف موجية لممبحوثیف مف أجؿ الإجابة عمیيا.و البحث، یعدىا الباحث 
 ثباتهاو قياس صدقها و  أداة الدراسة قتطبيو المطمب الثاني: بناء 

تحمیميا و غرض إتماـ عممیات البحث، تـ الإستعانة بمجموعة مف الأسالیب اللازمة لمدراسة ب     
 .المیدانیةلممضي في الدراسة  ذلؾ و إحصائیا، 

 أولا: بناء أداة الدراسة
 ،السجلاتو كذلؾ إعتماد الوثائؽ و ما تـ الإستعانة بو مف أدوات لجمع المعمومات،  إلىبالإضافة      

المتمثؿ في مجموعة و ىذا سابقا  إلى" كما أشرنا ىي "الإستبیافو فإنو تـ إستخداـ أداة أخرى لجمع البیانات 
إنطلاقا مف ما تـ تحدیده  معالجة موضوع البحث، حیث تـ بناء ىذه الأسئمة إلىمف الأسئمة التي تيدؼ 

بناءا عمى ذلؾ تـ إعداد الإستبیاف الذي تتضمف و الفرضیات و التساؤلات الفرعیة و مف أىداؼ الدراسة، 
ذلؾ عف طریؽ عرضو و ، الظاىري بعد إعداد الإستبیاف كاف لابد مف قیاس صدقوو متغیرات الدراسة، 

 ، تـ تعدیؿ الإستبیافوفي ضوء الملاحظات المقدمة مف قبمو " "عبایدیة یوسؼالأستاذ المشرؼ  عمى
، حیث لیصبح في شكمو النيائي ،مف المحاور أو العبارات تعدیؿ ما یجب تعدیموو یجب حذفو بحذؼ ما 

 عقود مساىمة مدىؾ لموقوؼ عمى ذلو  الوكالات البنكیةتـ الإعتماد عمى إستبیاف موجو لموظفي ىذه 
 فیما یمي توضیح لذلؾ:و  ،الإسلامیة الصیرفة تطویر في بالمرابحة التمویؿ
یمكف و  ،یمثلاف متغیرات الدراسة عبارة( مقسمة عمى محوریف أساسییف 28) مف الإستبیاف تألؼ     

 :توضیح مكونات الإستبیاف في ما یمي
 الجزء الأول: -أ 

الجنس، العمر، المتمثمة في: )و الخاصة بالعامؿ الوظیفیة و یضـ مجموعة مف البیانات الشخصیة      
متمثمة في المحور الأوؿ  (،الوظیفي ، المنصبوكالةال في الأقدمیةالمينیة،  التعمیمي، الخبرة المستوى

الوظیفیة المتعمقة و اليدؼ منيا ىو معرفة بعض المتغیرات الإجتماعیة و  "البيانات الشخصية والوظيفية"
 .ذلؾ مف أجؿ الإستعانة بيا في التحمیؿو بأفراد العینة 

 
 الجزء الثاني: -ب 
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 إشتمؿ عمى محوریف أساسیف ىما:
 حیث  محؿ الدراسة وكالةبال "عقد التمويل بالمرابحة"بػ : تضمف العبارات الخاصة ثانيالمحور ال

 .[12 إلى 1] عبارة مف 12 یتكوف مف
 محؿ  "مداخل تطوير الصيرفة الإسلاميةػ ": یتضمف ىذا المحور العبارات الخاصة بثالثالمحور ال

 .[28 إلى 13] مف اتعبار  16 تضمفقد و 
التي یوضحيا و  درجات خمسالمتكوف مف و  خماسيالقد صیغ الإستبیاف وفقا لسمـ لیكارت لمتدرج و      

عمیو تـ و  عمى عبارة أو محورتوفر الإجابة و دـ ىذه الدرجات لمعرفة مدى قوة ختستو  ،(09الجدوؿ رقـ )
 :طوؿ الفئة( كما یميو  )حدود الفئات خماسيالتحدید فئات مقیاس لیكارت 

 (: طول خلايا مقياس ليكرت الخماسي44الجدول رقم )
 منخفض جدا غیر موافؽ بشدة 1.80أقؿ مف  إلى 1مف  الفئة الأولى
 منخفض غیر موافؽ 2.60أقؿ مف  إلى 1.80مف  الفئة الثانیة
 متوسط محاید 3.40أقؿ مف  إلى 2.60مف  الفئة الثالثة
 مرتفع موافؽ 4.20أقؿ مف  إلى 3.40مف  الفئة الرابعة

 مرتفع جدا موافؽ بشدة 5أقؿ مف  إلى 4.20مف  الفئة الخامسة
 الطالبیفمف إعداد  المصدر:

 ثانيا: تطبيق أداة الدراسة
 :التي یمكف توضیحيا في الخطوات التالیةو یتطمب تطبیؽ الإستبیاف عددا مف الإجراءات الميمة، 

، كمیة العموـ -تبسة- التبسي الحصوؿ عمى الوثیقة الإداریة )إتفاقیة التربص( مف جامعة العربي -4
 .العموـ المالیةتكوف مؤشرة مف طرؼ رئیس قسـ و عموـ التسییر، و الإقتصادیة و التجاریة 

لممؤسسات العمومیة محؿ الموارد البشریة س افقة لإجراء الدراسة مف قبؿ رئیالحصوؿ عمى المو  -4
ىذا و  محؿ الدراسة وكالةعمى أفراد العینة بال المیدانیةلتطبیؽ الدراسة  -تبسة– الدراسة في ولایة

 .2020أكتوبر 11الى  2020فیفري  11بیف خلاؿ المدة الممتدة ما 
 التعدیلاتإجراء و ، لتقدیـ الملاحظات ستاذ المشرؼعرضو عمى الأو القیاـ بإعداد الإستبیاف  -4

 .للأسئمة الكمیةو  مف الناحیة النوعیة اللازمة
تـ توزیع الإستمارات عمى أفراد محؿ الدراسة  ممؤسساتلبمساعدة رئیس دائرة الموارد البشریة  -0

 .محاورىا عینة الدراسة لأجؿ الإجابة عمى
إستمارة، أي  30إسترجاع  حیث تـ سة،ـ توزیعيا عمى أفراد عینة الدراالتي ت الإستماراتإسترجاع  -4

 .%100نسبة الإسترداد قدرت بػ 
( SPSSبالإعتماد عمى برنامج الحزـ الإخصائیة لمعموـ الإجتماعیة )المباشرة في تحمیؿ البیانات  -4

 .التي سیتـ التعرض ليا في المطمب الموالي الأسالیب الإحصائیة باستخداـو 



 -ثبسة- لعينة من الوكالات البنكية بولاية ميدانيةدراسة                 الثاني            الفصل 

44 
 
 

 ثبات أداة الدراسةو صدق قياس ثالثا: 
ثبات العبارات التي و إستخلاص النتائج، یجب التأكد مف مدى صدؽ و قبؿ الشروع في عممیة التحمیؿ      
 .أكثر واقعیةو حتى تكوف النتائج ذات مصداقیة  ستبیافيا الإتضمن
 الإستبيان ثباتو صدق  -4
 صدق أداة الدراسة قياس  -أ 

          ستبیافذلؾ مف أجؿ معرفة مدى إتساؽ عبارات الإو  أي قیاس صدؽ الإتساؽ الداخمي     
 الإستبیاف.رتباط بیرسوف بیف كؿ محاور الإصدقيا، حیث تـ حساب معامؿ و 

 ستبيانلإل وآخر محور كل بين بيرسون رتباط الإ معامل(: 44) الجدول رقم
 4محور  4محور  المحاور

 0.693 1 1معامؿ إرتباط بیرسوف المحور
 1 0.693 2معامؿ إرتباط بیرسوف المحور

 (SPSS)تـ إعداد الجدوؿ بناءا عمى مخرجات برنامج  المصدر:
محور آخر موجبة، مما و رتباط بیرسوف بیف كؿ محور الإتضح مف خلاؿ الجدوؿ أف قیـ معامؿ ی     

بناء عمیو فالنتائج و  یبیف أف جمیع عبارات المحاور تتمتع بدرجة صدؽ بیف جمیع عبارات المحور
صلاحیتيا و  محاور أداة الدراسةو إتساؽ عبارات و ؿ السابؽ تبیف صدؽ و المتحصؿ عمیيا مف خلاؿ الجد

 .لمتحمیؿ
 ثبات أداة الدراسةقياس  -ب 

حیث جاءت نتائجو كما یوضحيا الجدوؿ  ألفاكرونباخ، معامؿ تـ إستخداـ الإستبیافلقیاس ثبات      
 التالي: 

 ستبيانلإل ألفاكرونباخ الدراسة أداة ثبات معامل(: 40) الجدول رقم
 معامل ألفا كرونباخ عدد العبارات المحاور

 0.950 12 "عقد التمویؿ بالمرابحة" وؿالمحور الأ
 0.941 17 "مداخؿ تطویر الصیرفة الإسلامیة" المحور الثاني

 0.961 29 ستبیافالثبات الكمي للإمعامؿ 
 SPSSتـ إعداد الجدوؿ بناءا عمى مخرجات برنامج  :المصدر

 
 یساوي لإستبیاف الكميل" ألفاكرونباخ" الكمي الثبات معامؿ أف أعلاه الجدوؿ نتائج مف یلاحظ     

 أما ،%95 نسبتو ما أي 0.950 لممحور الأوؿ  الثبات معامؿ أفو  ،%96.1 نسبتو ما أي 0.961
 ىذهو  ،%94.1 نسبتو ما أي 0.941 فقیمتو مداخؿ تطویر الصیرفة الإسلامیة لممحور الثاني بالنسبة
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 عمیوو % 60 نسبتو ما أي 0.600 إلى یساوي الذيو  المقبوؿ لممعدؿ الأدنى الحد مف أكبر المذكورة القیـ
 المرجوة النتائج تدقؽو  ممتاز بشكؿ الدراسة بأغراض یفي الموضوع معالجة أجؿ مف المعد الإستبیاف فإف

 .ممتاز ثبات بمستوى تتمتع لأنيا
 الدراسة في المستخدمة الإحصائية الأساليب: الثالث المطمب

 نوعیة تحدیدو  دراسةال متغیرات وصؼ مف یتمكف حتى الإحصائیة، الطرؽ عمى الباحث یعتمد     
 الآلي بالحاسوب البیانات إدخاؿ ثـ ترمیزىاو  الموزعة البیانات جمع تـ قدو  بینيا الموجودة العلاقة

 ما الإحصائیة المعالجة تضمنت حیث ،(SPSS) الإجتماعیة لمعموـ الإحصائیة الحزـ برنامج بإستخداـ
 :یمي

 المئوية والنسب التكرارات -4
 الدراسة، أداة محاور إتجاه الإستجابة ولتحدید الدراسة، عینة خصائص وصؼ في إستخدمت حیث

 :الموالي بالقانوف وتحسب
 لمتغيرات الكمي المجموع(/444× المجموعة تكرار= ) المئوية النسبة

 ألفاكرونباخ( الإستبيان) الدراسة أداة ثبات معامل -4
 :الآتیة بالمعادلة عنو ویعبر أداة الدراسة ثبات معامؿ لتحدید إستخدامو تـ

  
 

   
(     

  
)a 

 :أف حیث
a :كرونباخ ألفا یمثؿ. :Nالاسئمة عدد یمثؿ. Vt :ستبیافللإ المحاور مجموع في التبایف یمثؿ. 
Vi :المحاور لأسئمة التبایف یمثؿ. 

 المعياري الإنحرافو  الحسابي المتوسط -4
 عبارة المعیاري الإنحراؼالدراسة، أما  أداة أسئمةو  محاورو نح وكالةال أفراد إستجابات لتحدید حسابيا تـ

 التالیة: بالعلاقة عنو یعبرو  التغیرات، في التشتت مدة یقیس إحصائي مؤشر عف

 
 بيرسون إرتباط معامل -0

 الحزـ برنامج مف إنطلاقا تـ حسابياو  بعضيا، الدراسة متغیرات إرتباط مدى لتحدید إستخدامو تـ
 .(SPSS) لمعموـ الإجتماعیة الإحصائیة

 العلاقة لدراسة أساسي بشكؿ الإختبار ىذا یستحدـ :(Linear Regression) البسيط الإنحدار -4
 التابع المتغیر بقیـ لمتنبؤ كذلؾ یستخدـو  تابع الآخرو  مستقؿ أحدىما متغیریف كمییف بیف السببیة
 بإستخداـ التنبؤ عمى یقوـ ریاضي نموذج لبناءو  المستقؿ، المتغیر في التغیر الحاصؿ نتیجة
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 عنيا یعبرو  الإنحدار معادلة إلى لموصوؿ الإنحدار رسـ مف بد فلا البسیط الخطى الإنحدار
 (Y=aX+β) التالیة: بالمعادلة

 قیمة تتغیر عندما Yالمتغیر في التغیر معدؿ بو نعنيو  ،(میمو) المستقیـ الخط إنحدار تمثؿ: β أف حیث
 .(المعادلة ثابت) التقاطع معامؿ تمثؿ:  X. α المستقؿ المتغیر

 الفرضيات اختبارو  نتائجال تحميل: الثالث المبحث
 عمى بالإعتماد الدراسة، مجتمع خصائص تحمیؿ إلى المبحث ىذا في خلاؿ مف التطرؽ سیتـ     

المناسبة متمثمة في  الإحصائیة الأسالیب بإستخداـ الإستبیاف محاور تحمیؿو  المئویة، النسبو  التكرارات
 إختبار ثـ مفو  فقا لسمـ لیكرت الخماسي،و درجة القبوؿ و الإنحراؼ المعیاري و المتوسط الحسابي 

 حیث سیتـ تناوليا فیما یمي مف خلاؿ: ،الفرضیات
 الدراسة لمعینة الوظیفیةو  الشخصیة البیانات خصائص تحمیؿو  عرض: الأوؿ المطمب. 
 الإستبیاف محاور تحمیؿو  عرض: الثاني المطمب. 
 الدراسة فرضیات إختبار نتائج: الثالث المطمب. 

 
 الدراسة عينةل الوظيفيةو  الشخصية البيانات خصائص تحميلو  عرض: الأول المطمب

 إلیيا التوصؿ تـ التي الدراسة عینة لأفراد الوظیفیةو  الشخصیة البیانات تحمیؿ المطمب ىذا یتضمف     
 :یمي ما خلاؿ  مف

 توزيع عينة الدراسة وفقا لمتغير الجنس -4
 الجنس متغیرل اوفق الدراسة عینة خصائص الموالي الجدوؿ یمثؿ     

 متغير الجنسل ا(: توزيع عينة الدراسة وفق44الجدول رقم )
 النسبة التكرار الجنس

 43.3% 13 ذكر
 56.7% 17 أنثى

 %444 44 المجموع
 (SPSS)بالاعتماد عمى نتائج  الطالبیفمف اعداد  المصدر:

% 43.3 الذكور نسبة تتعدى لـ إذ ،الإناث بنسبة مقارنة الذكور نسبة إنخفاض أعلاه الجدوؿ یبیف     
محؿ  الوكالات البنكیة في الإناث جنس مف الموظفیف نسبة إرتفاع أي ،للإناث %56.7 نسبة مقابؿ

 الذكور. جنس مف الموظفیف نسبة في إنخفاض مقابؿ ،الدراسة
 .الجنس لمتغیر وفقا الدراسة عینة أفراد توزیع یوضح الآتي الشكؿو      

 متغير الجنسل ا(: توزيع عينة الدراسة وفق44الشكل رقم )
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 بالإعتماد عمى معطیات الجدوؿ أعلاه الطالبیفمف إعداد  المصدر:

 العمرمتغير ل االدراسة وفقتوزيع عينة  -4
 العمر متغیرل اوفق الدراسة عینة خصائص الموالي الجدوؿ یمثؿ          

 متغير العمرل ا(: توزيع عينة الدراسة وفق44الجدول رقم )
 النسبة التكرار العمر

 36.7% 11 سنة 30 مف أقؿ
 43.3% 13 سنة 40 إلى 30 مف
 13.3% 4 سنةمف  50أقؿ إلى  40 مف
 6.7% 2 فأكثر سنة 50

 %444 44 المجموع
 (SPSS)بالاعتماد عمى نتائج  الطالبیفمف اعداد  المصدر:

 العمریة الفئة إلى ینتموف الدراسة عینة أفراد مف% 43.3 نسبة أف السابؽ الجدوؿ خلاؿ مف یتضح     
مف االعمریة  الفئة أما ،%36.7 سنة 30أقؿ مف  العمریة الفئة نسبة بمغت بینما سنة، 40 إلى 30 مف
سنة  50 العمریة الفئةنسبة  مع متقاربةىي نسبة و  %13.3 نسبة فبمغت سنة 50 مفإلى أقؿ  40

أقؿ مف  العمریة الفئة مف ىـ الدراسة محؿ الوكالات البنكیة في العینة أفراد أغمبیة أف یتضح منوو  ،فأكثر
 لتحقیؽ عمیيـ الإعتماد إمكانیة عمى یدؿ مما ،سنة 40إلى  30تمیيا مباشرة الفئة العمریة مف و  سنة 30

تحمؿ روح المسؤولیة، و  الوعي مف كبیر قدر عمى الفرد فیو یكوف السف ىذا لأف الأداء، مف أعمى مستوى
 .الدراسة محؿ الوكالات البنكیة  صالح في حیث ستكوف

 العمر. لمتغیر وفقا الدراسة عینة أفراد توزیع یوضح الآتي الشكؿو      
 

 العمرمتغير ل ا(: توزيع عينة الدراسة وفق44الشكل رقم )

 ذكر
43% 

 انثى
57% 

 الجنس
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 أعلاه الجدوؿ معطیات عمى بالإعتماد الطالبیف إعداد مف :المصدر

 المستوى التعميميامتغير ل اتوزيع عينة الدراسة وفق -4
 المستوى التعمیمي متغیرل اوفق الدراسة عینة خصائص الموالي الجدوؿ یمثؿ          

 المستوى التعميميمتغير ل ا(: توزيع عينة الدراسة وفق44الجدول رقم )
 النسبة التكرار المستوى التعميمي

 6.7% 2 ثانوي
 6.7% 2 تقني

 26.7% 8 تقني سامي
 33.3% 10 جامعي

 10.0% 3 دراسات عمیا
 16.7% 5 أخرى

 %444 44 المجموع
 (SPSS)بالاعتماد عمى نتائج  الطالبیفمف اعداد  لمصدر:ا

 10عددىـ و الجامعي  المؤىؿ ذات كانت العینة أفراد أغمبیة أف أعلاه الجدوؿ خلاؿ مف یتضح     
الحاصمیف عمى  الأفراد أما ،أفراد 8 تقني سامي العممي المؤىؿ ذوي الأفراد عدد بمغ حیف في ،موظفیف

 ممػػػاو العممیة المتبقیة،  تذوي المؤىلا عدد الأفرادموظیف، بینما تقاربت  5عددىـ ف مؤىؿ عممي آخر
 عمى یدؿ مما ىذاو  ،تقني ساميشيادة و  جامعیة شيادة یحمموف البحث عینة أغمبة أفراد نستنتج أف سبؽ

 لدیيا. الأداء مستوى رفعو  خدماتيا مستوى تحسیف بيدؼ الجامعیة لمكفاءات محؿ الدراسة وكالةال إستثمار
 المستوى التعمیمي لمتغیر وفقا الدراسة عینة أفراد توزیع یوضح الآتي الشكؿو      

 المستوى التعميميمتغير ل ا(: توزيع عينة الدراسة وفق40الشكل رقم )
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 أعلاه الجدوؿ معطیات عمى بالإعتماد الطالبیف إعداد مف :المصدر

 المهنية الخبرةمتغير ل اتوزيع عينة الدراسة وفق -0
 الخبرة المينیة متغیرل اوفق الدراسة عینة خصائص الموالي الجدوؿ یمثؿ          

 المهنية الخبرةمتغير ل ا(: توزيع عينة الدراسة وفق44الجدول رقم )
 النسبة التكرار الخبرة المهنية

 40.0% 12 سنوات 5أقؿ مف 
 33.3% 10 سنوات 10 إلى 5مف 

 10.0% 3 سنة 15 أقؿ مفو سنوات  10 مفأكثر 
 16.7% 5 سنة فأكثر 15

 %444 44 المجموع
 (SPSS)بالاعتماد عمى نتائج  الطالبیفمف اعداد  المصدر:

 نسبة بمغت حیث ،متوسطة بخبرة یتمتعوف العینة أفراد أغمبیة أف أعلاه الجدوؿ خلاؿ مف یتضح     
 نسبة تمیياموظفا وموظفة، % 73.3 سنوات 10سنوات إلى  5تنحصر خبرتيـ ما بیف أقؿ مف الذیف 

 15الخبرة أكثر مف  سنة، في حیف أف 15 أقؿ مف إلى سنوات 10مف أكثر المينیة  الخبرة لذوي% 10
 ،متوسطة خبرة ذوي العینة أفراد أغمبیة أف یتضح سبؽ مماو  .%16.7 نسبة الموظفیف فیيا بمغت سنة

 .وكالةبال الميني المسار خلاؿ أفضؿ وظیفي أداء تحقیؽ نحوى العممیةو  العممیة القدرة مما یعزز
 المينیة.الخبرة  لمتغیر وفقا الدراسة عینة أفراد توزیع یوضح الآتي الشكؿو      

 
 

 المهنية الخبرةمتغير ل ا(: توزيع عينة الدراسة وفق44الشكل رقم )

 ثانوي
 تقنً 7%

7% 

 تقنً سامً
26% 

 جامعً
33% 

 دراسات علٌا
10% 

 أخرى
17% 

 المستوى التعلٌمً
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 أعلاه الجدوؿ معطیات عمى بالإعتماد الطالبیف إعداد مف :المصدر

 وكالةالأقدمية في المتغير ل اتوزيع عينة الدراسة وفق -4
 وكالةالأقدیمة في ال لمتغیر وفقا الدراسة عینة خصائص الموالي الجدوؿ یمثؿ

 وكالة(: توزيع عينة الدراسة وفقا لمتغير الأقدمية في ال44الجدول رقم )
 النسبة التكرار وكالةالأقدمية في ال

 40.0% 12 سنوات 5أقؿ مف 
 26.7% 8 سنوات 10 إلى 5مف 

 13.3% 4 سنة 15 أقؿ مفو سنوات  10 مفأكثر 
 6.7% 2 سنة فأكثر 15

 %444 44 المجموع
 (SPSS)بالاعتماد عمى نتائج  الطالبیفمف اعداد  المصدر:

 5منذ أقؿ مف  وكالةموف بالمف الموظفیف یعم %40 نسبة أف أعلاه الجدوؿ خلاؿ مف یتضح     
، لیأتي الأفراد %26.7بنسبة مؤویة فسنوات  10و  5بیف  وكالة، بینما الذیف تنحصر أقدمیتيـ بالسنوات

مؤویة سنة في المرتبة الثالثة إذ بمغت النسبة ال 15الأقؿ مف و  سنوات 10ي الأقدمیة مف الأكثر مف ذو 
 یتضح سبؽ مماو ، وكالةسنة بال 15وا منذ أكثر مف مفقط عم %6.7نسبة في الأخیر لدینا و ، 13.3%

 وظیفي أداء تحقیؽ نحوى العممیةو  العممیة القدرة مما یعزز ،متوسطة خبرة ذوي العینة أفراد أغمبیة أف
 .وكالةبال الميني المسار خلاؿ أفضؿ
 وكالةالأقدمیة في ال لمتغیر وفقا الدراسة عینة أفراد توزیع یوضح الآتي الشكؿو      

 
 وكالة(: توزيع عينة الدراسة وفقا لمتغير الأقدمية في ال44الشكل رقم )

 سنوات5اقل من
40% 

 سنوات10الى5من
33% 

 10أكثر من 

سنوات و أقل من 

 سنة 15
10% 

 سنة فأكثر 15
17% 

 الخبرة المهنٌة
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 أعلاه الجدوؿ معطیات عمى بالإعتماد الطالبیف إعداد مف :المصدر

 المنصب الوظيفيمتغير ل اتوزيع عينة الدراسة وفق -4
 المنصب الوظیفي لمتغیر وفقا الدراسة عینة خصائص الموالي الجدوؿ یمثؿ

 (: توزيع عينة الدراسة وفقا لمتغير المنصب الوظيفي44الجدول رقم )
 النسبة التكرار المنصب الوظيفي

 %10 3 مراقب
 %26.67 8 مسؤوؿ تجاري
 %13.33 4 أمیف صندوؽ
 %10 3 مندوب إداري

 %30 9 مكمؼ بالعلاقات مع العملاء
 %10 3 مستشار العملاء التجاري

 %444 44 المجموع
 (SPSS)بالاعتماد عمى نتائج  الطالبیفمف اعداد  المصدر:

 المكمفیف بالعلاقات مع العملاءىـ مف  العینة أفراد أغمبیة أف أعلاه الجدوؿ خلاؿ مف یتضح     
المراقبیف والمندوبیف الإدارییف  عدد ، في حیف أف8 المسؤولیف التجارییف وعددىـ میيای ،مكمفیف 9عددىـ و 

یتوزعوف بالتساوي عمى ىذه الوظائؼ، بینما بمغ عدد أمناء  أفراد 3بمغ  ومستشاري العملاء التجارییف
 .4الصندوؽ 

 المنصب الوظیفي لمتغیر وفقا الدراسة عینة أفراد توزیع یوضح الآتي الشكؿو      
 

 (: توزيع عينة الدراسة وفقا لمتغير المنصب الوظيفي44الشكل رقم )

 سنوات5اقل من
46% 

 سنوات10الى5من
31% 

 10أكثر من 

سنوات و أقل من 

 سنة 15
15% 

 سنة فأكثر 15
8% 

 الأقدمٌة فً المؤسسة
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 أعلاه الجدوؿ معطیات عمى بالإعتماد الطالبیف إعداد مف :المصدر

 الإستبيان محاور تحميلو  عرض: الثاني المطمب
 متغیرات نحو العینة أفراد إستجابات تمثؿ التيو  الأساسیة المحاور عرض سیتـ المطمب ىذا في     

 في الإستعانة تتم قدو  ،عقد التمویؿ بالمرابحة ومداخؿ تطویر الصیرفة الإسلامیة في المتمثمة الدراسة
باستعماؿ الأسالیب الإحصائیة المذكورة و ، (SPSS) لمعموـ الإجتماعیة الإحصائیة الحزـ ببرنامج ذلؾ

  سابقا.
 عقد التمويل بالمرابحةمحور  وإستجابات أفراد العينة نحتحميل أولا: 
كذلؾ و  عقد التمویؿ بالمرابحةمحور عبارات ل العینة أفراد إستجابات عتوزی الموالي الجدوؿ وضحی     

 نتیجة مبینا الخماسي لیكرت مقیاسو  المعیاري الإنحراؼو  الحسابي المتوسطو  لإستجاباتيـ النسبي التوزیع
 :القبوؿ

 
 
 
 
 
 
 
 

عقد لمحور نتيجة القبول و إتجاه و الإنحرافات المعيارية و المتوسطات الحسابية (: 44الجدول رقم )
 التمويل بالمرابحة

 مراقب
10% 

 مسؤول تجاري
27% 

أمٌن 

 صندوق
13% 

 مندوب إداري
10% 

مكلف بالعلاقات 

 مع العملاء
30% 

مستشار العملاء 

 التجاري
10% 

 المنصب الوظٌفً
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غير  رقم العبارة
وافق م

 بشدة

 غير
 وافقم

 موافق وافقم محايد
 بشدة

المتوسط 
 الحسابي

نحراف الإ 
 المعياري

 
 النتيجة

 
 الإتجاه

 
 الترتيب

 44 44 4 4 4 التكرار 44
 4 مرتفع موافق 45444 4544

 4454 4454 44 454 44 %النسبة
 4 44 4 0 4 التكرار 44

 4 مرتفع موافق 45044 4504
 4454 0454 454 4454 4454 %النسبة

 4 44 - 4 4 التكرار 44
 4 مرتفع موافق 45044 4504

 44 4454 - 454 4454 %النسبة
 4 44 - 0 4 التكرار 44

 0 مرتفع موافق 45044 4504
 4454 04 - 4454 4454 %النسبة

 4 44 4 0 4 التكرار 44
 4 متوسط محايد 45044 4544

 44 0454 454 4454 4454 %النسبة
 4 44 4 0 4 التكرار 44

 4 متوسط محايد 45044 4544
 44 0454 454 4454 4454 %النسبة

 4 44 4 4 4 التكرار 40
 4 متوسط محايد 45444 4544

 4454 4454 454 44 4454 %النسبة
 4 44 4 4 4 التكرار 44

 4 متوسط محايد 45040 4544
 4454 04 44 44 4454 %النسبة

 4 44 0 4 44 التكرار 44
 4 متوسط محايد 45044 4544

 44 4454 4454 454 4454 %النسبة
 0 4 4 4 44 التكرار 44

 44 متوسط محايد 45440 4544
 4454 4454 44 44 04 %النسبة

 4 44 4 4 4 التكرار 44
 44 مرتفع موافق 45440 4504

 4454 04 454 454 4454 %النسبة
 0 4 4 4 4 التكرار 44

 44 مرتفع موافق 45444 4544
 4454 4454 4454 4454 44 %النسبة

  45444 4544 عقد التمويل بالمرابحة لمحور المعياري الانحرافو  الحسابي المتوسط
 (SPSS)بالإعتماد عمى مخرجات برنامج  الطالبیفمف إعداد  المصدر:

 
 
 
 

  عقد التمويل بالمرابحةالإنحراف المعياري لفقرات محور و تحميل جدول المتوسط 
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 الترتیب في جاء ،"عقد التموٌل بالمرابحةٌعمل البنك على توفٌر برامج متطورة حول " :(44)رقم  العبارة 
 دلیؿ وىذا (،1.501) قیمتو المعیاري والٕانحراؼ (3.57) الحسابي المتوسط بمغ بحیث المحور في (01)

البنك ٌعمل على توفٌر  أف یروف الأفراد أغمبیة أف ومنو العینة أفراد إجابات في القبوؿ مف مرتفعة درجة وجود

 .، وهذا من شأنه تطوٌر هذه الصٌغة من التموٌلعقد التموٌل بالمرابحةبرامج متطورة حول 
 تشجٌع فً  من خلال عقد التموٌل بالمرابحةتساهم قوانٌن البنك المتعلقة بفترات السداد " :(44)رقم  العبارة

 المعیاري والٕانحراؼ (3.43) الحسابي المتوسط بمغ بحیث المحور في (02) الترتیب في جاء ،"العملاء
 الأفراد أغمبیة أف ومنو العینة أفراد إجابات في القبوؿ مف مرتفعة درجة وجود دلیؿ وىذا (،1.431) قیمتو
 .تشجٌع العملاءفً تساهم  من خلال عقد التموٌل بالمرابحةقوانٌن البنك المتعلقة بفترات السداد  أف یروف

 في جاء ،"للأموال الشرعً التداول حجمتتوفر معاٌٌر واضحة ونزٌهة فً البنك تحكم " :(44)رقم  العبارة 
 وىذا (،1.478) قیمتو المعیاري والٕانحراؼ (3.43) الحسابي المتوسط بمغ في المحور بحیث (03) الترتیب

تتوفر فً البنك  وأن یروف الأفراد أغمبیة أف ومنو العینة أفراد إجابات في القبوؿ مرتفعة مف درجة وجود دلیؿ

 .للأموال الشرعً التداول حجممعاٌٌر واضحة ونزٌهة تحكم 
 في جاء ،" توجد لدى البنك سٌاسات وأهداف واضحة حول عقد التموٌل بالمرابحة" :(44)رقم  العبارة 

 وىذا (،1.429) قیمتو المعیاري والٕانحراؼ (3.40) الحسابي المتوسط بمغ بحیث المحور في (04) الترتیب
توجد لدى البنك  وأن یروف الأفراد أغمبیة أف ومنو العینة أفراد إجابات في القبوؿ مف مرتفعة درجة وجود دلیؿ

 .سٌاسات وأهداف واضحة حول عقد التموٌل بالمرابحة
 ( 44العبارة رقم:) "في  (05"، جاء في الترتیب )یمتزـ البنؾ لانعقاد عقد المرابحة توفر الإیجاب والقبوؿ

(، وىذا دلیؿ وجود درجة 1.402( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.37المحور بحیث بمغ المتوسط الحسابي )
البنؾ یمتزـ لانعقاد عقد المرابحة متوسطة مف القبوؿ في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف أف 

 .بحة ومنو أف البنؾ یحرص عمى توفر ىذا الركفتوفر الإیجاب والقبوؿ وىو الركف الأوؿ مف أركاف عقد المرا
 ( 44العبارة رقم:) "في  (06"، جاء في الترتیب )یمتزـ البنؾ لانعقاد عقد المرابحة توفر المتعاقداف المؤىلاف

(، وىذا دلیؿ وجود درجة 1.402( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.37المحور بحیث بمغ المتوسط الحسابي )
یمتزـ لانعقاد عقد المرابحة  أف البنؾفي إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف متوسطة مف القبوؿ 

وىو الركف الثاني مف أركاف عقد المرابحة ومنو أف البنؾ یحرص عمى توفر ىذا توفر المتعاقداف المؤىلاف، 
 .الركف
 
 
 

 جاء ،"بسبب كثرة الإجراءات وتعقدهاهناك تخوف لدى العمٌل من التموٌل بالمرابحة " :(40)رقم  العبارة 
 (،1.530) قیمتو المعیاري والٕانحراؼ (3.27) الحسابي المتوسط بمغ بحیث المحور في (07) الترتیب في
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هناك  أف یروف الأفراد أغمبیة أف ومنو العینة أفراد إجابات في القبوؿ مف متوسطة درجة وجود دلیؿ وىذا

، ومنو یجب عمى البنوؾ الإسلامیة بالمرابحة بسبب كثرة الإجراءات وتعقدهاتخوف لدى العمٌل من التموٌل 
 .تقمیؿ الإجراءات وتسيیميا عمى العملاء

 الترتیب في جاء ،"ٌراعً البنك الإلتزام بالأحكام الشرعٌة لتنظٌم العلاقة من العملاء" :(44)رقم  العبارة 
 دلیؿ وىذا (،1.464) قیمتو المعیاري والٕانحراؼ (3.17) الحسابي المتوسط بمغ المحور بحیث في (08)

البنك ٌراعً الإلتزام  أف یروف الأفراد أغمبیة أف ومنو العینة أفراد إجابات في القبوؿ مف متوسطة درجة وجود

 .بالأحكام الشرعٌة لتنظٌم العلاقة من العملاء
 في جاء ،"إلزام العمٌل بالوعد بالشراءٌقوم البنك عند إعتماده التموٌل بالمرابحة على " :(44)رقم  العبارة 

 وىذا (،1.487) قیمتو المعیاري والٕانحراؼ (2.83) الحسابي المتوسط بمغ بحیث المحور في (09) الترتیب
البنك ٌقوم على  أف یروف الأفراد أغمبیة أف ومنو العینة أفراد إجابات في القبوؿ مف متوسطة درجة وجود دلیؿ

 .، وهذا لٌتجنب الوقوع فً مخاطرة عدم الشراءبالشراء عند إعتماده التموٌل بالمرابحةإلزام العمٌل بالوعد 
 ٌتبع البنك سٌاسات واضحة تعمل على تشجٌع العملاء والمستثمرٌن وتلبٌة حاجاتهم" :(44)رقم  العبارة"، 

 قیمتو المعیاري والٕانحراؼ (2.63) الحسابي المتوسط بمغ بحیث المحور في (10) الترتیب في جاء
 یروف الأفراد أغمبیة أف ومنو العینة أفراد إجابات في القبوؿ مف متوسطة درجة وجود دلیؿ وىذا (،1.564)

 .البنك ٌتبع سٌاسات واضحة تعمل على تشجٌع العملاء والمستثمرٌن وتلبٌة حاجاتهم أف
 الإسلامً كأداة تموٌلٌة ٌوجد إهتمام بالإعتماد على التموٌل بالمرابحة فً التموٌل " :(44)رقم  العبارة

 بمغ بحیث المحور في (11) الترتیب في جاء ،"مناسبة لتموٌل مختلف النشاطات، وتلبٌة مختلف الحاجٌات
 القبوؿ مف مرتفعة درجة وجود دلیؿ وىذا (،1.524) قیمتو المعیاري والٕانحراؼ (2.43) الحسابي المتوسط

إهتمام بالإعتماد على التموٌل بالمرابحة فً  یوجد وأن یروف الأفراد أغمبیة أف ومنو العینة أفراد إجابات في

 .التموٌل الإسلامً كأداة تموٌلٌة مناسبة لتموٌل مختلف النشاطات، وتلبٌة مختلف الحاجٌات
 ( 44العبارة رقم:) " أن ٌكون المحل موجودا أو قابلا للوجود، ومعٌنا إما )بذاته أو جنسه، بٌلتزم البنك

 المتوسط بمغ بحیث المحور في (12) الترتیب في جاء ،"عقد التموٌل بالمرابحةبمقداره أو نوعه( حتى ٌنعقد 
 إجابات في القبوؿ مف مرتفعة درجة وجود دلیؿ وىذا (،1.530) قیمتو المعیاري والٕانحراؼ (2.83) الحسابي

أن ٌكون المحل موجودا أو قابلا للوجود، ومعٌنا إما بالبنك ٌلتزم  أف یروف الأفراد أغمبیة أف ومنو العینة أفراد

، وىو الركف الثالث مف أركاف عقد عقد التموٌل بالمرابحة)بذاته أو جنسه، بمقداره أو نوعه( حتى ٌنعقد 
 .المرابحة ومنو فإف البنؾ یحرص عمى توفر ىذا الركف

 
 
 بدرجة العمؿ وفقا لعقد التمویؿ بالمرابحة إلى تسعى وكالةال أف السابؽ التحمیمي العرض مف یتضحو      

 قبوؿ بدرجة أي( 3.26) بمغت التيو  لممحور الكمي الحسابي المتوسط خلاؿ مف ىذا یتبیفمتوسطة و 
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 لعبارات إكتشافنا خلاؿ مف مف أیضاو  ،(1.202) معیاري انحراؼو  الخماسي، لیكرت مقیاس حسب متوسطة
سبؽ  فیماكما تـ و مرتفعة، و متوسطة  يرت النتائج أف درجة قبولياالتي أظو  عقد التمویؿ بالمرابحةمحور 
 .ليا كؿ عمى حدىعرض 

 مداخل تطوير الصيرفة الإسلامية محورو تحميل إستجابات أفراد العينة نح ثانيا:
 كذلؾو  مداخؿ تطویر الصیرفة الإسلامیةلمحور  العینة أفراد إستجابات توزیع الموالي الجدوؿ یوضح     

 نتیجة مبینا الخماسي لیكرت مقیاسو  المعیاري الإنحراؼو  الحسابي المتوسطو  لإستجاباتيـ النسبي التوزیع
 :القبوؿ

مداخل محور نتيجة القبول لو إتجاه و الإنحرافات المعيارية و المتوسطات الحسابية (: 44الجدول رقم )
 الصيرفة الإسلاميةتطوير 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
وافق غير م رقم العبارة

 بشدة
 غير

 وافقم
 موافق وافقم محايد

 بشدة
المتوسط 
 الحسابي

نحراف الإ 
 المعياري

 
 النتيجة

 
 الإتجاه

 
 الترتيب
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40 
 4 40 4 4 4 التكرار

 44 مرتفع موافق 45444 4544
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44 
 4 44 4 0 0 التكرار

 44 مرتفع موافق 45444 4544
 4454 4454 44 4454 4454 %النسبة

44 
 4 44 0 4 0 التكرار

 44 مرتفع موافق 45440 4504
 44 4454 4454 454 4454 %النسبة

44 
 4 44 0 4 4 التكرار

 40 مرتفع موافق 45444 4504
 4454 4454 4454 44 44 %النسبة

44 
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 4454 4454 4454 4454 4454 %النسبة 44 متوسط محايد 45044 4544

44 
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 44 44 44 4454 4454 %النسبة

  45444 4544 مداخل تطوير الصيرفة الإسلامية لمحور المعياري الانحرافو  الحسابي المتوسط
 (SPSS)بالإعتماد عمى مخرجات برنامج  الطالبیفمف إعداد  المصدر:

  الإنحراف المعياري لفقرات محور مداخل تطوير الصيرفة الإسلاميةو تحميل جدول المتوسط 
  كمدخل من مداخل تطوير الصيرفة الإسلاميةعامل المخاطرة تحميل عبارات 
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 ( 44العبارة رقم:) "( في المحور بحیث بمغ 10"، جاء في الترتیب )یتعرض البنؾ لمخاطر الرجوع في الوعد
(، وىذا دلیؿ وجود درجة مرتفعة مف القبوؿ 1.224( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.53المتوسط الحسابي )

أفراد العینة ومنو فإف خضوع الموظفیف لمتدریب یساعد في تغطیة احتیاجات المرضى عمى مدار في إجابات 
 الساعة ودوف توقؼ.

 ( 40العبارة رقم:) "( في المحور بحیث بمغ المتوسط 11"، جاء في الترتیب )یقوـ العمیؿ بتأجیؿ السداد عمدا
دلیؿ وجود درجة مرتفعة مف القبوؿ في إجابات (، وىذا 0.938( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.50الحسابي )

أفراد العینة ومنو أف البرامج التدریبیة التي خضع ليا الموظفیف ساعدتيـ في حؿ مشاكؿ المرضى لأداء 
 الصحیة. وكالةالعمؿ المخصص ليـ عمى مستوى ال

 ( 44العبارة رقم:) "المحور بحیث بمغ ( في 15"، جاء في الترتیب )یتعرض البنؾ لمخاطر رفض السمعة
(، وىذا دلیؿ وجود درجة متوسطة مف القبوؿ 1.456( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.13المتوسط الحسابي )

الصحیة توفر دورات تدریب كافیة مف أجؿ  وكالةفي إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف أف ال
 اكتساب وزیادة ميارات جدیدة لمعاممیف.

  جاء في الترتیب یتعرض البنؾ لمشاكؿ في عدـ وفاء العمیؿ بالسداد حسب الإتفاؽ" (:44قم )العبارة ر ،"
(، وىذا دلیؿ 0.994( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.67( في المحور بحیث بمغ المتوسط الحسابي )02)

ف التدریب ساعدىـ في وجود درجة مرتفعة مف القبوؿ في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف أ
 كیفیة التعامؿ مع المرضى في غرؼ التمریض.

  كمدخل من مداخل تطوير الصيرفة الإسلامية الضمانتحميل عبارات عامل 
 ( 44العبارة رقم:) "( في المحور بحیث بمغ 03"، جاء في الترتیب )یقوـ البنؾ بإبراـ عقود رىف مع العمیؿ

(، وىذا دلیؿ وجود درجة مرتفعة مف القبوؿ 1.155المعیاري قیمتو )( والٕانحراؼ 3.67المتوسط الحسابي )
في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف أف المدربوف یمتمكوف خبرات عالیة زادت مف ميارة 

 الموظفیف بعد التدریب بشكؿ جید.
 ( 44العبارة رقم:) "( في المحور بحیث بمغ 05تیب )"، جاء في التر یقوـ البنؾ بإبراـ عقود ضماف بالماؿ

(، وىذا دلیؿ وجود درجة مرتفعة مف القبوؿ 1.296( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.67المتوسط الحسابي )
في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف أف التدریب زاد في قدرتيـ عمى العمؿ الجماعي في 

 الصحیة. وكالةال
 
 

 ( 44العبارة رقم:) "( في المحور 06"، جاء في الترتیب )یعمؿ البنؾ عمى تأمیف أمواؿ أو أصوؿ العملاء
(، وىذا دلیؿ وجود درجة مرتفعة 1.373( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.67بحیث بمغ المتوسط الحسابي )
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یة وذلؾ مف مف القبوؿ في إجابات أفراد العینة ومنو أف الإدارة تسعى لتحسیف ميارة تقدیـ الخدمات الصح
 خلاؿ التدریب.

 ( 44العبارة رقم:) "جاء في الترتیب یراعي البنؾ توفر الضمانات والكفالات اللازمة لمعملاء المقترضیف ،"
(، وىذا دلیؿ 1.278( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.57( في المحور بحیث بمغ المتوسط الحسابي )09)

د العینة ومنو فإف إكتساب الميارات بالتدریب یساعد عمى وجود درجة مرتفعة مف القبوؿ في إجابات أفرا
 استثمار الفرص في تحقیؽ نجاحات متتالیة.

 ( 44العبارة رقم:) "( في المحور بحیث بمغ 12"، جاء في الترتیب )یقدـ البنؾ تأمیف تعاوني مع العمیؿ
ود درجة مرتفعة مف القبوؿ (، وىذا دلیؿ وج1.383( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.50المتوسط الحسابي )

في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف أف الإدارة تستقطب الموظفیف ذوي الخبرة والميارة 
 وتوظفيـ.

 ( 44العبارة رقم:) "( في المحور بحیث 13"، جاء في الترتیب )یضـ البنؾ ذمة الكفیؿ عمیو في الوفاء مطمقا
(، وىذا دلیؿ وجود درجة مرتفعة مف 1.194والٕانحراؼ المعیاري قیمتو ) (3.43بمغ المتوسط الحسابي )

القبوؿ في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف بأف البرامج التدریبیة التي خضعوا ليا أكسبتيـ 
 ميارة كافیة تمكف مف الإستجابة لطمبات المرضى.

  طوير الصيرفة الإسلاميةكمدخل من مداخل ت الربحيةتحميل عبارات عامل 
 ( 40العبارة رقم:) "( في المحور 01"، جاء في الترتیب )تتأثر ربحیة البنؾ في حالة الكساد الإقتصادي

(، وىذا دلیؿ وجود درجة مرتفعة 1.179( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.70بحیث بمغ المتوسط الحسابي )
أغمبیة الأفراد یروف أف التدریب زاد في قدرتيـ عمى التعامؿ مف القبوؿ في إجابات أفراد العینة ومنو أف 

 أحسف مع المعدات الطبیة.
 ( 44العبارة رقم:) "( 04"، جاء في الترتیب )تخضع مشروعات البنؾ الإستثماریة لمضرائب الوضعیة والزكاة

ذا دلیؿ وجود (، وى1.269( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.67في المحور بحیث بمغ المتوسط الحسابي )
درجة مرتفعة مف القبوؿ في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف أف البرامج التدریبیة التي 

 خضعوا ليا اكسبتيـ ميارات في استغلاؿ وقت العمؿ بكفاءة.
 ( 44العبارة رقم:) "( في 07)"، جاء في الترتیب یحرص البنؾ في منافستو عمى تحقیؽ أكبر قدر مف الأرباح

(، وىذا دلیؿ وجود درجة 1.133( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.60المحور بحیث بمغ المتوسط الحسابي )
مرتفعة مف القبوؿ في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف أف خضوعيـ لمتدریب ساعدىـ في 

 الصحیة. وكالةالقدرة عمى استعماؿ تجيیزات حدیثة وعصریة في ال
 ( 44العبارة رقم:) "( في 08"، جاء في الترتیب )تتأثر ربحیة البنؾ بتغیر حجـ المبیعات وتوسع الأنشطة

(، وىذا دلیؿ وجود درجة 1.329( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.60المحور بحیث بمغ المتوسط الحسابي )
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عوف أنو یتـ التعرؼ عمى مستوى الميارة مرتفعة مف القبوؿ في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یجم
 أثناء عممیة التدریب عف طریؽ التقییـ والنتائج المتحصؿ عمیيا.

 ( 44العبارة رقم:) "( 14"، جاء في الترتیب )تتأثر ربحیة البنؾ بمجموعة القوانیف التي یفرضيا البنؾ المركزي
(، وىذا دلیؿ وجود 1.329المعیاري قیمتو )( والٕانحراؼ 3.40في المحور بحیث بمغ المتوسط الحسابي )

درجة مرتفعة مف القبوؿ في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف بأنو خضوعيـ لمتدریب أكسبيـ 
 ميارات جدیدة لحؿ الخلافات مع الزملاء.

 ( 44العبارة رقم:) "( في 28لترتیب )"، جاء في ایحرص البنؾ عمى تحقیؽ الربحیة مف خلاؿ جودة الخدمات
(، وىذا دلیؿ وجود درجة 1.456( والٕانحراؼ المعیاري قیمتو )3.13المحور بحیث بمغ المتوسط الحسابي )

الصحیة توفر دورات  وكالةمتوسطة مف القبوؿ في إجابات أفراد العینة ومنو أف أغمبیة الأفراد یروف أف ال
 ممیف.تدریب كافیة مف أجؿ اكتساب وزیادة ميارات جدیدة لمعا

مداخؿ الصیرفة الإسلامیة )المخاطرة، الضماف، الربحیة(  أف السابؽ التحمیمي العرض مف یتضحو      
 الحسابي المتوسط خلاؿ مف ذلؾ یتبیفو  كبیرة بدرجة یتـ العمؿ بيا في الوكالات البنكیة محؿ الدراسة

 انحراؼو  الخماسي، لیكرت مقیاس حسب مرتفعة قبوؿ بدرجة أي( 3.53) بمغت التيو  لممحور الكمي
التي أظيرت النتائج أف درجة قبوليا و المحور  لعبارات إكتشافنا خلاؿ مف مف أیضاو ، (0.919) معیاري

 فیما سبؽ عرض ليا كؿ عمى حدى.كـ تـ مرتفعة، 
 الدراسة فرضيات إختبار نتائج: الثالث المطمب
الوكالات  في تطویر الصیرفة الإسلامیةفي  عقود التمویؿ بالمرابحة مساىمةمف أجؿ التعرؼ عمى      

بمستوى  وعند تحمیؿ فرضیات الدراسة  (α= 0.05)مستوى دلالة  إلىتـ الإستناد  البنكیة محؿ الدراسة،
 %.95ثقة 

 :أنو عمى ةالرئیسی الفرضیة نصت
 "4544عند  توجد مساهمة ذات دلالة معنوية=α  لعقود التمويل بالمرابحة في تطوير الصيرفة

 5"محل الدراسة الوكالات البنكيةالإسلامية في 
 :یمي ما إلى تفرعتو 

لعقود التمویؿ في ضماف حد مف المخاطرة كمدخؿ  α=0.05توجد مساىمة ذات دلالة معنویة عند  -
 محؿ الدراسة؟ الوكالات البنكیةلتطویر الصیرفة الإسلامیة في 

توفیر ىامش ربحي معتبر كمدخؿ  في التمویؿ لعقود α=0.05معنویة عند دلالة ذات مساىمة توجد -
 محؿ الدراسة؟ الوكالات البنكیةلتطویر الصیرفة الإسلامیة في 

كضماف لمبائع والمشتري كمدخؿ لتطویر  التمویؿ لعقود α=0.05معنویة عند  دلالة ذات مساىمة توجد -
 محؿ الدراسة؟ البنكیةالوكالات الصیرفة الإسلامیة في 

 الفرضية الرئيسيةنتائج إختبار  -4
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 البسیط الخطي الإنحدار تحمیؿ نتائج عمى الإعتماد تـالرئیسیة لمدراسة  الفرضیة لإختبارو      
(β+αx=Y )تطویر الصیرفة ) في المتمثؿو  التابع المتغیر تأثرل وجود إمكانیة بدراسة یسمح الذي

 معامؿ عمى الإعتماد تـ كما ،(عقود التمویؿ بالمرابحة) في والمتمثؿ المستقؿ المتغیر تأثیرو ( الإسلامیة
 تـ كما ،(α≥ 0.05) دلالة مستوى عند( عكسیة أو طردیة) العلاقة طبیعة لمعرفة( P) بیرسوف الإرتباط
 یمكفو . المستقؿ المتغیر في لمتغیر نتیجة التابع المتغیر تأثیر نسبة لمعرفة( R2) التحدید معامؿ حساب
 :التالي الجدوؿ خلاؿ مف النتائج توضیح

 (: نتائج إختبار الفرضية الرئيسية44الجدول رقم )
المتغير 
 المستقل

 المتغير التابع

ثابت 
 αالانحدار 

معامل 
 βالانحدار 

معامل 
الارتباط 
Pearson 

معامل 
التحديد 

R2 

القيمة 
المحسوبة  

F 

مستوى 
الدلالة 
Sig 

عقود 
التمويل 
 بالمرابحة

مداخل تطوير 
 0.000 25.846 4800. 0.693 0.530 1.823 الصيرفة الإسلامية

 0.000 24.647 0.359 0.685 0.454 1.754 المخاطرة
 0.000 25.325 0.244 0.862 0.687 1.572 الضمان
 0.000 24.114 0.325 0.756 0.644 1.725 الربحية

 SPSSبالإعتماد عمى مخرجات برنامج  الطالبیفمف إعداد  المصدر:
 كالآتي: الفرضیة الرئیسیة( أعلاه فقد كانت نتائج إختبار 27الجدوؿ رقـ ) إلىبالإستناد و      
 ىناؾ تإستخدامو لمعرفة فیما إذا كانتـ نحدار الخطي البسیط الذي یتضح مف نتائج تحمیؿ الإ     

محؿ  لوكالات البنكیةبا تطویر الصیرفة الإسلامیة في لعقود التمویؿ بالمرابحة إحصائیا الةد مساىمة
 و( 0.693) رتباط بیف المتغیریفمعامؿ الإ بمغو  (0.530)بمغت قیمة معامؿ الانحدار  حیث، الدراسة

 أما( α=0.05) إحصائیة عند مستوى ذات دلالة -معامؿ الارتباط، الانحدار معامؿ–ىذه المعاملات 
 مما یعني أف نسبة( 0.480) بمغت R2 نحدار المتمثمة في معامؿ التحدیدالإالقابمیة التفسیریة لنموذج 

أف  F ختبارإقد أظير  ، ولعقود التمویؿ بالمرابحةتعود  الصیرفة الإسلامیةفي  التغیراتف م 48%
مستوى  مف أصغر( Sig=0.000) نحدار بشكؿ عاـ ذو دلالة إحصائیة كما أف مستوى الدلالةنموذج الإ
 .(0.05) المعنویة

 
 

 نو: الرئیسیة عمى أنصت الفرضیة 
  الفرضیة الصفریةH0 :" 0.05عند  معنویة دلالة ذات مساىمة توجدلا=α التمویؿ لعقود 

 ".الدراسة محؿ الوكالات البنكیة في الإسلامیة الصیرفة تطویر في بالمرابحة
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  البدیمة الفرضیةH1: "0.05 عند معنویة دلالة ذات مساىمة توجد لا=α بالمرابحة التمویؿ لعقود 
 ".الدراسة محؿ الوكالات البنكیة في الإسلامیة الصیرفة تطویر في

 التمویؿ لعقود α=0.05 عند معنویة دلالة ذات مساىمة توجد" :H1یتـ قبوؿ الفرضیة البدیمة وعمیو      
 ".الدراسة محؿ الوكالات البنكیة في الإسلامیة الصیرفة تطویر في بالمرابحة

 إختبار الفرضيات الفرعية نتائج -4
  الأولىالفرضية الفرعية: 
 لعقود α=4544 عند معنوية دلالة ذات مساهمة توجد" أنو: عمى الأولى الفرعیة الفرضیة نصت     

 محل الوكالات البنكية في الإسلامية الصيرفة لتطوير كمدخل المخاطرة من حد ضمان في التمويل
 ".الدراسة

 ىناؾ تإستخدامو لمعرفة فیما إذا كانتـ نحدار الخطي البسیط الذي تحمیؿ الإیتضح مف نتائج         
محؿ  الوكالات البنكیةب المخاطرة مف حد ضماف في لعقود التمویؿ بالمرابحة إحصائیا الةمساىمة د

 و( 0.685) رتباط بیف المتغیریفمعامؿ الإ بمغو  (0.454)بمغت قیمة معامؿ الانحدار  حیث، الدراسة
 أما( α=0.05) إحصائیة عند مستوى ذات دلالة -معامؿ الارتباط، الانحدار معامؿ–المعاملات ىذه 

 مما یعني أف نسبة( 0.359) بمغت R2 نحدار المتمثمة في معامؿ التحدیدالقابمیة التفسیریة لنموذج الإ
أف نموذج  F ختبارإقد أظير  ، ولعقود التمویؿ بالمرابحةتعود  درجة المخاطرةفي  التغیراتف م 35%
مستوى  مف أصغر( Sig=0.000) نحدار بشكؿ عاـ ذو دلالة إحصائیة كما أف مستوى الدلالةالإ

 ذات مساهمة توجد"، وعمیو یتـ قبوؿ الفرضیة الفرعیة الأولى، والتي تنص عمى أنو (0.05) المعنویة
 الصيرفة لتطوير كمدخل المخاطرة من حد ضمان في التمويل لعقود α=4544 عند معنوية دلالة

 ".الدراسة محل الوكالات البنكية في الإسلامية
  الثانيةالفرضية الفرعية: 
 لعقود α=4544عند معنوية دلالة ذات مساهمة توجد" أنو: عمى الثانیة الفرعیة الفرضیة نصت     

 محل الوكالات البنكية في الإسلامية الصيرفة لتطوير كمدخل معتبر ربحي هامش توفير في التمويل
 ".الدراسة

 ىناؾ تإستخدامو لمعرفة فیما إذا كانتـ نحدار الخطي البسیط الذي یتضح مف نتائج تحمیؿ الإ        
محؿ  الوكالات البنكیةب معتبر ربحي ىامش توفیر في لعقود التمویؿ بالمرابحة إحصائیا الةمساىمة د

 و( 0.756) رتباط بیف المتغیریفالإ معامؿ بمغو  (0.644)بمغت قیمة معامؿ الانحدار  حیث، الدراسة
 أما( α=0.05) إحصائیة عند مستوى ذات دلالة -معامؿ الارتباط، الانحدار معامؿ–ىذه المعاملات 

 مما یعني أف نسبة( 0.325) بمغت R2 نحدار المتمثمة في معامؿ التحدیدالقابمیة التفسیریة لنموذج الإ
أف  F ختبارإقد أظير  ، ولعقود التمویؿ بالمرابحةتعود  الصیرفة الإسلامیةفي  التغیراتف م 32%

مستوى  مف أصغر( Sig=0.000) نحدار بشكؿ عاـ ذو دلالة إحصائیة كما أف مستوى الدلالةنموذج الإ
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 دلالة ذات مساهمة توجد"، ومنو یتـ قبوؿ الفرضیة الفرعیة الثانیة والتي تنص عمى أنو (0.05) المعنویة
 الإسلامية الصيرفة لتطوير كمدخل معتبر ربحي هامش توفير في التمويل لعقود α=4544عند معنوية

 ".الدراسة محل الوكالات البنكية في
  الثالثةالفرضية الفرعية: 
 لعقود α=4544 عند معنوية دلالة ذات مساهمة توجد" أنو: عمى الثانیة الفرعیة الفرضیة نصت     

 ".الدراسة محل الوكالات البنكية في الإسلامية الصيرفة لتطوير كمدخل والمشتري لمبائع كضمان التمويل
 ىناؾ تإستخدامو لمعرفة فیما إذا كانتـ نحدار الخطي البسیط الذي یتضح مف نتائج تحمیؿ الإ        

، الدراسةمحؿ  الوكالات البنكیةب كضماف لمبائع والمشتري لعقود التمویؿ بالمرابحة إحصائیا الةمساىمة د
ىذه  و( 0.458) رتباط بیف المتغیریفمعامؿ الإ بمغو  (0.687)بمغت قیمة معامؿ الانحدار  حیث

القابمیة  أما( α=0.05) إحصائیة عند مستوى ذات دلالة -معامؿ الارتباط، الانحدار معامؿ–المعاملات 
ف م %24 نسبةمما یعني أف ( 0.244) بمغت R2 نحدار المتمثمة في معامؿ التحدیدالتفسیریة لنموذج الإ

نحدار أف نموذج الإ F ختبارإقد أظير  ، ولعقود التمویؿ بالمرابحةتعود  الصیرفة الإسلامیةفي  التغیرات
 مستوى المعنویة مف أصغر( Sig=0.000) بشكؿ عاـ ذو دلالة إحصائیة كما أف مستوى الدلالة

 عند معنوية دلالة ذات مساهمة توجد"، ومنو یتـ قبوؿ الفرضیة الثالثة والتي تنص عمى أنو: (0.05)
4544=α الوكالات  في الإسلامية الصيرفة لتطوير كمدخل والمشتري لمبائع كضمان التمويل لعقود
 ".الدراسة محل البنكية

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 خلاصة 
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، تقدـ مجموعة مف المستوى المحمي رائدة عمى -تبسة– الوكالات البنكیة محؿ الدراسةتعتبر      
، و ىي ترتبط بيیكؿ المعنیة بياالأىداؼ و لتحقیؽ  خدمة العمیؿلمبقاء في  بشكؿ مادي یةالخدمات البنك

مف جنسي الذكور و الإناث بنسب متكونة مف الموظفیف تنظیمي متناسؽ، كما تبیف أف العینة المبحوثة 
أف نسبة كبیرة سنة، و  40سنة إلى  30ما بیف أقؿ مف ، و أف الفئات العمریة فیيا تتراوح أعمارىـ متقاربة

ضرورة توظیؼ ذوي الشيادات العمیا في ىذا راجع إلى وشيادة تقني سامي، و  جامعي شيادةمنيـ لدیيـ 
في تقدیـ الخدمات لمعملاء، كما أنيا  الموظفیفوىذا لضماف مستوى عالي مف ميارات  الوكالات البنكیة

دمة وذلؾ مف خلاؿ الحرص عمى عمى تقدیـ مستوى عاؿ مف الجودة في الخدمات المقبشكؿ جید  تيتـ
و ىذا مما أدى إلى الوصوؿ تطویر صیغ التمویؿ الإسلامیة لدیيا بالإعتماد عمى عقود التمویؿ بالمرابحة 

     الصیرفة الإسلامیة في الوكالات البنكیة محؿ الدراسة، ليذه الأخیرة عمى  ةإیجابی مساىمةإلى درجة 
لات اد التمویؿ بالمرابحة في تطویر الصیرفة الإسلامیة في الوكلعقو  و عمیو تـ التأكد مف وجود مساىمة

 .-تبسة-ولایة  في البنكیة محؿ الدراسة
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 خاتمة عامة

 من حديثا ظيرتحيث  المال ستثمارإ في الشريعة الإسلامية تطبقتمويل  آلية ىو الإسلامي التمويل     
 كالمضاربة عديدة تمويمية صيغ تطبقالإدخار  بنوك" يسمى بما بمصر النجار عبد أحمد تجربة خلال

 .شاممة تنمية إلى بالاقتصاد لمنيوض ولةمحا بحةاوالمر  والمشاركة
 بيع المعاصرين عميو أٌطمق   الذي" بحةاالمر  بيع" الإسلامي لممصرف مردودية الأكثر الصيغ ومن     
 المصرف بين ووعد بحةاومر  بيع عقد من مكون الشرعي الجانب من لو نظرنا فإذا ء،ابالشر  للآمر بحةاالمر 

 .مشروعيتيا في الفقياء اختمف والعميل،
أنو  حيث ،حديثا الإسلامية البنوك عمييا تقوم التي الأساسية الركائز أحد بحةاالمر ب التمويل عقد يعد     
 ذهى ابي تقوم التي تالعمميا من كبير جزء يحتل وفي البنوك، ليذه الأساسي والربح التمويل مصدر يعتبر

 والوصول البركة بنكامو إبر  اخلالي من يتم التي حلاوالمر و أركان وبيان نظرياً، العقد ذالي ستناادر  فبعد البنوك،
 ما بعرض قمنا وشرعاً، قانوناً  صحيحاً وتجعمو  العقد ذاى تنظم التي ضوابطمل وذكرنا ،لو ائيةالني الصيغة إلى
 قد التي القانونية المخاطر من وقوعو يحتملوما  ،في ىذا العقد من المنظورين الشرعي والإقتصادي ورد

لموكالات البنكية محل  ناتوجي أن وبعد ،لو الطبيعية بالصورة العقد ذاى إتمام أمام تقف عثرة حجر تكون
 ياً،عمم ةالمعامم ذهى تطبيق سيروالوقوف عمى  وقمنا بتوزيع إستمارة الإستبيان لدراسة الموضوع الدراسة

البنكية  وكذلك الوقوف عمى مدى مساىمة عقود التمويل بالمرابحة في تطوير الصيرفة الإسلامية في الولاكات
 :التالية النتائج إلى ناتوصمحيث  محل الدراسة،

 نتائج البحثأولا: 
 مت الدراسة إلى النتائج التالية:توص
  عند معنوية دلالة ذات مساىمة توجد"تم قبول الفرضية الرئيسية  لمدراسة حيث تم التوصل إلى أنو 

...0=α الدراسة محل الوكالات البنكية في الإسلامية الصيرفة تطوير في بالمرابحة التمويل لعقود." 
 عند معنوية دلالة ذات مساىمة توجد" إلى أنو: تم قبول الفرضية الفرعية الأولى حيث تم التوصل 

...0=α في الإسلامية الصيرفة لتطوير كمدخل المخاطرة من حد ضمان في التمويل لعقود 
 ."الدراسة محل الوكالات البنكية

 معنوية دلالة ذات مساىمة توجد"أنو:  تم قبول الفرضية الفرعية الثانية حيث تم التوصل إلى 
 في الإسلامية الصيرفة لتطوير كمدخل معتبر ربحي ىامش توفير في التمويل لعقود α=0...عند

 ".الدراسة محل الوكالات البنكية
  عند معنوية دلالة ذات مساىمة توجد"الثالثة حيث تم التوصل إلى أنو: تم قبول الفرضية الفرعية 

...0=α الوكالات  في الإسلامية الصيرفة لتطوير كمدخل والمشتري لمبائع كضمان التمويل لعقود
 ".الدراسة محل البنكية
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 ءاشر  منو طالبا لممصرف العميل يتقدم أن ىو: الإسلامية المصارف في بو المعمول بحةاالمر  وبيع 
 مقسط بسعر ليا المصرف اقتناء عند المطموبة سمعة ءابشر  وعد أساس عمى الأوصاف محددة سمعة
 .المواصفة وبيع المواعدة، بيع مثل المسميات من بالعديد العمماء سماىا وقد عميو متفق

 أجار ومن ليا الصيغة ومعارضا ليذه مؤيد بين الكبير فقيي الجدال التمويمية الصيغة ىذه عن ثار 
 واحد لطرف بالوعد والزام والعميل المصرف بالوعد لمطرفين الالزام المتمثمة الثلاث صورىا من صورة
في  القدامى الفقياء بالخيار، واختمف وىما الطرفين لكلا الالتزام عدم العميل واما أو المصرف إما

 أنو عمى الإسلامي المجمع الفقيي بقرار المعاصرون الفقياء رجح أقوال عمى أربعة بالوعد الإلزام
 بعدة المجيزون واستدل. الوعد نتيجة كمفتو في الموعود فيو ودخل بسبب متعمق كان ذاإ قضاء ممزم
 في دورة المنعقد الدولي الإسلامي الفقو مجمع قرر قد المحظورات من ىذه الصيغة سلامة عمى أدلة

 .المطموب القبض وحصول المأمور ممك في دخوليا بعد بالكويت الخامس مؤتمره
 بحةراالم وتطبقت البنكية محل الدراسة ىي التمويل بالمرابحة حاليا، وكالامل المطبقة التمويمي صيغ 

 .البنك ىذا ربحية زيادة في معتبر بدور المرابحة وتقوم الأجل طويمة بحةاوالمر  الأجل قصيرة
 توصيات البحثثانيا: 

 نتائج في الدراسة الميدانية يمكن تقديم التوصيات التالية:  بناءا عمى ما تم التوصل إليو من من
 .الإلتزام بالضوابط الشرعية لبيع المرابحة وما تممييا الرقابات الشرعية 
  التطبيق الدقيق لإجراءاتيا دون الاحتقار لصٌغريات الأمور لأنيا تقمب المعاممة إلى ما ىو منيي

 عنو.
 لموقوع في مخاطر شرعية وحتى مالية، فلابد من الأخذ بعين  الإفراط في السعي وراء الربحية يؤدي

 تفريط. ط ولااالاعتبار المعيارين الشرعي والربحي بشكل متساو. إذ لا إفر 
 .تقميل إجراءات عقد التمويل بالمرابحة، وتسريع العممية 
 عطاء المجال لمصيغ الأخرى في التطبيق ومحا ولة التوسط في الاعتماد عمى صيغة المرابحة وا 

 دراستيا مسبقا لتفادي الوقوع في الأخطار.
  الاستفادة من تجارب البنوك الأخرى في صيغ التمويل الإسلامي ومحاولة التقميل من مخاطرىا

 باتخاذ الأسباب.
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 المراجع بالمغة العربية 
 أولا: الكتب

، الطبعة الثانية، المرابحة وأصوليا وأحكاميا وتطبيقاتيا في المصارف الإسلاميةأحمد عمي عبد الله،  -
 .2016الدار السودانية، الخرطوم، السودان، 

قسم  ، جامعة قارينوس، كمية الأداببيع المرابحة للآمر بالشراءأسامة محمد محمد الصلابي،  -
 الدراسات الإسلامية.

، مصر، دار النشر لمجامعات، 2، ط المصرف الإسلامي للاستثمار الزراعيحسن يوسف داوود،  -
 ىـ. 1426

، الطبعة الأولى، دار المسيرة لمنشر أسس العمميات المصرفية الإسلاميةحسين محمد سمحان،  -
 .2013والتوزيع والطباعة، عمان، الأردن، 

 .2016الطبعة الأولى، دار بمقيس، الجزائر، عقد البيع في القانون الجزائري، حوحو يمينة،  -
، مكتبة المصارف الإسلامية أداءىا المالي وأثارىا في سوق الأوراق الماليةحيدر يونس الموسوي،  -

 .2011اليازوري، عمان، الطبعة الأولى، 
، مكتبة 1، ط عة الإسلاميةتطوير الأعمال المصرفية بما يتفق والشريسامي حسن أحمد حمود،  -

 ىـ. 1415ىـ،  1402الشرق، 
، دار إبن الجوزي، الطبعة الأولى، إستحداث العقود في الفقو الإسلاميالسعدني قنديل عمي مسعد،  -

 ىـ. 1433
 ، دار اليازوري، الأردن.2008، أساسيات الصناعات المصرفية الإسلاميةصادق راشد الشمري،  -
، دار أسامة، عمان، المصارف الإسلامية بين النظرية والتطبيقي، عبد الرزاق رحيم جدي الييت -

 م.1998، 1الأردن، ط
 .1988، 1، مكتبة وىبة، القاىرة طالمصرف الاسلامي عمميا وعممياعبد السميع المصري،  -
، دراسة فقيية–و المصارف المغربية بيع المرابحة للآمر بالشراء كما تجريعبد الصادق إبن خمكان،  -

 مـ، مراكش.2011، المطبعة والوراقة الوطنية، الطبعة الأولى 8المجمس العممي بمراكش منشورات 
، دمشق، دار المعارج، 2، ط البنوك الإسلامية وبيع المرابحة للآمر بالشراءعبد العزيز عيون،  -

 ه. 1432
الطاىر  -تحقيق: محمد أبو الأجفان شرح حدود ابن عرفة،عبد الله محمد الأنصاري الرصاع،  -

 م. 1993، دار بيروت، العرب الإسلامي، 2المعموري، ط 
، منشورات مركز أبحاث فقو الإبتكار في صيغ التمويل الإسلاميعمي محمد أحمد أبو العز،  -

 .8، ص: 2016المعاملات الإسلامية، 
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، 2004، منشورات الحمبي الحقوقية، الطبعة الأولى المصارف الإسلاميةفادي محمد الرفاعي،  -
 .2004نان، بيروت، لب

 .2006، عالم الكتب الحديثة، الأردن، الطبعة الأولى، البنوك الإسلاميةفميح حسن خمف،  -
، الطبعة الأولى، أساليب الإستثمار الإسلامي وأثرىا في الأسواق الماليةقيصر عبد الكريم الييتي،  -

 .2006دار رسلان لمنشر والتوزيع، دمشق، 
، بيروت، دار الكتب 2، ط 3، تحقيق: محمود إبراىيم زايد، ج السيل الجزارمحمد بن عمي الشوكاني،  -

 العممية.
، الطبعة السادسة، دار النفائس لمنشر المعاملات المالية المعاصرة في الفقو الإسلاميمحمد عثمان،  -

 .2007والتوزيع، الأردن، 
ندرية، مصر، ، دار الفكر الجامعي، الإسكعقد المرابحة في الفقو الإسلاميمحمود حسني الزيني،  -

2012. 
، المصارف الإسلامية الأسس النظرية والتطبيقات العمميةمحمود حسين وادي، حسين محمد سمحان،  -

 .2007الطبعة الأولى، دار المسيرة لمنشر والتوزيع والطباعة، الأردن، 
ية، ، الطبعة الثانالشامل في معاملات وعمميات المصارف الإسلاميةمحمود عبد الكريم أحمد إرشيد،  -

 .2007دار النفائس لمنشر والتوزيع، الأردن، 
، دار النفائس، الشامل في معاملات وعمميات المصارف الإسلاميةمحمود عبد الكريم أحمد أرشيد،  -

 م. 2007، 2عمان، الأردن، ط 
 ه. 1427، سوريا، دار الفكر، 3، ط المعاملات المالية المعاصرةوىبة الزحيمي،  -
، مكتبة وىبة، 3، ط ابحة للآمر بالشراء كما تجريو البنوك الإسلاميةالمر يوسف القرضاوي، بيع  -

 القاىرة.
م، بروڤة:  2013ىـ /  1434، الطبعة الأولى المرابحة بربح متغيريوسف بن عبد الله الشبيمي،  -

 (، دار الميمان لمنشر والتوزيع الرياض.288(، عدد الصفحات )11)
 ثانيا: أطروحات الدكتوراه

دراسة -عقود التمويل المستجدة في المصارف الإسلامية حامد بن حسن بن محمد عمي ميرة،  -
، رسالة مقدمة لنيل درجة الدكتوراه في الفقو المقارن، جامعة الإمام محمد بن سعود -تأصيمية تطبيقية

 ىـ.1432 - 1431الإسلامية، المعيد العالي لمقضاء، قسم الفقو المقارن، 
 الماجستير والماسترثالثا: رسائل 

، مذكرة ماجستير، جامعة دور اليندسة المالية في تطوير الصناعة المصرفية الإسلاميةآمال لعمش،  -
 .2011/2012فرحات عباس، سطيف، 
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، رسالة ماجستير، خصوصية التنظيم القانوني لعقد المرابحة للآمر بالشراءنداء خالد عمي صبري،  -
 .2015وق، نابمس، فمسطين، جامعة النجاح الوطنية، كمية الحق

 رابعا: المجلات
 International، -دراسة فقيية–أحمد عبد القادر إبراىيم، المرابحة في المصارف الإسلامية  -

Journal of Al-Turath In Islamic، IIUM Institute of Islamic Banking and 
Finance ،Wealth And Finance, Vol. 1 No. 1, 2020 . 

 .5ج 5، مجمة الفقو الإسلامي، العدد المرابحة للآمر بالشراء، بكر أبو زيد -
أساسيات صيغ التمويل الإسلامي المطبقة في الإقتصاد سبع فاطمة الزىراء، قويدري محمد،  -

 .32، مجمة الحقوق والعموم الإنسانية، جامعة الجمفة، العدد الإقتصادي الإسلامي
، 6، الموسوعة العممية والعممية لمبنوك الإسلامية، ج يما معنى بنك إسلامسيد اليراوي، سيد ىواري،  -

 م. 1983الإتحاد الدولي لمبنوك الإسلامية، 
، البنك الإسلامي لمتنمية، المعيد الإسلامي صيغ تمويل التنمية في الإسلامفخري حسين عزي،  -

 .29لمبحوث والتدريب، مكتبة الممك فيد الوطنية، وقائع الندوة رقم 
، مجمة أبحاث دراسة جدوى الإستثمار في ضوء أحكام الفقو الإسلاميالأبجي،  كوثر عبد الفتاح -

 .م 1975ىـ،  2، 1405،العدد 1الإقتصاد الإسلامي، م 
 .2، ج العقود الدرية في تنقيح الفتاوى الحامديةمحمد أمين بن العابدين،  -
دراسة لأىم مصادر -التمويل الإسلامي لممشروعات الصغيرة محمد عبد الحميد محمد فرحان،  -

، الأكاديمية العربية لمعلاقات المالية والمصرفية، كمية العموم المالية والمصرفية، قسم -التمويل
 المصارف الإسلامية.

، مجمة العموم مستقبل التمويل الإسلامي في ظل الأزمات المالية العالميةمقاويب منصف،  -
 ر.الإجتماعية والإنسانية، جامعة تبسو، العدد العاش

 خامسا: الممتقيات والمؤتمرات
، من بحوث التمويل بالمشاركة في المؤسسات المالية الإسلاميةعاشور عبد الجواد عبد الحميد،  -

 المؤتمر العممي السنوي الرابع.
، الجزء الرابع، العقود الواردة عمى الوسيط في شرح القانون المدني الجديدعبد الرزاق السنيوري،  -

 .1998الحمبي الحقوقية، بيروت، لبنان، الممكية، منشورات 
التمويل الإسلامي كبديل لتمويل التنمية في ظل الأزمة المالية فاطمة الزىراء عراب، فتيحة علالي،  -

، ممتقى دولي حول: متطمبات التنمية في أعقاب إفرازات الأزمة المالية العالمية، جامعة بشار، العالمية
 .2010أفريل  30-29يومي، 
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 وزارة التعميـم العالـي والبحث العممي

 

 الاقتصادية واالتجارية وعموم التسييركمية العموم 
 قسم: العموم المالية

  إستمارة إستبيان مقدمة ضمن متطمبات نيل شهادة ماستر تخصص مالية المؤسسة

 الصيرفة لتطوير كمدخل بالمرابحة التمويل عقود
 بولاية البنكية الوكالات من عينة حالة دراسة– الإسلامية

 -تبسة
 السلام عميكم ورحمة الله تعالى وبركاتو.

في إطار التحضير لإعداد مذكرة تخرج لنيل شيادة الماستر تخصص ماليةالمؤسسة عمى مستوى      
، والتي سيتم فييا معالجة -تبسة–والتجارية وعموم التسيير بجامعة العربي التبسي كمية العموم الإقتصادية

عينة من الوكالات البنكية  دراسة– الإسلامية الصيرفة لتطوير كمدخل بالمرابحة التمويل عقودموضوع: 
 . نضع بين أيديكم ىذه الإستمارة راجين منكم الإجابة بجدية عمى ىذه الأسئمة.-بولاية تبسة

 مع العمم أن إجاباتكم ستكون محل عناية وسرية كاممتين ولن تستخذم إلى لغرض البحث العممي.     
 وفي الأخير تقبموا منا فائق الإحترام والتقدير عمى مساىمتكم القيمة في إنجاز ىذا البحث.     

 الأستاذ:تحت إشراف                                                     إعداد الطمبة:
 عبايدية يوسف                                                           عياد زوهير 
 لموشي عبد الرؤوف 

 
 2019/2020السنة الجامعية: 

 
 

 الإستبيان (: 02الممحق رقم )
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 المحور الأول: البيانات الشخصية والوظيفية
 في المكان المناسب (x)الرجاء وضع علامة 

 الجنس :                   ذكر                         أنثى              -10
 سنة                  03إلى  01سنة                 من  01العمر:  أقل من   -10
 سنة فأكثر  01سنة                   01إلى أقل من  01من   -10
 ني                  تقني سامي                تق    المستوى التعميمي:     ثانوي               -10

 دراسات عميا               أخرى            جامعي                                       
 سنوات  01إلى  0من            سنوات  0الخبرة المينية:      أقل من   -10

 سنة فأكثر  00          سنة  00إلى أقل من  01من  أكثر                          
 الأقدمية في المؤسسة:  -10

 سنوات                  01إلى أقل من  0سنوات                  من  0أقل من 
 سنة       01إلى أقل من  00سنة                      من  00إلى أقل من  01من 
 سنة فما فوق  01من 
 يفي: المنصب الوظ  -10

 مراقب                        مسؤول تجاري            أمين صندوق         
 مندوب إداري                مكمف بالعلاقة مع العملاء                مستشار العملاء التجاري 
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 المحور الثاني: عقد التمويل بالمرابحة

      .للأموال الشرعي التداول حجمتتوفر معايير واضحة ونزيية في البنك تحكم  10
      يراعي البنك الإلتزام بالأحكام الشرعية لتنظيم العلاقة من العملاء. 10
      عقد التمويل بالمرابحة. توجد لدى البنك سياسات وأىداف واضحة حول 10
      ىناك تخوف لدى العميل من التمويل بالمرابحة بسبب كثرة الإجراءات وتعقدىا. 10
يتبع البنك سياسات واضحة تعمل عمى تشجيع العملاء والمستثمرين وتمبية  10

 حاجاتيم.
     

      التمويل بالمرابحة عمى إلزام العميل بالوعد بالشراء.  يقوم البنك عند إعتماده 10
يوجد إىتمام بالإعتماد عمى التمويل بالمرابحة في التمويل الإسلامي كأداة تمويمية  10

 مناسبة لتمويل مختمف النشاطات، وتمبية مختمف الحاجيات.
     

      .التمويل بالمرابحة عقديعمل البنك عمى توفير برامج متطورة حول  10
في  من خلال عقد التمويل بالمرابحةتساىم قوانين البنك المتعمقة بفترات السداد  13

 تشجيع العملاء.
     

      .يمتزم البنك لانعقاد عقد المرابحة توفر الإيجاب والقبول 01
      .عاقدان المؤىلانمتيمتزم البنك لانعقاد عقد المرابحة توفر ال 00
أن يكون المحل موجودا أو قابلا لموجود، ومعينا إما )بذاتو أو بيمتزم البنك  00

 .عقد التمويل بالمرابحةجنسو، بمقداره أو نوعو( حتى ينعقد 
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 المحور الثالث: مداخل تطوير الصيرفة الإسلامية

طرة
لمخا

ا
 

      الإتفاق. حسب بالسداد العميل وفاء يتعرض البنك لمشاكل في عدم 10
      عمدا. السداد يقوم العميل بتأجيل 10
      الوعد. في الرجوع يتعرض البنك لمخاطر 10
      يتعرض البنك لمخاطر رفض السمعة. 10

مان
لض

ا
 

      يقوم البنك بإبرام عقود رىن مع العميل. 10
      يضم البنك ذمة الكفيل عميو في الوفاء مطمقا. 10
      يقوم البنك بإبرام عقود ضمان بالمال. 10
      يقدم البنك تأمين تعاوني مع العميل. 10
      يعمل البنك عمى تأمين أموال أو أصول العملاء. 10
      البنك توفر الضمانات والكفالات اللازمة لمعملاء المقترضين.يراعي  01

بحية
الر

 

      تتأثر ربحية البنك بتغير حجم المبيعات وتوسع الأنشطة. 00
      الإقتصادي. الكساد تتأثر ربحية البنك في حالة 00
      .المركزي البنك يفرضيا التي القوانين ربحية البنك بمجموعة تتأثر 00
      .تخضع مشروعات البنك الإستثمارية لمضرائب الوضعية والزكاة 00
      .يحرص البنك في منافستو عمى تحقيق أكبر قدر من الأرباح 00
      .الخدمات جودة خلال من عمى تحقيق الربحية البنك يحرص 00
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 الخميج بنك سيارتي القرض مطوية(: 03الممحق رقم )
 الجزائر
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 الخميج بنك تسهيلات الإستهلاكي القرض مطوية(: 04الممحق رقم )
 (وطنية منحة)الجز
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 الجزائر الخميج بنك بسيط مهني تمويل مطوية(: 05الممحق رقم )
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 الجزائري الوطني البنك لمعقار المرابحة مطوية(: 06الممحق رقم )



 الملخص

 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 الملخص 
 ،ةشهدتها البيئة الإقتصادية بما فيها المؤسسات المالية والبنكينظرا للمتغيرات العديدة والمعطيات الجديدة التي      

الإهتمام بصيغ تمويل إسلامية وأهمها عقد التمويل بالمرابحة ومدى مساهمته في التحول نحو  فرضت عليهموالتي 
 الوكالات هذهغلب أ وفي عينة الوكالات البنكية محل الدراسة خاصة، حيث أصبحتعامة،  تطوير الصيرفة الإسلامية
والهدف  ،ككل ةالمسطر  هاوتحقيق اهداف مردودها نحو تحسين وذلك لأنه يعتبر السبيل العميلتركز بدرجة كبيرة على 

وكالات ية في عينة من المساهمة عقد التمويل بالمرابحة في تطوير الصيرفة الإسلاممن هذا البحث هو التعرف على 
 البنكية بولاية تبسة.

التي  ستبيان كأداة رئيسية في جمع البياناتستخدام الإإالدراسة تم والإجابة على إشكالية  ولإجراء الدراسة الميدانية     
للدراسة فقد تم التوصل  عامة ( وكنتيجةSPSS) للعلوم الإجتماعية الاحصائية برنامج الحزمتم تحليلها بالاعتماد على 

أن عقود التمويل بالمرابحة يمكن أن تكون كمدخل لتطوير الصيرفة الإسلامية، كما تم قبول الفرضية الرئيسية لى إ
 الصيرفة تطوير في بالمرابحة التمويل لعقود α=0... عند معنوية دلالة ذات مساهمة توجد" أنهللدراسة والتي مفادها 

 بمجموعة من التوصيات القابلة للتطبيق والمنطقية لنا بطرح مما سمح ".الدراسة محل البنكية الوكالات في الإسلامية
 بهذا الموضوع.

 .التمويل بالمرابحة ،صيغ التمويل الإسلامية، الصيرفة الإسلامية ،التمويل الإسلامي الكلمات المفتاحية:

 Abstract: 

Due to the many changes and new data witnessed in the economic environment, 

including financial and banking institutions. which imposed on them the shift towards the 

interest in Islamic financing formats, most importantly the financing contract in Marhaba and 

the extent of its contribution to the development of Islamic banking in general and in the 

sample of banking agencies studied in particular, where most of these agencies in TEBESSA 

province. 

 

In order to conduct the field study and answer the problem of the study, the 

questionnaire is use as the main tool in the collection of data analyzed based on the Social 

Sciences statistical packages program (SPSS). As a general result of the study it was concluded 

that the Murabaha financing contracts could serve as an input to the development of Islamic 

banking and the main hypothesis of the study was accepted that "there is a significant 

contribution at 0.05=α of the Murabaha financing contracts to the development of Islamic 

banking. This allowed us to put forward a set of applicable and logical recommendations on 

this topic. 

      

Keywords: Islamic finance, Islamic finance formulas, Islamic banking, Al-Marabha finance. 


